
АВТО
запчасти и

 ц
ен

ы

рекламно-информационное издание

легковые автомобили

7

№3
март

2014

АВТОМОБИЛЬНЫЕ СТЕКЛА

23

41
Читайте

о партнерской программе
autohoft.com

на странице 41

ПРИСАДКИ
В АВТОМОБИЛЬНОЕ ТОПЛИВО

+7 495 664 30 307 495 664 30 30
www.gazoiler.ru



ПРОИЗВОДСТВО

АвтоВАЗагрегат
ОТКРЫТОЕ АКЦИОНЕРНОЕ ОБЩЕСТВО

ПРОИЗВОДИТЕЛЬ
АВТОКОМПОНЕНТОВ
БОЛЕЕ 400 НАИМЕНОВАНИЙ

www.avtovazagregat.ru

РЕАЛИЗАЦИЯ

Торговый Дом
АвтоВазАгрегат

ОПТОВЫЕ И РОЗНИЧНЫЕ
ПРОДАЖИ:
• ГЛУШИТЕЛИ
• АВТОМОБИЛЬНЫЕ СИДЕНЬЯ
• ТРУБКИ «БАНДИ»

www.tdava.ru



Via della Meccanica, 1/A - 37139 Verona (IT) - tel. +39 045 8517711 - fax + 39 045 8510714

www.japko.it

подвескa
Уже 25 лет ваш надежный эксперт в 
запасных частях для японских, корейских и 
американских автомобилей.

фильтры тормозная

система

сцепление распределительная 
система

система

охлаждения

шрусы и 

пыльники

подвескA электрика двигатель

ADV JAPKO MARZO - Autozapchasti - RUSSO - 21,2x28,7.indd   1 24/02/14   09.17

на
 п

ра
ва

х 
ре

кл
ам

ы



18

4

СОДЕРЖАНИЕ

ЗАПЧАСТИ
Особенности сетевых магазинов 

запчастей: федеральных и московских

НОВОСТИ АВТОБИЗНЕСА

ЗАПЧАСТИ
24	 Цветной отражатель - белый свет. 

Новое решение от Philips

АКСЕССУАРЫ
28	 В моде низкий профиль, большие скорости и 

мощный движок. Изучаем новые модели летних шин

ТО В ДЕТАЛЯХ
36	 Honda CR-V. Купить - не проблема, 

а вот как содержать? Анализ стоимости 
обслуживания популярного на вторичном 
рынке кроссовера

36

24



|  Автозапчасти и Цены  | � РЕКЛАМА 3

e-mail: gahbin1@gahbin.com	 тел: +82-2-2214-4500	 Skype: gahbin_korea

За дополнительной информацией обращайтесь по:

Корпорация GAHBIN 
основана в 1982 году. За время 
своего существования корпо-
рация стала самым крупным и 
надежным корейским по-
ставщиком автозапчастей для 
автомобилей HYUNDAI, KIA, 
DAEWOO(CHEVROLET), 
SSANG YONG и RENAULT-
SAMSUNG. 

GAHBIN более 30 лет экс-
портирует товар отличного 
качества по конкурентоспо-

собным ценам более чем в 60 
стран мира. Корпорация имеет 
возможность поставлять боль-
шой ассортимент автозапча-
стей ОРИГИНАЛЬНЫХ, ОЕМ 
и AFTER MARKET брендов. 

В 2013 году GAHBIN сделала 
очередной шаг развития, начав 
производство нового бренда – 
KOREASTAR. Продукция, вы-
пускаемая под этим брендом, 
производится на корейских 
заводах на высокотехнологич-

ном оборудовании при исполь-
зовании высококачественного 
материала и обладает отлич-
ным качеством. 

Весь товар KOREASTAR 
прошел сертификацию ISO. 
Несмотря на новизну бренда, 
корпорация предлагает под 
этой маркой полный ассорти-
мент автозапчастей (тормоз-
ные колодки, амортизаторы, 
детали подвески, фильтры, 
радиаторы, электрические 

кабели и др.) на все марки 
корейских автомобилей. 

В будущем GAHBIN пла-
нирует расширить товарную 
номенклатуру и начать про-
изводство автозапчастей на 
европейские, американские и 
японские автомобили. 

С нетерпением ждем ваших 
предложений! Корпорация 
GAHBIN всегда готова к 
сотрудничеству с надежной 
компанией.
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Драгметаллы — в массы

Левшам на радость

Неспортивное ориентирование
Компания NGK активно развивает и внедряет как на конвейе-

ры, так и на вторичные рынки свечи, содержащие платиновые и 
иридиевые напайки на электродах. Дороже? Да. Но и срок служ-
бы, и точность работы тоже увеличиваются, причем в разы.

В современных двигателях температура сгорания смеси выше, 
чем у моторов предыдущих поколений. Чтобы искровой зазор 
оставался неизменным в течение всего срока службы свечи, раз-
работчики использовали сразу два драгоценных металла: иридие-
вую напайку на центральном электроде и платиновую – на боко-
вом. Эти материалы являются устойчивыми к искровой эрозии и 
коррозии даже при высоких температурах сгорания. Кроме того, 
особая форма центрального электрода обеспечивает повышен-
ную эффективность зажигания, так как большее количество то-
пливно-воздушной смеси оказывается ближе к искре. «Драгоцен-
ные» свечи позволяют сделать центральный электрод тоньше, а 
срок службы – больше.

Сейчас свечи моделей ILKAR7F7G и IFR7X7G стали постав-
ляться на конвейеры, соответственно, Renault и Opel. В первом 
случае их ставят на моторы Energy TCe 120 EDC объемом 1,2 л, во 
втором – на двигатель EcoFlex объемом 1,4 л с турбонагнетателем.

А вот владельцы автомобилей Volkswagen с двигателем 1,4 л TSI 
теперь могут сами покупать свечи для своих автомобилей в мага-
зинах запчастей. С 2009 года свеча SIZFR6A6D с напайками из 
драгметаллов поставлялась лишь на конвейер и в дилерские цен-
тры. Сейчас она доступна и на вторичном рынке. Информации 
о доступности свечей NGK ILKAR7F7G и IFR7X7G в свободной 
продаже пока нет.

Немецкая компания 
HEYNER Gmbh приступила к 
выпуску новых наборов слесар-
ного инструмента под брендом 
alca. Анонсированы комплек-
ты из 37, 46, 72 и 95 предметов. 
Комплектующие сделаны из 
качественной хром-ванадиевой 
стали, крутящий момент увели-
чен на 15%. Чтобы все было под 
рукой, набор упакован в жест-
кий пластиковый ящик с удоб-
ной фиксацией содержимого. 
По заявлению производителя, 
новые инструменты будут каче-
ственнее и надежнее прежних, а 
цены останутся в среднем цено-
вом сегменте.

Обновленная линейка ин-
струмента от alco также вклю-
чает в себя комбинированные 
пассатижи, бокорезы размером 
160 мм из карбоновой стали с 
твердостью режущих кромок 
HRC 42~48, круглогубцы и 
плоскогубцы 160 мм, а также 
клещи, трубные клещи 250 мм 
и разводной гаечный ключ раз-
мером 210 мм.

Качество инструмента прове-
ряется на практике. У нас в пла-
нах есть сравнение инструмен-
тов различных марок. Так что 
следите за новыми номерами.

Компания Bosch объявила о 
выходе датчиков нового поко-
ления, позволяющих проводить 
измерение с шестью степенями 
свободы (6DoF).

Сенсор SMI130 представляет 
собой микроэлектромехани-
ческую систему (МЭМС), то 
есть датчик, оснащенный ин-
тегрированной электроникой 
обработки сигнала. SMI130 
предназначен для измерения 
ускорений по трём осям (как 
это делает трёхосевой акселе-
рометр) и угловой скорости по 
трём осям (как трёхосевой гиро-
скоп). Благодаря выполнению 
одновременно функций трёх-
осевого акселерометра и трёх-
осевого гироскопа (вычисления 
первой и второй производной 
от перемещения) SMI130 даёт 
информацию о положении в 
пространстве в 6 координатах.

Таким образом, SMI130 по-
зволяет навигационным систе-
мам при потере сигнала GPS 
определять положение транс-
портного средства (из-за на-
копления ошибки с подобных 

датчиков системы навигации 
должны периодически все-
таки сверяться с координата-
ми, определёнными с помощью 
GPS).

SMI130 имеет пять уровней 
настройки диапазона измере-
ний угловой скорости в ин-
тервале от ±125°/с до ±2000°/с 
и четыре варианта настрой-
ки чувствительности датчика 
ускорения между ±2 g и ±16 g. 
Также доступен сигнал датчика 
температуры. Среди особенно-
стей прибора: настраиваемый 
фильтр частот, а также встроен-
ная система самодиагностики. 
Использование всех перечис-
ленных решений обеспечивает 
датчику высокую адаптивность. 
SMI130 поставляется в ком-
пактном корпусе габаритами 
всего 3,0 х 4,5 х 0,95 мм. Сенсор 
сертифицирован по стандарту 
AEC-Q100 для применения в 
автомобилях.

Компания Bosch производит 
МЭМС с 1995 г. Ежегодно вы-
пускаются около 600 млн. раз-
личных датчиков.
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Мягко или жестко?

Подсадили... Начинка для французов

Голландский бренд Hola, чьи аморти-
заторы известны отечественным автовла-
дельцам, проводит обновление ассорти-
мента.

В 2014 году анонсирован выход двух но-
вых линеек. Серия амортизаторов CFD 
предназначена для любителей комфорта, 
так называемой «мягкой» подвески, спо-

койного комфортного стиля вождения. По 
уверениям производителя, в ней удалось 
достичь комфортного движения автомо-
биля без ущерба для управляемости авто-
мобиля даже на дорогах с изъянами. Серия 
CFD исключает «плавание и рыскание» 
машины по дороге, а также излишние кре-
ны и «клевание носом» при экстренном 
перестроении и торможении при общей 
плавности вертикальных перемещений. 
Планируемое применение – город в режи-
ме спокойного вождения и длинные про-
гоны по трассе.

Серия G’Ride создана для вождения в 
более динамичной манере. Эти амортиза-
торы, как рассчитывают инженеры Hola, 
позволяют машине хорошо держать доро-
гу в поворотах, обеспечивают наилучшую 
управляемость при резких перестроениях, 
торможениях и разгонах, не дают машине 

излишне крениться, являются незамени-
мыми помощниками в экстремальных си-
туациях на дороге.

О результатах проверки свойств амор-
тизаторов мы планируем рассказать в од-
ном из номеров журнала этого года. На-
деемся, что заверения Hola полностью 
оправдаются.

Теперь в автомобили Subaru, приехав-
шие на ТО к «официалам», будут лить 
только масло компании Motul, которая 
стала официальным поставщиком сма-
зочных материалов для Subaru Europe.

Договор о взаимном сотрудничестве 
между Motul International и европей-
ским отделением Fuji Heavy Industries 
Ltd – компанией Subaru Europe, был 
недавно подписан. Теперь японский ав-
топроизводитель будет рекомендовать 
продукты, а также местных официаль-
ных дистрибьюторов продукции Motul 
своим дилерам, торгующим автомоби-
лями Subaru на территории всей Европы 
(включая Россию), а также в Израиле. 
Для тех, кто в теме, решение не ста-

ло неожиданностью: у Motul и Subaru сотрудничество давнее. В 
частности, Motul создал моторное масло 5W30 Subaru by Motul, 
разработанное специально для автомобилей марки Subaru. Под-
писанный накануне документ стал логичным продолжением, как 
говорят подписанты, «взаимовыгодных отношений».

Вопрос только один: оставят ли автовладельцам право выбора?

Sogefi Group становится 
эксклюзивным поставщиком 
компонентов для новой се-
рии двигателей 2L Blue HDi 
DW10F, работающих в со-
ответствии со стандартами 
Евро-6. Компания обещает 
допустить свою продукцию и 
на вторичный рынок.

Вывод компанией PSA на 
рынок инновационной се-
рии двигателей предваряет 
новые требования к легко-
вым автомобилям (стандарт 
Евро-6), вступающие в силу в 
следующем сентябре. Новые 
двигатели DW10F использу-
ются в автомобилях Peugeot 
308, 508, 3008, 5008, RCZ и 
Expert, а также Citroen C4, 
C5, C4 Picasso, Jumpy, DS4 и 
DS5. В зависимости от рынка 
представлены три варианта 
DW10F с отдаваемой мощно-
стью 135, 150 и 180 л.с.

Компоненты Sogefi Group’s 
для новых двигателей вклю-
чают в себя встроенный в 
сливной бачок новый трех-
ходовой клапан системы 
охлаждения, воздушный 
фильтр и модули масляных и 
дизельных фильтров.
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По принципу процессора

Новая серия тормозных колодок от компании WEEN H&H B.V. с тех-
нологией BRAKE-SMART использует принцип соединения процессора 
с радиатором, широко используемый в компьютерной технике. Только в 
компьютерах используется неклейкая термопаста, а «колодочники» при-
меняют термоклей. Это полимерное соединение равномерно распределя-
ет тепло, отводит его на суппорт и обеспечивает необходимое охлаждение 
колодки, что значительно продлевает срок ее службы и обеспечивает более 
корректную работу в экстремальных режимах.

Заявленный производителем ресурс дисковых тормозных колодок – не 
менее 30 тыс. км, барабанных – не менее 70 тыс. км, что очень неплохо. 
Вот только в сообщении не уточняется, для какого стиля езды рассчитан 
такой ресурс.

Кроме того, «суперклей» обеспечивает просто мертвое сцепление на-
кладки и основания: этот показатель в 4 раза перекрывает жесткие требова-
ния Правил №13 и №90 ЕЭК ООН. Кстати говоря, в Европе эти нормы но-
сят обязательный характер, а в России – пока только рекомендательный, 
что позволяет многим производителям ими пренебрегать. 

Новые стандартыАдекватный ответ
Компания АВТОДЕН, 

владелец торговой марки 
ParkCity, представила новые 
модели видеорегистрато-
ров: ParkCity DVR HD 720 
и ParkCity DVR HD 740. 
Помимо ставших уже стан-
дартными для устройств 
такого рода встроенного 
экрана, аккумулятора для 
автономной работы, под-
держки карт памяти боль-
шого объема, возможности 
различных настроек, у этих 
моделей есть «фишки», ко-
торые выделяют их среди 
коллег-конкурентов.

Так, ParkCity DVR HD 720 
оснащен встроенным Wi-Fi 
модулем, что позволяет вла-
дельцам смартфонов опера-

тивно просматривать, пере-
писывать видео, отправлять 
его во внешний мир и осу-
ществлять настройку ре-
гистратора на расстоянии. 
Это на самом деле удобная 
функция, потому что обыч-
но карту памяти вынимать, 
нести домой, переписывать 

реально лень. В результате 
часть информации теряет-
ся. А тут ее можно скиды-
вать через смартфон, стоя 
в пробке и даже во время 
поездки, друзьям, в соцсети 
или на «облачные» диски.

ParkCity DVR HD 740 сни-
мает видео с разрешением 
2304х1296 пикс, который на-
зывается Super HD, что зна-
чительно больше стандарта 
FullHD, который считался 
максимальным для видеоре-
гистраторов до последнего 
времени. В результате есть 
возможность получить бо-
лее детальную картинку с 
четким отображением мел-
ких деталей. Что, собствен-
но, от регистратора в первую 
очередь и требуется.

ParkCity DVR HD 740 — 
одна из первых ласточек 
в новом витке «войны» за 
повышение качества изо-
бражения у автомобильных 
видеорегистраторов и при-
ближения его к качеству 
бытовых видеокамер.

Пока корейцы налаживают сотрудни-
чество с Китаем, в США компания Tesla 
Motors в рамках расширения производ-
ства намерена построить свой завод по 
изготовлению литий-ионных батарей. Об 
этом заявил глава фирмы Элон Маск. По 
его словам, объемы производства элек-
тромобилей постоянно увеличиваются и 
с текущими мощностями компания уже 
ощущает необходимость в разработке 
новых решений. Компания планирует 
построить предприятие, которое сможет 

обеспечить производство литий-ионных 
аккумуляторов до 500 тысяч единиц в год. 
При этом в планы Tesla также входит сни-
жение себестоимости аккумуляторов на 
треть, по сравнению с текущими ценами. 
Элон Маск назвал четыре места, которые 
рассматриваются для строительства заво-
да: Нью-Мексико, Аризона, Техас и Не-
вада.

По предварительным подсчетам, 
строительство завода обойдется в 4 – 5 
млрд. долларов, из которых 2 миллиар-
да вложит сама компания, а оставшиеся 
средства будут привлечены за счет пар-
тнеров.
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Коробка за свой счет

Удачная смесь

Скандал разгорается вокруг концерна Volkswagen. Вы-
ход из строя коробки передач у автомобилей с транс-
миссией DSG-7 владельцам приходится оплачивать 
из собственного кармана. Дело в том, что гарантия на 
трансмиссию существует, но распространяется только на 
два компонента: мехатроника и сцепление. Неисправно-
сти других составляющих бесплатному ремонту не под-
лежат. И в результате замена коробки обходится людям 
в сотни тысяч рублей. Максимальная сумма, озвученная 
на форумах, – 450 тыс. рублей.

Самое странное, что история эта началась еще два года 
назад. Компания даже отзывала 1,6 млн автомобилей по 
всему миру (правда, кроме России), и концерн ввел га-
рантию в пять лет или 150 000 км пробега на автомобили 
всех своих брендов: Volkswagen, Seat, Skoda, кроме Audi. 
На деле оказалось, что гарантия – просто «пшик», по-
скольку из строя выходит не сцепление или мехатрони-
ка, а другие компоненты, поломка которых не входит в 
гарантию.

К решению проблемы подключились депутаты Гос-
Думы, созданы инициативные группы из граждан, но 
в Volkswagen держатся стойко – научились уже у наших 
чиновников. Сейчас поставлен вопрос об отзыве серти-
фикации на автомобили с трансмиссией DSG-7.

В конце прошлого года компания «РГ-
Авто», владелец бренда Inspector, под ко-
торым производятся электронные аксессу-
ары для автомобилистов, вывела на рынок 
новый гаджет – видеорегистратор, совме-
щенный с радар-детектором. Называется 
модель Marlin и, как говорили на презен-
тации, она практически ничем не уступает 
своим «раздельным» собратьям, а многих и 
превосходит. Сейчас появились результаты 
длительных тестов владельцев прибора и 
можно проверить утверждения произво-
дителя.

Водители отмечают качественную 
съемку с разрешением FullHD (1920 x 
1080), четкий экран, корректную рабо-
ту с GPS-приемником, заблаговремен-
ное определение современных радаров, 
удобное управление. Возможность ста-
ционарной установки – также полезная 

функция. Два месяца испытаний прибора 
позволяют утверждать, что помещение в 
один корпус не помешало двум приборам 
выполнять свою работу. Еще одно досто-

инство новинки – он занимает меньше 
места на лобовом стекле, чем два раздель-
ных устройства, и требует всего одну ав-
томобильную розетку.

Немцы на Волге
Bosch продолжает захватывать Рос-

сию. Уже пала Саратовская область, при-
шел черед Самарской. В конце февраля в 
Волжском районе Самарской области за-
ложили первый камень в фундамент буду-
щего завода по выпуску автокомпонентов. 
На предприятии, которое займет площадь 
в 20 га, разместят цеха по выпуску гене-
раторов, стартеров, инжекторов, систем 

АБС и прочих комплектующих. К 2015 
году немецкий производитель рассчиты-
вает стать главным поставщиком автомо-
бильных комплектующих в России.

В данный момент правительство Са-
марской области готово оказать любую 
поддержку немецким бизнесменам, на-
деясь, по всей вероятности, на скорую 
отдачу от воплощения проекта.
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Одно из преимуществ, сразу 
бросающихся в глаза на при-
лавке, – цена ниже. Плюс? 
Конечно. Но берет сомне-
ние, может ли более дешевый 
продукт быть лучше дорого-
го? Оказывается, может. Тех-
нологии дешевеют, и то, что 
раньше стояло в высшем и 
среднем ценовом сегментах, 
сейчас становится доступ-
ным для всех. В 401-й модели 
стоят те же светодиоды, что 
и в их предшественнике, но 
их производство подешеве-
ло, разработчики уменьшили 
число кристаллов с пяти до 
четырех, а яркость, наоборот, 
повысили за счет увеличения 
площади отражателей и опти-
мизации их формы. Соответ-
ственно, стоимость снизилась 
примерно на 30%, а яркость, 
напротив, возросла на 20%. 
Изменилась и световая тем-

пература, которая составила 
у Osram LEDDRL401 6000 К 
против 5200 К у 301-й моде-
ли. Считается, что визуально 
именно этот оттенок дает мак-
симальную яркость и комфор-
тнее воспринимается.

Наряду с ценой и яркостью 
будущему обладателю фары 
должны понравиться и функ-
ции, которых вообще не было у 
301-й модели. Скажем, раньше 
встречались жалобы на неста-
бильную работу на холостом 
ходу: пониженное до 12 В на-
пряжение в сети, что встреча-
ется у некоторых автомобилей, 
приводило к морганию и даже 
отключению осветителей. Те-
перь эта проблема решена, и 
Osram LEDDRL401 может счи-
таться самым универсальным 
продуктом на рынке.

Еще одним источником не-
стабильной работы DRL пре-
дыдущего поколения была 
«жаробоязнь». Блок управле-
ния при превышении темпера-
туры в 80°C начинал работать 
нестабильно, а это наклады-
вало ограничения на места его 
установки и иногда усложняло 
инсталляцию. Теперь, за счет 
новой «начинки», блок управ-
ления считает 90°C температу-
рой комфорта, а именно это и 
является рабочей температурой 
двигателя. Так что с этой сторо-
ны нестабильность фарам тоже 
больше не грозит.

На основе опыта, накоплен-
ного за время производства и 
эксплуатации 301-й модели, 
производитель посчитал, что 
ходовые огни просто обяза-
ны работать не менее трех лет. 
Соответственно, на этот срок 

теперь и дается гарантия. Если 
учесть, что многие произво-
дители ограничиваются всего 
годом, а некоторые вообще не 
обременяют себя этой нагруз-
кой, становится ясно, что и тут 
Osram LEDDRL401 может быть 
признан выгодным приобрете-
нием.

Ну, и напомним «вечные 
ценности», которые достались 
новинке от предыдущих раз-
работок. Это герметичность 
по классу IP67 и притом – от-
сутствие запотевания. За это 
отвечает мембрана на осно-
ве Gore-Tex, которая охотно 
выпускает влагу из фары, не 
допуская ее внутрь. Простая 
установка светильников об-
легчает инсталляцию, а про-
думанные размеры обеспечи-
вают широкий выбор места. 
В частности, кронштейн по 
своему размеру и конфигура-
ции удачно устанавливается 
в 90% даже самых тонких ре-
шеток современных авто. Есть 
защита от переполюсовки (не-
внимательность пока никто 
не отменял). Она реализована 
путем применения «правиль-
ных» коннекторов и схемой 
блока управления. Если по-
лярность где-то перепутана, 
то ходовые огни просто не 
отреагируют на попытку их 
включить.

Если подвести итог, то новая 
модель дневных ходовых огней 
Osram LEDDRL401 обладает 
всеми преимуществами преж-
ней, 301-й, модели и избавле-
на от ее недостатков. И плюс к 
тому же дешевле.

И кто тут говорит, что чудес 
не бывает?

Новинка от 
Osram – днев-
ные ходо-
вые огни 
LEDDRL401, 
приходит на 
смену полу-
чившей при-
знание модели 
LEDDRL301. Что 
изменилось в 
новых фарах, и 
стоит ли менять 
уже известное 
изделие? Будем 
разбираться.

БУДЕМ 
МЕНЯТЬ
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16 декабря 1982 года было подписано Постановление Совета 
Министров СССР №1090, в котором Минавтопрому (АВТОВАЗу) 
поручалось создание группы заводов по восстановлению узлов и 
агрегатов автомобилей ВАЗ и мощностей по производству обору-
дования для диагностики и ремонта легковых автомобилей.

2 марта 1984 года Госплан СССР принял решение «О строи-
тельстве завода по восстановлению деталей, узлов и агрегатов 
автомобилей ВАЗ, выпуску оборудования для ремонта и диагно-
стики легковых автомобилей в г. Тольятти». Этот день считается 
датой образования ОАО «АвтоВАЗагрегат».

1989 год – введен первый пусковой комплекс завода по про-
изводству оборудования для сети техобслуживания ВАЗа: подъ-
емники, сварочные полуавтоматы СВАП-2, шиномонтажные и 
балансировочные станки, окрасочные камеры, а также товары 
народного потребления. Выпущена первая продукция.

1990 год – децентрализация производства АвтоВАЗагрегат 
начал специализироваться на переведенной с ОАО «АВТОВАЗ» 
системе выпуска газа (СВГ): глушители, газоприемные трубы, 
гнутые трубы, топливно-тормозные трубопроводы, некоторые 
элементы катанки, сидения на все модели, а также каталические 
нейтрализаторы.

1991 год – руководством АВТОВАЗа было принято решение о 
переводе на ОАО «АвтоВАЗагрегат» ряда производств из глав-
ного корпуса: изделий из катанки, трубных заготовок, тормозных 
и топливных трубок, систем выпуска газов (в том числе глушите-
лей), сидений – все для комплектации главных конвейеров Волж-

ского автозавода. Кроме того, было поручено вести подготовку 
производства нейтрализаторов выхлопных газов, сложных объ-
емных деталей из пластмасс.

В течение 2,5 лет на заводе АвтоВАЗагрегат создано комплекс-
ное производство.

750 ед. уникального технологического оборудования было пере-
мещено на ОАО «АвтоВАЗагрегат». 

1994 год – специалистами ОАО «АвтоВАЗагрегат» освоено 
производство нейтрализаторов, что стало дальнейшим этапом 
технического развития завода.

1996 год – завод «АвтоВАЗагрегат» перешел к практическим 
постановкам новой продукции – сидений на ВАЗ – 21213, с 1999 
года на ВАЗ-2110, а к 2002 году – на всю гамму моделей автомо-
билей семейства ВАЗ, обеспечив прирост годовых объемов вы-
пуска товарной продукции. 

В сентябре 2002 года стартовал серийный выпуск сидений к ав-
томобилю ВАЗ-2123.

С 2002 года ОАО «АвтоВАЗагрегат» является самостоя-
тельным акционерным обществом, связанным с ОАО «АВ-

ТОВАЗ» партнерскими отношениями.
Объем реализации товарной продукции составил бо-

лее 7 миллиардов руб. (с НДС), из которых более 90% 
продукции предприятие поставляет на ОАО «АВТО-
ВАЗ».

В 2002 году также осуществлен запуск производ-
ства пошива обивок сидений на все модели авто-
мобилей LADA с использованием передовых тех-
нологий раскроя обивок (настилочно-раскройный 
комплекс фирмы Curis-Wastema (Германия)).

2003 год – изготовлено свыше 60 миллионов 
штук различных автокомпонентов. Разработан 
ряд программ на повышение качества. 

Одним из первых в Росси завод внедрил стан-
дарт качества ИСО-9000. 

ОАО «АвтоВАЗагрегат» награждён медалью 
Российско-Швейцарского бизнес-клуба «За без-
упречную деловую репутацию».

2004 год – начат выпуск глушителей для ав-
томобилей ВАЗ-21101, ВАЗ-21104 с изменением 

двигателем рабочим объемом 1,6 л. Выпущена пер-
вая партия сидений и глушителей для комплектова-

ния партии автомобиля ВАЗ-2118 «Калина».

ОАО «АвтоВАЗагрегат» получил главную Всероссийскую пре-
мию «Российский Национальный Олимп», г. Москва.

2011 год – создание дочерней компании «Торговый дом «Ав-
тоВАЗагрегат», официального представителя, осуществляющего 
на вторичном рынке оптовую и розничную торговлю автомобиль-
ными компонентами производства АвтоВАЗагрегат.

2012 и 2013 годы - Премия «Автокомпонент года» в номинации 
«Глушитель года» среди отечественных брендов.

Сегодня ОАО «АвтоВАЗагрегат» – это динамично развиваю-
щееся предприятие, которое постоянно увеличивает знания и ре-
сурсную базу. Качество планирования и выполнения проектных, 
конструкторских и производственных этапов являются прямым 
результатом развития завода.

На всех этапах работы ОАО «АвтоВАЗагрегат» нацелен на бу-
дущее! на

 п
ра

ва
х 

ре
кл

ам
ы



ЗАПЧАСТИ� |  www.autozap.biz  | 18

Сетевые магазины захватили всю торговлю в крупных городах и сейчас подминают 
под себя небольшие. Это происходит во всех отраслях торговли – от продуктов до 
мебели. А что делается в среде автомагазинов?

СКОВАННЫЕ ОДНОЙ... 
СЕТЬЮ

Покупка запчастей – дело 
ответственное, ведь качество 
деталей определяет не толь-
ко ваши расходы на их замену 
(чем оно ниже, тем чаще посе-
щение сервиса), но и безопас-
ность во время движения. Так 
что рынки, столь популярные 
в конце прошлого века, сейчас 
сдают позиции магазинам: там 
надежнее. Но при этом не надо 
сбрасывать со счетов и стои-
мость: в условиях рыночной 
экономики цены на одну и ту 
же деталь могут сильно разли-
чаться. Конкуренцию рынкам 
по этому показателю могут 

составить сетевые магазины, 
которые могут себе позволить 
устанавливать наценки ниже, 
чем в магазинах одиночных.

Вот о них и поговорим.

Нас не догонят

Сетевые магазины можно 
разделить на федеральные, 
которые охватывают несколь-
ко регионов, и региональные, 
представленные в одном го-
роде или области. Большин-

ство сетей работают по округу 
или области, тех, кто раски-
нулся на всю страну, не так и 
много. Сейчас практически 

все сети создали себе онлайн 
поддержку в виде интернет-
магазинов, где можно выбрать 
товар, узнать о его наличии в 

Алексей Томилин
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магазинах и заказать доставку 
на дом.

По-настоящему федераль-
ная сеть магазинов, это, по-
жалуй, магазины «Автомаг» 
компании AGA. Полноценные 
торговые точки с постоянно 
присутствующим ассортимен-
том можно найти и на Сахали-
не, и на Дальнем Востоке, и в 
Сибири. Но наиболее плотно 
они расположились, понят-
ное дело, в европейской ча-
сти России, тяготея к Москве. 
Добиться этого удалось путем 
франчайзинга – передачи пра-
ва на использование торгового 

бренда с условием соответ-
ствия стандартам компании. 
Поэтому в магазинах AGA схо-

жие ассортимент, оформление 
и принципы обслуживания. 
Эта сеть специализируется на 

автохимии и автокосметике, 
но также в ассортименте при-
сутствуют инструменты, ав-
тоаксессуары, товары для ав-
топутешественников и даже 
мототехника. Последнюю, 
правда, сейчас «выгоняют» 
в фирменные салоны. Также 
присутствуют наиболее ходо-
вые автозапчасти, а менее хо-
довые можно заказать. 

Для покупателей предусмо-
трены дисконтные накопи-
тельные карты, принимаются к 
оплате подарочные мультикар-
ты «БУМ».

Европа – наше всё?

Еще две федеральные сети, 
контролирующие, правда, 
лишь европейскую часть стра-
ны, – Авто 49 и Би-Би. Соб-
ственно, это одна сеть, пред-
ставленная двумя вывесками. 
Плотное покрытие у нее в Мо-
скве и области – 15 и 23 магази-
на, соответственно, 11 магази-
нов в Питере; в других городах, 

а их еще 20, – поменьше. В не-
которых по нескольку, напри-
мер, в Воронеже, в некоторых 
– по одному. В Москве почему-
то совершенно не охвачен юг, 
юго-восток и запад, зато плот-
ность по другим направлениям 
неплохая.

В торговых залах представ-
лены автозапчасти в основ-
ном на российские авто и 
наиболее популярные ино-
марки российской и узбек-
ской сборки из бюджетного 
сегмента, универсальные 
автотовары, автохимия, мас-
ла, автоэлектроника. 25 ма-
газинов сети имеют отделы 
с запчастями на иномарки, в 

которых представлены наибо-
лее ходовые детали и расход-
ники. Если чего-то нужного 
нет в наличии, можно сделать 

заказ, который обещают при-
везти за три дня.

Регулярно проводятся акци-
онные распродажи.

Никто не уйдет

Наиболее оригинально 
устроилась компания «Кореа-
на», специализирующаяся, как 
следует из названия, на авто-
запчастях для корейских авто-
мобилей: Hyundai, Kia, Ssang 
Yong, Daewoo и примкнувшему 
к ним Chevrolet. Она заявляет 
себя как федеральная сеть, рас-
кинувшая свои ячейки от Саха-
лина до самых западных окра-
ин. На сайте указано почти 200 
магазинов и пунктов выдачи по 
всей территории РФ и два – в 
Казахстане. Но большинство 
из них – пункты выдачи. Ре-
альные магазины сосредото-
чены на северо-западе страны: 
вокруг Санкт-Петербурга (в 
самом городе – 30, в области 
– 6) и Москвы (7 магазинов в 
городе и 14 – в области). Есть 
реальные магазины в городах 
Псков и Новгород Великий (по 
2 магазина) и по одному в Пе-

трозаводске, Великих Луках, 
Твери. Некоторое разнообра-
зие в покрытие вносит магазин 
в Брянске – это запад. Итого 65 
магазинов, в которых можно 
купить товар, предварительно 
его не заказывая. Все осталь-
ные точки магазинами не явля-
ются, а работают только на вы-
дачу товаров, заказанных ранее 
через интернет. При этом сро-
ки от момента заказа до полу-
чения запчасти могут доходить 
до 30 дней.

Физическое наличие запас-
ных частей в магазинах разли-
чается, вплоть до того что один 
и тот же товар может стоить 

по-разному в разных магази-
нах. То есть, даже с обычными 
магазинами «Кореана» работа-
ет по принципу оптового ин-
тернет-поставщика, заказывая 
запчасти не крупным оптом, 

а небольшими партиями. От-
сюда и колебания цен. Зато 
всегда можно оставить заказ на 
ту деталь, которой нет в нали-
чии. Если, конечно, она вам не 
срочно нужна.

Дисконтная система пред-
ставлена накопительными 
картами (только для Москвы и 
области), скидки предоставля-
ются участникам группы ком-
пании на сайте «Вконтакте», а 
также участникам другим дис-
контных систем.

Периодически проводятся 
акции по продаже товаров по 
сниженным ценам.
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Пакуют потихоньку

Чуть меньше областей уда-
лось охватить сети «Авто-
паскер». Ее магазины мож-
но встретить в Москве (2 
магазина), в областях Москов-
ской (21), Нижегородской (3) 
и Владимирской (5), в городах 
Орле (2), Воронеже (2), Рязани 
(2) и Чебоксарах (1). Основной 

ассортимент даже сложно вы-
делить, поскольку присутству-
ет все, что необходимо авто-
мобилисту, – от запчастей до 
аксессуаров и книг. Запчасти в 
основном на отечественные ав-
томобили и иномарки бюджет-
ного сегмента, но есть и детали 
на более «продвинутые» маши-
ны заграничных брендов. Боль-
шой выбор автоэлектроники, 
автохимии, масел и автокос-
метики. Присутствуют товары 
для автопутешественников. В 
общем, полноценный такой ав-
томобильный супермаркет.

Периодически сеть проводит 
акции, как связанные с сезон-

ными скидками, так и без оче-
видной привязки к сезону. Есть 
дисконтные карты, различные 

по условиям выдачи и уровню 
скидок для частных и корпора-
тивных покупателей.

Сразу и не узнаешь

Наиболее широкое рас-
пространение региональные 
сети получили в Москве. Тут 
борются за рынок несколько 
крупных игроков, каждый из 
которых имеет свои преимуще-

ства. Но в целом магазины лю-
бой сети представляют собой 
автомобильные гипермаркеты 
с огромным ассортиментом, 
включая не только запчасти, 
но и электронику, аксессуары, 
сопутствующие товары. Мно-
гие торговые точки имеют свой 
сервис-центр или шиномон-
таж, где купленные в магазине 
детали или шины установят 
бесплатно или со скидкой.

Пожалуй, самой крупной 
московской сетью автома-
газинов является холдинг  

«Техком». Правда, торговые 
точки и центры с логотипом 
сети встречаются не так часто 
– на то он и холдинг, чтобы 
объединять внутри себя раз-
личные фирмы с собственны-
ми названиями. Большинство 
магазинов сети – это крупные 
гипермаркеты для автомоби-
листов, предлагающие полный 
спектр запчастей, аксессуаров, 
электроники и сопутствующих 
товаров. Некоторые компа-
нии, входящие в холдинг, сами 
представляют собой сети из 
двух-четырех магазинов. В со-
став сети также входит 11 точек 
оптовой продажи, каждая из 
которых имеет свою специали-
зацию.

Что касается выбора запча-
стей и цен, единой политики 
тут нет. Естественно, во всех 
торговых точках имеются зап-
части на отечественные авто, 
в подавляющем большинстве 
есть отделы импортных зап-
частей, присутствует возмож-
ность заказа необходимой 
детали. Сроки поставки – от 

одного дня до месяца. Есть 
магазины с довольно большим 
выбором запчастей на грузови-
ки, в некоторых продаются но-
мерные агрегаты, мототехника, 
прицепы и прочее.

Часть магазинов работает 
круглосуточно, при некото-
рых есть сервисные центры, в 
которых, не отходя далеко от 
прилавка, можно сразу уста-
новить приобретенную деталь. 
Общее число розничных торго-
вых точек – 20, входящих в со-
став холдинга мини-сетей – 4: 
«Грант» (2 магазина), «Планета 
Железяка» (3 магазина), AvtoAll 
(4 магазина).

Регулярно проводятся ски-
дочные акции, причем размер 
скидок существенный: до 15% 
при долговременных пред-
ложениях, до 25% на разовые 
мероприятия. Есть дисконтные 
карты со скидками от 3 до 5%, в 
некоторых магазинах цена сни-
жается на 10% для всех в опре-
деленные часы. Есть скидки в 
зависимости от объема до 15% 
и для оптовых покупателей.

«Русь» торговая

Вторая по величине сеть, ра-
ботающая в московском регио-
не, – компания «Русь-Трейд», 
в простонародье «Русь». В со-
став сети входит 12 магазинов, 
оформленных в едином стиле и 
расположенных в Москве или 

самом ближнем Подмосковье. 
Ассортимент – полный, вклю-
чая запчасти для отечествен-
ных автомобилей и иномарок, 
универсальные комплектую-
щие, автохимию, инструмент, 
электронику, книги и даже 
вело- и мототехнику.

Магазины работают с 9 час. до 
21-30, что позволяет посетить 
магазин до или после работы. 

При магазинах действуют 
сервисные центры, в которых 
можно бесплатно получить ус-
луги шиномонтажа (если вы 
купили шины и/или диски в 



Официальный дилер компании NEXEN TIRE
www.trektyre.ru
+7 (495) 685-92-29
Оптовая продажа шин.
Большой ассортимент, низкие цены, 
выгодные условия сотрудничества.
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Выросли

Третья сеть, заслуживающая 
внимания, – КЭМП. На самом 
деле – это, так же как и «Тех-
ком», холдинг, в который вхо-
дят две торговые сети (КЭМП 
103 и КЭМП 1) и один само-
стоятельный магазин, ЭкоТех-
Союз – КЭМП – Царицыно. В 
целом подход к устройству ма-
газинов внутри всего холдинга 
одинаков: многофункциональ-
ный торговый комплекс с то-
варами на все случаи жизни. 
Частично такой подход реали-
зуется и у сети «Техком», но там 
это политика нескольких мага-
зинов, а тут – общая, за редким 
исключением.

Огромные торговые площа-
ди рассчитаны на семейное 
времяпровождение. Пока ав-
товладелец подбирает себе зап-
части или аксессуары, другие 
члены семьи выбирают что-то 
для себя: хозяйственные това-

ры, текстиль, посуду, одежду, 
игрушки, спорттовары... Всего 
не перечислить. Такой подход 
себя оправдывает: сейчас в об-
щем у КЭМПа 25 магазинов в 
Москве и области, и даже один 
– в Краснодаре. Тесно им ста-
ло, решили попробовать себя в 
роли федералов.

Ассортимент, как уже гово-
рилось, в магазинах сети обши-
рен, но нас интересуют в дан-
ный момент автотовары. Есть 
все, включая запчасти для ино-
марок, причем на сайте можно 
сразу увидеть наличие в мага-
зинах. Если в наличии чего-то 
нет, можно оставить заказ или 
сделать его по телефону. Обе-
щают исполнить за 14 дней. 
Ценовая политика – равенство 
цен в пределах одной компа-
нии, но в магазинах, например 
КЭМП 103 и КЭМП 1, стои-
мость может отличаться.

Некоторые магазины пред-
лагают услуги собственного 
шиномонтажа со скидкой для 
покупателей, у сети есть салон, 

так же относящийся к клиен-
там магазинов КЭМП лояль-
нее, чем к посетителям со сто-
роны.

Ну и конечно, куда же без 
акций и скидок? Дисконтная 
карта действует по принципу 
накопления баллов и при сле-
дующей покупке перевода их в 
рубли, которые можно потра-
тить на оплату товара. Раньше 
можно было оплатить бону-
сами хоть всю сумму и даже 
на следующий день. Теперь 
действуют ограничения: не 

более 50% от суммы покупки, 
а бонусы начисляются на 21-й 
день. Первое решение понять 
можно, а вот логику второго – 
никак. Неужели частые походы 
в магазин не нравятся руковод-
ству сети?

Огромное количество у 
КЭМПа и периодических ак-
ций со скидками, причем на 
весь ассортимент, а не только 
на автотовары. Скидки дохо-
дят до 70%, на автотовары – до 
40%. Плюс проводятся стиму-
лирующие акции.

Все золото мира?

Еще одна сеть автомобиль-
ных магазинов с распростра-
нением по Москве выделяется 
не только оригинальным на-
званием – «АвтоКлондайк», но 
и необычным ассортиментом. 
Эта фирма специализирует-
ся на запчастях и аксессуарах 
исключительно к машинам 
американского, японского 
и корейского производства. 
Предлагаются как оригинал, 
так и адекватные заменители. 
Конечно, далеко не все детали 
есть в наличии, хотя ассорти-
мент товаров на складе велик. 

Но всегда можно сделать заказ, 
правда, только по телефону, 
что уже не модно – все-таки 
21-й век на дворе, второе деся-
тилетие идет. Цены – средние 
по рынку, есть собственный 
автосервис, правда, не так мно-
го предлагающий клиентам 
магазинов сети. Всего-навсего 
гарантию на запчасти, куплен-
ные в одном из АвтоКлондай-
ков.

Зато есть дисконтная карта, 
которая выдается при достиже-
нии суммы покупок в 15000 ру-
блей, дающая скидки. Правда, 
размер их не уточняется, якобы 
он изменяется в зависимости 
от товара.

Но, тем не менее, несмотря 
на такой, не очень развитый, 
по сравнению с другими сетя-
ми, сервис и сегмент, у «Авто-
Клондайка» в данный момент 

открыто 6 магазинов в разных 
концах Москвы, и сеть поль-
зуется среди владельцев «аме-
риканок» и «японок» популяр-
ностью.

магазине «Русь»), а в некото-
рых – даже провести со скид-
кой сервисное обслуживание 
своего авто: поменять масло, 
промыть инжекторы и т. п.

Из 12 магазинов сети 5 на-
ходятся внутри МКАД, три 
расположились вдоль Симфе-
ропольского шоссе (Бутово Се-
верное и Южное, Щербинка), и 

по одному – в Солнцево, Пере-
делкино, Митино и Мытищах. 
Слабо охвачены юго-восток и 
восток столицы, основной ох-
ват – юг и юго-запад.

«Русь-Трейд» предлагает сво-
им посетителям постоянно про-
водимые акции, дисконтные 
карты и периодически действу-
ющие скидки на ряд товаров.
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СТЕКЛО И ПЛАСТИК

Возможность сэкономить на 
оригинале без потери качества 
появляется, когда известно, 
какой именно производитель 
поставляет запчасти на конвей-
ер. У владельцев автомобилей 
Daewoo и Chevrolet такая воз-
можность есть.

Компания «АВТООЙНА» 
была создана в Узбекистане в 
1998 году специально для по-
ставки на конвейер завода Уз-
ДЭУавто стекол для автомоби-
лей Daewoo. Когда этот бренд 
вошел в состав концерна GM 
и завод поменял название на 
GM Uzbekistan, ассортимент 
изготавливаемых стекол уве-
личился. На данный момент 
стеклами «АВТООЙНА» ком-
плектуются Daewoo Matiz и 
Nexia, Chevrolet Cobalt, Gentra, 
Lacetti и Spark.

Собственно, про качество 
изделий у поставщика на кон-
вейер можно и не говорить, 
понятно, что оно и есть «ори-
гинальное». А вот про само 
предприятие расскажем. 

На сегодня «АВТООЙНА» 
входит в число крупных произ-
водителей безопасных автомо-
бильных стекол. Для производ-
ства используется швейцарское 
и итальянское оборудование, 
которое само по себе не допу-
скает неподобающего качества, 
но все равно на заводе посто-

янно проводятся испытания 
производимой продукции на 
базе аккредитованной лабора-
тории. Готовые стекла прове-
ряются также на соответствие 
Правилам ЕЭК ООН №43 в 
испытательной лаборатории 
сертификационного центра 
«Стеклосертификат» (Россия). 
Система менеджмента качества 
сертифицирована по стандар-
там ISO 9001:2008 и ISO/TS 
16949-2009.

Кроме основной продук-
ции, поставок автомобиль-
ных стекол на конвейер GM 
Uzbekistan, «АВТООЙНА» 
постоянно осваивает выпуск 
новых видов автомобильных 
стекол со сложными геометри-
ческими формами и размерами 
для грузовиков, тракторов и 
другой спецтехники.

Много лет продолжается 
успешное сотрудничество ком-
пании с Ташкентским трактор-
ным заводом и предприятием 
UzCase Traktor, автомобили 
MAN, собираемые в Узбеки-
стане, так же сходят с конвей-
ера, оснащенные стеклами 
бренда АВТООЙНА.

Но и это еще не все. Само-
стоятельных мощностей ком-
пании «АВТООЙНА» оказа-
лось недостаточно, и было 
создано дочернее предприятие 
Farg’ona Avto Glass. Основ-

ное направление деятельно-
сти компании – производство 
капсулированных стекол, к 
которым предъявляются осо-
бо жесткие требования по 
качеству, ведь оно служит 
элементом жесткости кузова. 
Капсулированные стекла про-
изводства Farg’ona Avto Glass, 
так же как и продукция ма-
теринской компании, по-
ставляются на конвейер GM 
Uzbekistan для таких моде-
лей, как Daewoo Nexia или 
Chevrolet Lacetti. Со временем 
специализация Farg’ona Avto 
Glass расширилась. В конце 
2012 года было приобретено 
оптимальное по соотноше-

нию цена/качество (с упором 
на качество) корейское обо-
рудование для производства 
пластмассовых литьевых де-
талей различных наименова-
ний. В настоящее время уже 
налажено производство шести 
пластиковых составляющих 
системы охлаждения для ав-
томобилей Chevrolet Spark, 
а через пару месяцев компа-
ния начнет выпуск аналогов 
для Daewoo Nexia и Chevrolet 
Lacetti.

Так что, хотите оригинал 
по адекватным ценам – ищи-
те продукцию компании  
«АВТООЙНА».

Как мы знаем, большинство автомобильных комплектующих и запасных частей из-
готавливают для автопроизводителей сторонние заводы. Причем, одна и та же де-
таль сильно возрастает в цене, будучи упакованной в «оригинальную» коробочку с 
логотипом вашего автомобиля.

ООО «Автоойна» 
Республика Узбекистан, 150100, г. Фергана, ул. Истиклол, д. 1а
тел./факс: + 998 373 223 48 17
e-mail: info@avtooyna.uz, agp-trade@mail.ru
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Подразделение компании PHILIPS, занимающееся производством автомобильных 
ламп, пригласило журнал «Автозапчасти и Цены» посетить один из заводов, распо-
ложенных в Германии, в городке Аахен. Поводом ознакомиться со старейшей ману-
фактурой автоподразделения мирового производителя стал запуск в производство 
«тюнингованной» линейки галогеновых ламп ColorVision. 

Помню, лет восемь назад мой 
товарищ установил на свеже-
купленный SEAT LEON набор 
ксеноновых ламп. И все бы ни-
чего: смотрелись они достойно, 
добавляли шарма внешнему 
виду авто, да только вот с ос-
новной своей функцией по ос-
вещению дороги справлялись 
из рук вон плохо. Свет попро-
сту рассеивался в пространстве, 
слепя встречные авто на до-
рогах. Спустя некоторое время 
этот товарищ вернулся обратно 
к галогеновым лампам, отчасти 
из-за ужесточения наказания за 
изменение конструкции авто, 
а отчасти из-за плохой эффек-
тивности дешевого китайского 
набора ксенона.

И вот как не сказать – ску-
пой платит дважды? Выбро-
шенные на ветер деньги. Ведь 
ксенон рассчитан на установку 
в блок-фары со специальным 
отражателем, а автомобиль 
должен быть обязательно обо-
рудован автоматическим кор-
ректором и омывателем фар. 
При правильной инсталляции 
стоимость всего светового ап-
грейда авто тянет на немалую 
сумму, которая не по карману 
большинству российских ав-
томобилистов. Однако, мента-
литет… Выделиться внешним 
видом своих железных коней 
пытаются сотни тысяч води-
телей. В результате по дорогам 
рассекают любители «колхоз-

ного» ксенона либо несертифи-
цированных цветных галогено-
вых ламп, заметить которые в 
сумерках на встречке возможно 
лишь с нескольких метров. Что 
делать, чтобы не нарушать за-
кон, сделать свой автомобиль 
нестандартным и при этом обе-
спечить достойную видимость 
себе, не вызывая неудобств у 
окружающих?

Белая радуга
И здесь на сцену выходит 

PHILIPS ColorVision. Именно 
так называется новая линейка 
галогеновых ламп, презента-
ция которых прошла для рос-
сийских журналистов, что на-
зывается, прямо у станка.

Вот уж действительно мень-
ше всего ждешь инноваций 
там, где, казалось бы, все дав-
но изобретено и обкатано. А 
именно, в конструкции обыч-
ных галогеновых ламп, кото-
рые устанавливают вот уже 
несколько десятков лет в фары 
всех автомобилей мира. По 
сути, взоры и умы уже все боль-
ше занимает и ставший уже 
традиционным ксенон, и ново-
модные светодиодные лампы. 
Но проверенные старые раз-
работки, оказывается, имеют 
немалый запас прочности для 
совершенствования. 

Итак, инженеры PHILIPS 
представили на суд обществен-
ности галогеновые лампы с 

ФАРЫ МЕНЯЮТ ЦВЕТ

фото PHILIPS

Андрей Городецкий
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сегментарно окрашенной кол-
бой, дающей прирост в силе 
светового потока 60% по срав-
нению с обычными лампами. 
Таким образом, при установке 
такой лампы в обычную блок-
фару автомобилист получает 
ощутимую прибавку в яркости 
и имеет возможность выра-
зить индивидуальность: на вид 
фара может быть расцвечена 
переливающимися оттенками 
цвета лампы. При этом сам 
свет лампы именно белый, 
без оттенков цвета колбы. На 
данный момент запущены в 
производство два типа ламп, 
стандарта H4 и H7, четырех 
различных цветов. В ближай-
шем будущем будет увеличено 
и количество видов, и цветовая 
палитра.

Ловкость рук?
Меня, как думаю и многих 

покупателей, давно интересо-
вал вопрос – за счет чего до-
стигается прибавка в яркости 
лампы? То есть, как повыша-
ется освещенность при неиз-
менных входящих параметрах 
и КПД? Не скрою, что даже сам 
какое-то время считал эту над-
пись на упаковке не более чем 
маркетинговым трюком.

Рассеял сомнения и дал ответ 
специалист по продукции ком-
пании PHILIPS Юрген Мель-
тзер. В обычных лампах, где 
вольфрамовая нить-спираль 
под действием галогеновых га-
зов имеет небольшую эффек-
тивность, вольфрам попросту 
растворяется на стенках колбы, 
замутняя лампу и приводя со 
временем к выходу ее из строя. 
Виной тому – невысокий цикл 
жизни вольфрама. Отсюда и 
ограничения в температуре, 
что приводит к низкой эффек-
тивности свечения спирали. В 

новой же лампе вольфрамовая 
спираль длиннее и толще, но 
благодаря новой комбинации 
газов в колбе частицы рассеян-
ного вольфрама возвращаются 
обратно на нить, что позволяет 
ее нагревать до более высоких 
температур. Как следствие – 
вырастает эффективность све-
чения при неизменных вход-
ных параметрах. 

Наглядная работа ламп была 
показана в демонстрационной 
лаборатории завода. 

Признаюсь, разница с обыч-
ными галогенками заметна. 
Причем яркость в так называ-
емой средней зоне освещения 
(не под «ногами», но и не на 
горизонте). По цвету основ-
ного света ближе действитель-
но к белому ксенону, нежели 
к желтоватым классическим 
галогеновым лампам. Вкупе с 
окрашенной специальным со-
ставом колбой свечение фары 
дает действительно необычный 
эффект – плотный белый све-

товой пучок, переливающийся 
в отражателях фар выбранным 
цветом. 

И вот тут многие спросят, а 
законно ли ставить такую све-
тотехнику? Чем не приманка 
для сотрудника ГИБДД цвет-
ная головная фара? Ответим, 
вполне законно: компания 
PHILIPS сертифицировала 
свою продукцию на террито-
рии Европы и России, о чем 
говорит документ, вложенный 
в упаковку сетбокса. Так что 
формально претензий быть не 
должно, а реально – потребу-
ется время, чтобы наши со-
трудники ГИБДД привыкли к 
таким лампам.

От радио к свету
Теперь о самом производстве. 

Завод в Аахене начал произво-
дить радиолампы в 1934 году, 
а с 1962 года производит авто-
мобильную светотехнику, яв-
ляясь поставщиком множества 
автомобильных концернов. За-

водские корпуса практически 
не изменились архитектурно 
и структурно с довоенных вре-
мен: городок Аахен во время 
Второй Мировой практически 
не пострадал и выглядит не 
по-инновационному раритет-
но. В цехах в настоящее вре-
мя производятся галогеновые 
и ксеноновые лампы. Общий 
объем производства достигает 
нескольких сотен тысяч штук 
в день. При заводе действует 
лаборатория по светодиод-
ным лампам и органическим 
светодиодам. Как и положено 
современному европейскому 
производству, почти весь про-
цесс автоматизирован и робо-
тизирован. Примечательно, 
что большинство роботов, вы-
полняющих различные опера-
ции, создаются специалистами 
завода самостоятельно, ис-
ключительно для своих целей. 
Не оставляет равнодушным и 
многоступенчатый контроль 
качества на различных этапах 
производства: каждая заготов-
ка, двигаясь по конвейерной 
ленте, проходит через скорост-
ную видеофиксацию, которая 
посредством компьютера на 
основе заданных параметров 
и допусков производит выбра-
ковку.

В целом благодаря высоко-
му уровню и культуре произ-
водства автолампы PHILIPS 
являются одними из лидеров 
индустрии автомобильной све-
тотехники. А новые инноваци-
онные разработки как нельзя 
лучше доказывают это утверж-
дение.
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Как-то так получилось, что производители сосредоточились в этом сезоне на созда-
нии скоростных шин. Даже Cooper, который обычно ассоциируется с внедорожни-
ками, в этот раз обратил внимание на гонщиков. Такое впечатление, что на дорогах 
неожиданно стали преобладать мощные суперкары с водителями, кумиром кото-
рых являются Шумахер и Феттель.

ФЕСТИВАЛЬ 
СКОРОСТИ

Хоть обзор у нас приурочен к летнему сезону, но не остановиться на 
концепте от Nokian мы не можем. В середине февраля прошла презен-
тация решения, радикально меняющего всю концепцию зимних шин. 
Если эта идея найдет реальное воплощение в серийных моделях, споры 
о том, что выбрать, шиповку или «липучку», попросту утратят основу.

Итак, первая в мире шина с выдвижными шипами. Выдвигаются и 
убираются путем нажатия кнопки водителем. Железки (обойма шипа) 
утоплены в протектор, и на сухом асфальте, с убранными шипами шина 
ведет себя как фрикционная покрышка. При выезде на лед или укатан-
ный снег шипы выдвигаются, повышая сцепные свойства и уменьшая 
вероятность скольжения.

Когда концепт пойдет в серию, у водителей станет меньше забот: не 
надо ломать голову, какой тип шины приобрести, а автомобиль уверен-
но будет чувствовать себя в любых условиях. Опять же, асфальтовое по-
крытие будет меньше разбиваться шипами, что уменьшит колейность 
на городских дорогах и сделает движение еще безопаснее. В общем, 
сплошные плюсы... Осталось дождаться серийных моделей.

Nokian Tyres: 
концепт шины с выдвижными шипами

Андрей Карасев
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А технология от компании Continental под названи-
ем ContiSeal подходит для всех типов покрышек. Хотя 
используется она на конвейерах давно, с 2008 года, 
россияне получили возможность приобретать шины с 
этой технологией только в наступившем году.

Прелесть ее в том, что работает она примерно как 
шинные герметики, только вязкое вещество из каучу-
ка, запечатывающее проколы и порезы, изначально 
распределено по внутренней поверхности протектора. 
Это позволяет сделать его менее текучим – его же не 
надо впрыскивать через отверстие ниппеля, соответ-
ственно, сохраняется возможность правильной ба-
лансировки колеса и ее постоянство. А если на дороге 
колесо получило пробой, правда, не более полсанти-
метра в диаметре, вещество оперативно «втекает» в 
рану и полностью ее зарубцовывает. Причем потери 
воздуха не происходит вообще: масса ведь изначально 
закрывает всю поверхность протектора, а не растека-
ется подобно герметику, как получится.

Continental ContiSeal

Шины для внедорожников, как их называют разработчи-
ки, ContiCrossContact LX 2 на самом деле являются шинами 
для SUV, но при этом способны справиться с легким бездоро-
жьем. Протектор больше ориентирован на дорожные условия 
– частые шашки, продольные, хоть и изрезанные, канавки, 
слабовыраженные грунтозацепы в плечевой зоне. Но съехать с 
дороги и почувствовать себя «джипером» эти шины позволят. 
Главное – не соваться на них в размокшую глину: самоочище-
ние у ContiCrossContact LX 2 не самое лучшее. А по разбитому 
проселку, по лужам и каменистой почве они пройдут нормально.

Но все-таки главное – это дорога. Даже в пресс-релизе опу-
скаются свойства шины на грунтах, зато подчеркиваются улуч-
шенная управляемость, высокие тормозные свойства и низкое 
сопротивление качению, что позволяет сберечь топливо.

Покрышки ContiCrossContact LX 2 доступны в 30 типораз-
мерах для диаметра диска от 15 до 18 дюймов с размерным со-
отношением от 55 до 75%. Ограничения по скорости для этой 
новинки колеблются от 180 до 240 км/ч.

Continental ContiCrossContact LX 2
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Эта летняя спортивная шина разраба-
тывалась для закрытых гоночных трасс, но 
может применяться и на дорогах общего 
пользования. Оставим в покое гоночные 
достижения Pilot Sport Cup 2, которых не-
мало, и остановимся на более важных для 
нас показателях.

По итогам независимых тестов шина 
MICHELIN Pilot Sport Cup 2 показывает 
отличные результаты по устойчивости, сце-

плению на мокрой дороге и аквапланиро-
ванию как в продольном, так и в попереч-
ном (при поворотах) движении. Последнее 
очень важно, поскольку именно в повороте 
недостаточная стойкость к аквапланиро-
ванию часто приводит к непредсказуемо-
му поведению машины. А если учесть, что 
шина предназначена в первую очередь для 
мощных автомобилей, способных передви-
гаться с большими скоростями, сохранение 

управляемости выходит на первый план по 
важности для водителя.

Шина MICHELIN Pilot Sport Cup 2 по-
лучила эксклюзивную омологацию для 
первичного оснащения таких суперка-
ров, как Mercedes-Benz AMG SLS-Coupe 
Black Series, Porsche 918 Spyder и Ferrari 458 
Speciale.

Коротко расскажем о технических со-
ставляющих новой шины. Протектор вы-
полнен из резиновых смесей, различных 
по составу: внешняя часть, более прочная, 
обеспечивает максимум сцепления на су-
хом покрытии и при прохождении крутых 
поворотов, внутренняя, более жесткая, от-
вечает за точность реакций и сохранение 
траектории на мокрой дороге.

Противодействует аквапланированию 
большая глубина водоотводных каналов, 
которые активнее удаляют воду из пятна 
контакта, в результате чего протектор по-
лучает возможность лучше зацепиться за 
асфальт.

Ну, и конечно, дизайн. Какие там белые 
буквы, это уже прошлый век. Технология 
MICHELIN Velvet Technology позволяет 
придавать надписям на боковине эффект 
бархата, что смотрится на порядок круче и 
соответствует уровню подходящих для этой 
шины автомобилей.

В 2014 году шина будет доступна в 17 ти-
поразмерах: посадочный диаметр с 19 по 21, 
индекс скорости Y.

Новая дорожная шина со спортивным ха-
рактером для широкой гаммы внедорожни-
ков являет собой третье поколение семей-
ства Latitude Sport. 

В результате упорного труда инженеров 
MICHELIN новинка тормозит лучше, слу-
жит дольше, управляется увереннее, вы-
держивает более высокие нагрузки по срав-
нению с предыдущим поколением Latitude 
Sport. Это так понравилось автопроизводи-
телям, что еще до старта продаж эта шина 
уже получила омологацию на первичную 
комплектацию таких автомобилей, как 
Porsche Macan, Porsche Cayenne, BMW X5, 
Volvo XC90.

Что же такого нового в этом изделии? 
Разработчики существенно улучшили по-
ведение шины на мокром покрытии и 
снизили порог аквапланирования путем 
увеличения на 10% ширины водоотводных 
каналов. Latitude Sport 3 делается из новой 
резиновой смеси, которая характеризуется 
высокой износостойкостью, не теряя при 
этом цепкости и обеспечивая неплохую то-
пливную экономичность. Двойной каркас 
шины позволяет снизить риск повреждения 

во время передвижения по разбитым про-
селкам и преодоления препятствий. 

В 2014 году шина будет представлена в 27 

типоразмерах: посадочный диаметр с 17 по 
21, индекс скорости H-Y, индекс нагрузки 
99 – 113.

MICHELIN Pilot Sport Cup 2

MICHELIN Latitude Sport 3
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Группа компаний «ОкноФасад» предлага-
ет оперативную и профессиональную помощь 
в области проектирования и строительства 
автосалонов, автомагазинов, автосервисов 
и других предприятий по продаже, ремонту и 
обслуживанию автомобильного транспорта. 

Работая на строительном рынке с 1993, 
наша компания приобрела тот необходи-
мый опыт и багаж знаний, который позво-
ляет решать на высоком уровне задачи по 
возведению объектов.

Автосалоны, спроектированные по прин-
ципу конструктора, – это легкие большепро-
летные конструкции из стальных деталей, 
которые утепляются или НВФ (навесными 
вентилируемыми фасадами), или трехслой-

ными сэндвич-панелями, или любыми дру-
гими современными материалами, прида-
ющими зданию индивидуальность. Каркас 
сооружения внутри безопорный, благодаря 
чему помещение обеспечивается доста-
точным пространством для расстановки и 
перемещения автомобилей. Как правило, 
основанием для автосалона служит прочная 
бетонная подушка, обрабатываемая специ-
альными бензо- и маслостойкими состава-
ми. Лицевой фасад, выполняющий функции 
витрины, собирается из панорамных сте-
клопакетов, позволяющих придать им все-
возможные оттенки. Быстровозводимые ав-
тосалоны, монтируемые в сжатые сроки по 
приемлемой стоимости, могут создаваться 
как по типовым проектам, разработанным 

нашими инженерами, так и по эскизам за-
казчика.

Строительство автосалонов из металло-
конструкций имеет множество преимуществ:
•	по долговечности и прочности кон-

струкций;

•	по привлекательной стоимости реализа-
ции проектов;

•	по множеству стилевых решений;

•	по срокам монтажа сооружений;

•	по отличным тепло- и звукоизоляцион-
ным характеристикам;

•	по соответствию материалов всем требо-
ваниям безопасности.
Будем рады плодотворному и долговре-

менному партнерству.

8 (495) 971 39 43 www.oknofasad.ru

Группа компаний «ОкноФасад»
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Шины Eagle F1 Asymmetric 2 от компа-
нии Goodyear, строго говоря, новинкой не 
являются. Но мимо расширения модельно-
го ряда мы пройти не могли. Тем более что 

сами шины заслуживают дополнительного 
упоминания.

Основное достоинство, которое под-
черкивает производитель, – короткий тор-

мозной путь, что в данном случае особен-
но важно: шины могут использоваться на 
больших скоростях. Причем, как говорят 
в компании Goodyear, это свойство про-
является как на сухой, так и на мокрой по-
верхности. Происходит это из-за особого 
строения блоков протектора, которые при 
повышенной нагрузке расширяются и уве-
личивают площадь пятна контакта. 

Особое строение слоев каркаса придает 
шине повышенную жесткость на кручение 
и точность при управлении, маневрирова-
нии и торможении на сухой поверхности. 
Также лучшей управляемости способствует 
сниженный вес шин.

По мнению производителя, с шинами 
Eagle F1 Asymmetric 2 езда становится мяг-
кой и тихой благодаря отсутствию ярковы-
раженных блоков на протекторе. Особую 
гордость инженеров Goodyear вызывает 
способность шины экономить топливо за 
счет сниженного сопротивления качению 
и дизайна боковины, снижающего аэроди-
намическое сопротивление, что становится 
важно на больших скоростях.

К уже продаваемым типоразмерам в 2014 
году добавятся новые, и модельный ряд до-
стигнет 59 вариантов: радиус с 16 по 20, ин-
декс скорости от V до Y и грузоподъемность 
от 83 до 103

Компания Cooper, имеющая давние и 
успешные традиции производства шин для 
бездорожья, вышла на рынок эффектив-
ных шин для легковых автомобилей с новой 
моделью шин класса UHP Cooper Zeon CS 
Sport. Шины рассчитаны на высокие ско-
рости (индексы W и Y) и мощные машины. 
По мнению производителя, они отличаются 
«исключительно четким, предсказуемым во-
ждением», улучшенной поперечной устой-
чивостью и сбалансированностью износа.

На протекторе четыре продольные ка-
навки: три отвечают за водоотвод, снижая 
риск аквапланирования, а четвертая, вин-
товая, помогает удерживать траекторию на 
высоких скоростях, уменьшая увод в сторо-
ны. Во время маневрирования на большой 
скорости важное значение имеет жесткость 
боковины: даже на шинах с низким профи-
лем, но мягкой боковиной, машину «кида-
ет», что может привести к потере управляе-
мости. Поэтому инженеры Cooper добились 
разумного компромисса, увеличив жест-
кость боковой части, которая, впрочем, не 
осложняет монтаж шин. В резине протекто-
ра применен высокодисперсный кремний, 
который, по мнению производителя, улуч-
шает сцепление как на сухой дороге, так и 

на мокром дорожном покрытии. Не забыта 
и защита обода: выступающий кант сбере-
жет диски от трения о бордюрные камни.

Шины Cooper Zeon CS Sport доступны в 
размерах 18 и 19 дюймов и имеют индекс 
скорости W и Y.

Goodyear Eagle F1 Asymmetric 2

Cooper Zeon CS Sport
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Cтекло Нового Поколения
Suspended Particle Devices    SPD

Плавно регулировать уровень освещенности внутри транспорт-
ного средства вне зависимости от времени суток и погодных 
условий – используемая смартпленка становится «темнее» или 
«светлее» в зависимости от количества света за окном, а значит, 
вам будет комфортно за рулем при любых обстоятельствах.

Обеспечить дополнительный уровень конфиденциальности 
припаркованного автомобиля – при отключении электропита-
ния стёкла переходят в режим максимального затемнения.

Чувствовать себя в безопасности – технология SPD предусма-
тривает использование двойного стекла, по прочности практи-
чески равноценного бронированному.

Компания ООО НПО "АДВНАНОТЕХ"

Москва, Комсомольский пр. д. 3          www.advnanotech.ru          тел: 8 (495) 798-46-16

ЭЛЕКТРОТОНИРОВКА СТЕКОЛ
ВАШЕГО АВТОМОБИЛЯ С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ НАШИХ ТЕХНОЛОГИЙ ПОЗВОЛИТ ВАМ:

ON              OFF
технология SPD SKY

официальный лицензиат Smartglass в россии
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Компания Bridgestone в конце февраля представила линейку шин под общим назва-
нием Ecopia. В линейку входит три модели: для компактного и среднего класса, для 
среднего и премиум класса, для внедорожников и кроссоверов.

BRIDGESTONE Ecopia

Шины Ecopia EP150 предназначены для автомобилей компактного и среднего класса. Еще до 
старта продаж многие автопроизводители решили комплектовать ими свои автомобили. В ре-
зультате эти шины входят в оригинальную комплектацию автомобилей Toyota, Honda, Mitsubishi 
Motors, Fiat, Ford, VW, Hyundai, Skoda.

Инженеры Bridgestone утверждают, что им удалось добиться снижения расхода топлива на 
7,1%, а также сократить тормозной путь на мокром покрытии и увеличить срок службы покры-
шек.

Согласно испытаниям, которые проводились на заводском полигоне Bridgestone, при скоро-
сти 80 км/ч эффективность Ecopia EP150 на 9,2% превышает аналогичные показатели шины 
Bridgestone B250, а коэффициент сопротивления качению меньше на 23,5%. В результате — сни-
жение расхода топлива и каждый 14-й литр его становится для водителя бесплатным.

В 2014 году будут представлены 15 типоразмеров шин Ecopia EP150: посадочный диаметр  
13–15”, индекс скорости H–S, индекс нагрузки 79–96.

Эта модель рассчитана на применение в автомобилях среднего и премиум класса.
Она показывает великолепные результаты по сохранению денег водителя: расход топлива 

уменьшается, по словам испытателей с полигона Bridgestone, на целых 12,3%! Достигнуть этого 
удалось благодаря особому составу резиновой смеси, в который включили неразглашаемые по-
лимерные соединения и модный нынче кремний. 

Инженеры придали плечевым блокам шины квадратную форму и повышенную жесткость, что 
улучшило поведение шины во время маневрирования, а расположение и ширина продольных 
канавок протектора эффективно борются с аквапланированием.

Собственно, форма блока тоже способствует решению этих двух задач. Острые углы блоков в 
протекторе обеспечивают эффективный отвод воды из пятна контакта, а блоки в форме пере-
вернутой буквы «Z» за счет увеличенной жесткости гарантируют уверенное сцепление с дорогой.  
А асимметричные боковины обеспечивают устойчивость на прямых участках.

В 2014 году будут представлены 15 типоразмеров шин Ecopia EP200: посадочный диаметр  
13–15”, индекс скорости H–S, индекс нагрузки 79–96.

Модель Ecopia EP850 разработана для кроссоверов и внедорожников. Компания Bridgestone 
рассчитывает, что эти шины придутся по душе владельцам Honda CRV, Lexus RX и Toyota RAV4. 
Впрочем, если владельцы других автомобилей тоже оценят эти покрышки, японцы не обидятся.

Шина однозначно дорожная, практически сплошные блоки протектора, разделенные четырь-
мя продольными канавками, в грязи моментом замылятся и откажутся двигать машину.

А вот на асфальте поведение покрышек достойное: рисунок протектора разработан таким об-
разом, чтобы снизить износ и равномерно распределить вес по всему пятну контакта. Остро-
направленная форма блока позволяет плавно распределять давление, что минимизирует дефор-
мацию при торможении, обеспечивая безопасность езды и превосходное сцепление с мокрой 
дорогой. По результатам заводских испытаний тормозной путь на мокром покрытии у Ecopia 
EP850 короче, чем у обычных шин, на 4,1%». Кроме того, эти шины не выбиваются из «бережли-
вого» тренда: экономия топлива тут поменьше, чем у легковых собратьев, но уменьшение расхода 
на 4% тоже приятно. 

В 2014 году будут представлены 23 типоразмера шин Ecopia EP850: посадочный диаметр  
15–19”, индекс скорости H–V, индекс нагрузки 95–116.

Все три характеризуются общим подхо-
дом к заботе о кошельках автомобилистов 
(на словах декларируется забота о природе, 
но мы-то понимаем...) — благодаря низко-
му сопротивлению качению они позволя-
ют экономить от 4 до 12,3% топлива. Это 

по уверениям производителя, результатам 
испытаний в идеальных условиях и по 
сравнению с шиной Bridgestone B250.

Но все равно неплохо. Если 4% — вели-
чина не очень большая и экономия чув-
ствуется только на огромных пробегах, то 

12% уже ощутима даже тем, кто ездит меж-
ду домом и работой.

В целом можно сказать, что летние 
шины у японцев всегда были на высоте, ну 
а дополнительный бонус в виде экономии 
топлива является приятным плюсом.

Bridgestone Ecopia EP150

Bridgestone Ecopia EP200

Bridgestone Ecopia EP850
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Благодаря популярности сво-
его предшественника второе 
поколение Honda CR-V, вы-
пускаемое с 2001-го по 2006-й 
год, было в прямом смысле 
слова обречено на успех, что и 
показали продажи новых ма-
шин. Сегодня популярность 
модели второго поколения 
подтверждается ее продажами 
на вторичном рынке. Покупа-
ют автомобиль, ориентируясь 
не только на его надежность, 
что не удивительно, так как 
платформа одинакова с так же 
популярным в России Civic, 
но и на достаточно приличный 
внутренний объем кузова, по 
которому Honda CR-V может 
поспорить с некоторыми ми-
ни-вэнами. Кроме того, со-
лидный дизайн машины делает 
ее привлекательной в качестве 
как семейного, так и рабочего 

автомобиля. Иными словами, 
купив CR-V, вы можете его экс-
плуатировать «в хвост и гриву». 
Стоит отметить, что автомоби-
ли для российского рынка со-
бирались на заводе компании, 
расположенном в Великобри-
тании. Поэтому, если инфор-
мация, зашифрованная в VIN 
коде, говорит иное, стоит об-
ратить внимание на то, как 
попал автомобиль на террито-
рию России. Согласно инфор-
мации, полученной нами от 
мультибрендовых сервисных 
центров, которые заказыва-
ют запасные части в крупных 
сетевых торговых компаниях, 
ориентируясь на электронные 
каталоги и иные системы под-
бора запасных частей, часть 
машин, судя по VIN-коду, 
также приходила из Японии и 
Канады. Кстати, место сбор-

ки машины и, соответственно, 
ориентация ее на рынок той 
или иной страны накладывали 
отпечаток на комплектацию 
автомобиля. Например, Honda 
CR-V для российского рынка 
комплектовалась двухлитровы-
ми, четырехцилиндровыми си-
ловыми агрегатами мощностью 
150 л.с. А, скажем, под капоты 
«американок» устанавливались 
двигатели рабочим объемом 
2,4 литра, с которых снимались 
162 лошадиные силы. Самым 
же редким можно считать ди-
зель объемом 2,2 литра. По 
мощности (140 л.с.) он усту-
пал бензиновым собратьям, 
зато по крутящему моменту и 
экономичности бензиновые 
ДВС с ним не сравнятся. Но, 
тем не менее, мы настоятель-
но рекомендуем в первую оче-
редь обращать внимание на 

бензиновые моторы объемом 
два литра. Таких большинство, 
а надежность моторов не вы-
зывает никаких нареканий. И 
главную роль в этом сыграл 
цепной привод газораспреде-
лительного механизма, кото-
рый при надлежащем уходе и 
контроле не доставляет ника-
ких хлопот и, кроме того, не от-
казывает внезапно, как бывает 
с зубчатыми ремнями. Привод 
клапанов имеет механическую 
регулировку, которую необхо-
димо контролировать каждые 
45  000 км пробега. Единствен-
ное, что следует помнить: если 
начал подтекать сальник носка 
коленчатого вала, тянуть с его 
заменой нельзя. Если масло 
попадет на резиновый демпфер 
шкива, то выход его из строя – 
дело времени. Стоит ли риско-
вать?

Автомобили Honda CR-V второго поколения, потеряв в цене весьма приличную сум-
му от первоначальной стоимости, стали доступны всем, у кого скопились деньги на 
новый отечественный автомобиль. Однако купить машину – не проблема, хватит 
ли средств на ее содержание?

Денис Миронов

ЗА ГОРОДОМ ЛУЧШЕ 
Honda CR-V
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Фильтр масляный

Следуя сложившейся тради-
ции, обзор расходных матери-
алов начинаем с мониторинга 
рынка масляных фильтров. 
Свой вариант этого автоком-
понента владельцам Honda 
CR-V предлагают более чем 
двадцать брендов (производи-
телей и фирм-упаковщиков). 
При этом не исключено, что 
реальное число фильтров, из-
готовленных на разных за-
водах и имеющих отличия 
в конструкции, будет раза в 
два меньше. Впрочем, это не 
должно вас смущать, так как 
за качество изделия, которое 
находится в упаковке, отве-
чает владелец марки, держа-
тель бренда. Оригинальный 
фильтр, который вам пред-
ложат в фирменной торговой 
точке, потянет не меньше чем 
на 300 рублей. Но в некоторых 
магазинах «родной» компо-
нент предложат и за 280 рэ. В 
принципе, цена адекватная. 
Можно брать, тем более что 
оригинальный фильтр имеет 
приличный запас по грязеём-
кости и, соответственно, спо-
собен отработать от ТО до ТО 
даже при эксплуатации маши-
ны в тяжелых условиях. К та-
ковым, например, относится 
работа мотора на топливе не 
соответствующего качества. 
Чем больше в бензине смол и 
недопустимых по ГОСТ и ТУ 
присадок, тем интенсивнее 
окисляется масло, образует-
ся больше загрязнений и тем 
сильнее нагрузка на фильтр. 
Теперь переходим к альтер-
нативе. Самыми доступными 
являются фильтры Direct Parts, 
Amd, TSN, YUIL Filter и Mv-
parts. Расходники от данных 
компаний можно приобрести 
менее чем за сотню рублей, 
причем хоть один фильтр из 
этой пятерки почти наверняка 
будет в наличии в ближайшем 
к вам магазине или на рынке: 
автокомпоненты бюджетного 
сегмента востребованы всег-
да. Если перейти рубеж в 100 
рублей, то по нижней планке 
ценового диапазона можно 
присмотреться к продукции 
Patron, Filter master, Pmc. Нам 
предлагали фильтры данных 
брендов по цене порядка 120 
рублей. Причем колебание 
цен на один и тот же фильтр 
в разных торговых точках по-

рой достигает 30, а то и 40 
рублей! Списывать это на ко-
лебания курса валют, которое 
наблюдалось в начале года, 
нельзя. Запасы ввезенных на 
территорию России крупными 
оптовиками автокомпонен-
тов достаточно большие, так 
что поднятия стоимости рас-
ходников можно ожидать не 
ранее чем месяца через три. 
При рассмотрении фильтров 
стоимостью от 150 до 200 ру-
блей внимание привлекает 
продукция Champion, Fiaam, 
Purflux, Hengst, Alco, Bosch 
и Kolbenschmidt. Пожалуй, 
именно они составляют ту са-
мую золотую середину, соче-
тающую в себе оптимальное 
качество за приемлемую цену. 
Если перейти отметку в 200 

рублей, то можно приобрести 
продукцию MANN FILTER. 
Фильтры данной компании, 
признанного лидера, имеют-
ся в товарном ассортименте 
практически всех магазинов 
автозапчастей. Относительно 
оригинала цена «немца» ниже 
как минимум на сотню в наци-
ональной валюте, а качество 
равноценно. По этой причи-
не, если вы были нацелены на 
приобретение оригинального 
масляного фильтра, но тако-
вого не оказалось в наличии, – 
смело берите аналог от MANN 
FILTER, не прогадаете.

Фильтр воздушный
Переходя к разговору о воз-

душных фильтрах, хотелось 
бы отметить, что их замену 
стоит производить вместе с 
масляными фильтрами, хотя 
ресурс у «воздушек» значи-
тельно выше. Дело в том, что 

от чистоты шторы и, соот-
ветственно, ее проницаемо-
сти будет зависеть величина 
противодавления на впуске, 
качество горючей смеси и 
расход топлива. Оригиналь-
ный фильтр стоит прилично – 
1000 рублей. Зато он идеально 
встает в корпус и гарантирует 
требуемый уровень очистки 
воздуха на протяжении все-
го срока службы. В три раза 
дешевле обойдутся фильтры 
от Amd, Kortex и Pmc. По 
350 рублей торгуется продук-
ция Knecht и Jakoparts. А за 
MANN FILTER готовьтесь 
отдать четыре сотни «дере-
вянных». В одном из магази-
нов нам предложили фильтр 
интересующей нас модели от 
Bosch, причем запросили 600 

рублей! Возможно, торговцы 
уже учли в цене рост евро от-
носительно национальной 
валюты. Только зря они это 
сделали. Покупатель нынче 
не ведется на панический на-
строй купцов и предпочитает 
походить по рынку в поиске 
адекватных цен. Так, букваль-
но в соседней торговой точке 
аналог от фирмы Fram был 
выставлен на продажу по 340 
рублей. Именно на нем, ско-
рее всего, и остановит свой 
выбор автолюбитель.

Фильтр топливный
После масляных и воздуш-

ных мониторинг рынка то-
пливных фильтров несколько 
огорчил своей скудностью. 
Однако это вовсе не означает, 
что владельцы Honda CR-V не 
смогут сэкономить на приоб-
ретении расходников из дан-
ной группы автокомпонентов. 

Так, если вы не готовы от-
давать 1500 рублей за родной 
фильтр, то всего за 500 руб. вам 
продадут аналог от M-Filter. 
Троекратная экономия! С дру-
гой стороны, альтернатива от 
Concord позволит сэкономить 
всего 200 руб. Скажем так, – 
не густо. А фильтры Kyosan и 
Micro по стоимости сравнялись 
с оригиналом. В общем выбор 
небогат, но и в данной ситуа-
ции можно сократить затраты 
на приобретение расходников 
минимум на 60%. 

Фильтр салонный
Вот, где действительно мож-

но ходить и выбирать: более 25 
вариантов фильтров в самых 
разных ценовых категориях. 
Причем цена запчастей отно-
сительно других марок автомо-
билей невысока. Так, стандарт-
ный, оригинальный пылевой 
фильтр обойдется в 550–570 
рублей. При этом всего на 150 
руб. дороже на прилавке был 
выставлен угольный(!) аналог 
от компании Corteco. А, как 
известно, именно активный 
компонент нейтрализует ряд 
токсичных и вредных для здо-
ровья человека химических 
соединений выхлопа автомо-
бильного двигателя. Именно 
по этой причине рекомендуем 
приобретать угольные версии 
прежде всего автовладельцам, 
проживающим в мегаполисах. 
Свой вариант угольного филь-
тра интересующей нас модели 
изготавливает и фирма P.M.C. 
(«Pacific Manufacturing CO., 
LTD.»). Правда, за него наши 
купцы просят аж 1200–1300 
рублей. А это практически в 
полтора раза дороже отлич-
но продающихся аналогов 
от Corteco. По популярности 
конкуренцию ему составляют 
фильтры LYNXauto, угольный 
вариант которых идентичен 
по цене (от 700 до 750 руб.). 
Из привлекательных по сто-
имости расходников отметим 
продукцию TSN, Goodwill и 
Jakoparts. Первые два можно 
найти примерно по 250 руб. за 
фильтр, а последний – по 300–
320 рублей.

Свечи зажигания
Несмотря на то, что по стати-

стике ряда сервисных центров 
свечи зажигания выхаживают 
по 30  000 км, их пробег имеет 
смысл сократить как мини-
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мум на треть. Дело в том, что 
бензин низкого качества, име-
ющий в своем составе смолы 
и железосодержащие химиче-
ские соединения, повышаю-
щие октановое число, оседают 
на изоляторах и работают как 
проводники тока. В итоге мо-
тор начинает работать с пере-
боями, а несгоревшее топливо 
убивает катализаторы. Кроме 
того, силовой агрегат теряет в 
мощности, крутящем моменте 
и начинает потреблять больше 
топлива. При этом более ча-
стая замена свечей зажигания 
не ударит по карману владель-
ца автомобиля. Так, если при-
обретать стандартные, одно-
электродные свечи Bosch, то 
комплект из четырех «запаль-
ников» обойдется не дороже 
400 рублей. В ряде торговых 
точек с нас и вовсе просили 
по 90 руб. за свечу. По 160–170 
рублей обойдутся свечи от 
NGK и Denso. А продукция 
данных брендов, впрочем, как 
и упомянутого выше немецко-
го производителя, отличается 

стабильным и высоким каче-
ством. Заметим, что практиче-
ски в ту же сумму обойдутся и 
оригинальные запчасти. И это 
не удивительно, так как один 
из упомянутых выше япон-
ских производителей свечей 
поставляет комплектующие 
на сборочный конвейер инте-
ресующей нас автомобильной 
марки. Для тех, кто пожелает 
максимально снизить затра-
ты на приобретение запасных 
частей, продавцы предложат 
свечи TSN, примерно по 40–45 

рублей за штуку. Также на при-
лавке мы встретили продукцию 
с логотипом Valeo и ценником 
под 200 руб. В общем, при же-
лании можно найти запчасти 
и по сердцу, и по кошельку. И, 
наконец, последнее. Чтобы 
свечи отработали свой ресурс, 
а мотор уверенно пускался в 
морозы и расходовал бензин 
«по норме», необходимо обяза-
тельно следовать рекомендуе-
мому моменту затяжки свечей. 
Контролировать его нужно с 
помощью динамометрическо-
го ключа, что и делают мастера 
СТО, дорожащие своей репута-
цией.

Тормозные колодки 
передние

Случаи, когда передние тор-
мозные колодки выходили бы 
по 50, а то и более тысяч ки-
лометров, совсем не редки, 
особенно на машинах, экс-
плуатирующихся в провинции. 
В мегаполисе ресурс деталей 
меньше. Это же относится и 

к тормозным дискам. Для них 
150  000 км пробега – норма. 
Главное, вовремя возвращать 
подвижность соответствую-
щим элементам суппорта. Увы, 
соль, грязь и безграмотный 
сервис могут прикончить суп-
порты уже при пробеге 120–150 
тыс. км. Вывод: если мастера 
СТО при проведении работ не 
проверяют подвижность суп-
портов и пыльники на наличие 
разрывов и трещин, то не удив-
ляйтесь возросшим затратам 
на ремонт тормозов. Отправ-

ляясь за оригинальными ко-
лодками, имейте в кармане как 
минимум 4  000 рублей. Если 
для вас это дорого, но желания 
терять в надежности функцио-
нирования тормозной системы 
и эффективности торможения 
у вас нет, то обратите внимание 
на продукцию таких компа-
ний, как Brembo, TRW, Pagid, 
Icer или Aisin. На комплект 
колодок от перечисленных 
выше брендов вы потратите не 
более полутора тысяч рублей, 
то есть в 2,5 раза меньше. В 
2000 рублей за комплект про-
давцы оценивают продукцию 
таких известных и уважаемых 
фирм, как ATE и Ferodo. Если 
с финансами не очень, то за 
500 рублей вам предложат ко-
лодки Sangsin или за 700 руб. – 
Kashiyama. 

Тормозные колодки 
задние 

С покупкой колодок для за-
дних тормозных механизмов 
также проблем не возникнет. 

На прилавках магазинов есть 
как оригинал стоимостью 
2500 рублей, так и масса аль-
тернативных запасных частей 
стоимостью от трех сотен в 
национальной валюте. Имен-
но столько с нас запросили за 
продукцию TSN. Вдвое боль-
ше придется отдать за аналоги 
от Konstein и Goodwill. До-
бавив две сотни, можно уже 
присмотреться к продукции 
Metelli. А за Delphi, TRW и 
LPR с вас возьмут 1000 руб. 
Компоненты от Brembo, Otto 

Zimmermann и Textar ищите, 
если в кармане имеется ты-
сячи полторы рублей. Можно 
найти и дешевле – на полто-
ры, а то и две сотни, но тор-
говцы редко просто так сни-
жают цены, уменьшая свою 
прибыль.

Тормозные диски
Пару слов о дисках перед-

них тормозных механизмов. 
Несмотря на то что «ходят» 
они достаточно хорошо, ско-
рее всего, именно на ваши 
плечи ляжет забота об их за-
мене. Однако, прежде чем от-
правляться в магазин запча-
стей, поинтересуйтесь – нет 
ли возможности их проточить. 
Вполне возможно, что преж-
ний владелец машины был 
человеком аккуратным, и ди-
ски имеют еще некий запас по 
износу. Если же толщина ра-
бочих поверхностей достигла 
своего предела, то с заменой 
деталей тянуть не стоит. Род-
ные тормозные диски стоят 
не дешево. С нас запросили 

почти 6000 рублей. Чем об-
условлена столь высокая сто-
имость запчастей, сказать 
сложно. Да и нужно ли гадать, 
если тормозные диски от TRW 
мы буквально рядом нашли 
по полторы тысячи. А фирма, 
надо отметить, является при-
знанным специалистом в раз-
работке и производстве ком-
понентов тормозных систем 
и поставляет свою продукцию 
на сборочные конвейеры ряда 
известных автомобильных ма-
рок. Аналог от компании Bosch 
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стоит еще на 200 руб. дешевле. 
И тоже весьма неплохой ва-
риант по замене оригинала. А 
вот продукция от таких ком-
паний, как Otto Zimmermann, 
Brembo, Textar, Ate, оценива-
ется примерно в 2000 рублей. 
Однако все равно это дешев-
ле оригинальных деталей, а 
значит, владелец Honda CR-V 
имеет возможность сэконо-
мить на покупке, но при этом 
не проиграть в качестве и, раз-
умеется, в безопасности. Если 
вы желаете при замене дис-
ков облагородить тормозную 
систему установкой деталей с 
улучшенными характеристи-
ками, то стоит присмотреться 
к перфорированным дискам 
от Otto Zimmermann. Такие, 
реализуемые как спортивные 
или тюнинговые, потянут 
примерно на четыре тысячи 
в национальной валюте. То 
есть по стоимости все равно 
получатся дешевле родных 
автокомпонентов. Что касает-
ся деталей, предназначенных 
для установки на заднюю ось, 
то в целом можно ориентиро-
ваться на приведенные выше 
цены, отняв от них процентов 
10–15. Однако ряд компаний 
приравнивает стоимость пе-
редних и задних дисков. Что 
же, это их право, а выбор все 
равно остается за покупате-
лем.

Рынок 
Мониторинг рынка подер-

жанных автомобилей вселяет 

надежду – предложений мас-
са. При этом автомобилей, 
находящихся в приличном 
техническом состоянии и не 
требующих немедленных вло-
жений сразу после их покупки. 
Самыми доступными, разуме-
ется, оказались автомобили 
2001–2002 годов выпуска. За 
них в среднем просили от 300 
до 350 тысяч рублей. Однако 
идиллию нарушает некое не-
соответствие прожитых лет 
и пройденных километров. 
Экземпляры, на одометрах 
которых значился бы пробег 
по второму кругу, увы, боль-
шая редкость. В большинстве 
своем продавцы заявляли ки-
лометраж от 100 до 150 тысяч 
километров. Весьма подозри-
тельно, тем более что имен-
но с такими же показаниями 
одометра по большей части 
выставлены на продажу и по-
слерестайлинговые автомо-
били 2004–2006 гг. выпуска. 
Правда, за них уже просят от 
480 000 руб. и выше. По боль-
шому счету, если хотите купить 
8–10-летний Honda CR-V с ре-
альным пробегом, в хорошем 
техническом состоянии и при-
личной комплектации, имей-
те в кармане как минимум 
полмиллиона рублей. Чтобы 
не нарваться на автомобиль с 
темным прошлым, ищите эк-
земпляры, число владельцев 
которых по ПТС не более двух. 
А самый лучший вариант, если 
объявление о продаже сопро-
вождает подпись примерно 

следующего содержания: «Ав-
томобиль в отличном техни-
ческом состоянии, покупался 
у официального дилера в 2006 
году, ПТС оригинал, в ДТП не 
участвовал, согласен на любую 
проверку и диагностику».

Сервис
Владелец Honda CR-V дол-

жен быть готов к тому, что 
«официалы» не проявят к нему 
лояльности и будут обслужи-
вать машину, исходя из обыч-
ной стоимости нормо-часа 
(2180 руб.). Существенная 
сумма на содержание автомо-
биля 2001–2006 годов. При-
чем в ряде СТО с вас еще возь-
мут и дополнительную плату 
за возраст машины. Данный 
надбавочный коэффициент 
предполагает компенсацию за 
сложности с разборкой узлов и 
агрегатов, крепежные элемен-
ты которых поражены корро-
зией. В других СТО, напротив, 
снизят стоимость нормо-часа. 
Причем, даже если вы приеде-
те на восьмилетнем автомоби-
ле, – таким образом дилеры 
стараются привлечь к себе 
клиентов, которые смотрят 
в сторону мультибрендовых 
сервисов. Логика автовладель-
цев проста. Например, работы 
по замене масла и масляного, 
топливного, воздушного и са-
лонного фильтров обойдутся 
вам в 5600 рублей. И это, за-
метьте, без учета стоимости 
самих расходных материа-
лов! Именно по этой причи-

не большинство владельцев 
Honda CR-V предпочитают 
обслуживаться в мультибрен-
довых сервисах, где расценки 
куда гуманнее. Так, за тот же 
самый объем работ с вас за-
требуют примерно в полтора 
раза меньшую сумму. А в ряде 
СТО на круг вообще выйдет 
не более 3000 руб. Предвидя 
возмущения автолюбителей, 
живущих на периферии, от-
метим, что чем дальше от Мо-
сквы, тем ниже расценки на 
ремонт. Так, в частном серви-
се, расположенном всего в 70 
км от столицы, за проведение 
технического обслуживания с 
вас возьмут уже в 2 раза мень-
ше, чем «официалы». Следо-
вательно, если вы планируете 
ездить на дачу, то и ремонти-
руйтесь подальше от мегапо-
лиса с его безумными расцен-
ками. При этом вам никто 
не будет говорить о том, что 
замена топливного фильтра 
сопряжена с большими затра-
тами сил и времени, а просто 
заменят расходник.

Итоги 
Несмотря на то, что обслу-

живание автомобилей марки 
Honda с применением ори-
гинальных автокомпонентов 
обходится не дешево – только 
на расходники придется выло-
жить 11 000 рублей, у владель-
цев Honda CR-V есть возмож-
ность существенно сократить 
данные расходы. Для этого, 
правда, не обязательно при-
обретать детали только из 
бюджетной когорты. Разумная 
экономия может быть достиг-
нута приобретением запчастей 
из группы «золотой середи-
ны». Благо представлена она 
весьма обширно. Как показы-
вает мониторинг рынка запас-
ных частей, требуемый ком-
плект деталей, необходимых 
для проведения «легкого» тех-
нического обслуживания, по-
тянет примерно тысяч на пять 
в национальной валюте, а если 
еще и отдать автомобиль на 
мультибрендовую СТО, рас-
положенную в провинции, то 
в целом обслуживание Honda 
CR-V обойдется не дороже 
10 000 рублей. Вполне прием-
лемая цена, особенно в срав-
нении с тем, в какие деньги 
выливается обслуживание 
бюджетных машин на фир-
менном сервисе.
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+7 (968) 843 70 34

СЕТЬ МАГАЗИНОВ ЗАПЧАСТЕЙ ДЛЯ ИНОМАРОК

Ц е н т р а л ь н ы й  с к л а д
Москва, ул. Наташи Ковшовой д. 2, стр. 1

Широкий ассортимент в наличии

Гибкая ценовая политика

4 склада в Москве

Собственная транспортная компания 

OFF ROAD 4X4
185/80R16 96 Q M+S M/T

 Модель Кх-46
Особо прочная конструкция каркаса, 
малая масса шины. Уникальный, 
высокой проходимости рисунок 
протектора, придающий шине 
великолепные сцепные свойства на 
грунтах всех видов, в грязи, на гравии, 
глубоком снеге и на асфальте.
Уверенно идет по любой колее, 
отлично работает в горах и лесу, на 
траве, песке, камнях.
Рекомендуется для полноприводных 
автомобилей, в том числе для 
отечественных – «Нива», «Соболь», 
«Газель», возможно УАЗ, а также 
Дастер, SY Action, Skoda Yeti, Peugeot 
4008, Vortex Tingo, Lifan X60.
Для применения на заснеженных и 
покрытых льдом грунтовых дорогах 
возможна ошиповка шин с 
применением клея и с большим 
количеством шипов. Выступание 
шипа: 1,5 – 4,5 мм.
НЕПРЕВЗОЙДЕННАЯ ПРОХОДИМОСТЬ

И КОНТРОЛЬ АВТОМОБИЛЯ!

СПОРТИВНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ!

ООО «Мастер-Спорт» и НИИ шинной промышленности. Завод-изготовитель – ОАО «Нижнекамскшина».
Cертификат «Е22» - №020943

РОЗНИЧНАЯ
ЦЕНА 3 920 руб. 

www.master-sport.ru     e-mail: info@master-sport.ru

тел +7-499-738-97-07

Компания «Автохофт» (www.autohoft.com) (сеть рознич-
ных магазинов запчастей для легковых и коммерческих ав-
томобилей китайского направления), совместно с компани-
ей «АДК» (www.ad-k.ru) (оптовый поставщик оригинальных 
запчастей на автомобили китайского направления марок 
CHERY, GREATWALL, FOTON, GEELY, LIFAN, Shaanxi 
(марка: SHACMAN), CNHTC (марка: HOWO), FAW и DONG 
FENG) объявляют о завершающей стадии бета-тестирова-
ния системы электронной коммерции, размещенной на сайте 
www.autohoft.com 

Приглашаем Вас принять участие в партнерской програм-
ме по созданию дилерской сети. Если у Вас есть компьютер, 
свободное время, знание специфики автозапчастей и желание 
заработать – то этот выбор для Вас! Каждый участник тестиро-
вания сразу получит скидку, независимо от объема продаж, а 
при достижении объема в 100 тыс. рублей – дополнительную 
скидку. 

Более подробную информацию о партнерской программе и 
системе электронной коммерции www.autohoft.com вы можете 
получить на сайте компании или позвонив по телефону:

+7 (496) 613-6433
или по е-мейлу: 

info@autohoft.сom 
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В линейке ШРУСов Finwhale® 
на сегодняшний день представ-
лено пять моделей шарниров, 
к ним относятся: внешние и 
внутренние ШРУСы для всего 
переднеприводного парка ВАЗ, 
в том числе и для автомоби-
лей, оборудованных системой 
ABS; а также, в ассортименте 
есть продукция для моделей 
Нивы и Шевроле Нива. Специ-
алисты знают, что в автомоби-
лях марки ВАЗ многие детали 
трансмиссии унифицированы, 
не являются здесь исключени-
ем и шарниры равных угловых 
скоростей переднеприводных 
моделей. Следует отметить, что 
с выпуском автомобилей, обо-
рудованных более мощными 
двигателями, постоянно растут 
и требования к деталям транс-
миссии. ШРУСы Finwhale®, при 
этом, со значительным запасом 
укладываются во все нормы, за-
являемые автопроизводителем. 
Например, норматив по кру-
тящему моменту для автомо-
биля Нива, соответствующий 
пределу прочности, составляет  
2450 Н*м, согласно же стен-

довым испытаниям, ШРУС 
Finwhale® выдерживает нагруз-
ку более 3200 Н*м. В среднем, 
запас прочности по передаче 
максимального крутящего мо-
мента ШРУСов Finwhale® со-
ставляет от 140% до 160% по 
нормативам ВАЗ.

Одной из основных причин 
преждевременного выхода из 
строя ШРУСа является зна-
чительное расхождение в раз-
мерах шариков шарнира. На-
пример, в шестишариковом 
шарнире, при значительной 
разноразмерности, вместо 6 
шариков в передаче крутяще-
го момента их участвует 5 и 
менее. В основу конструкции 
ШРУСов Finwhale® положен 
шестишариковый шарнир 
Рцеппа. Особое внимание при 
производстве уделяется имен-
но точности изготовления 
всех составляющих шарнира – 
шлицевого вала, дорожек каче-
ния и шариков. 

Согласно нормативным тре-
бованиям, разноразмерность 
шариков должна быть не более 
0,002 мм. В шарнирах Finwhale® 

разница геометрических па-
раметров шариков составляет 
не более 0,001мм. Дорожки 
качения в ШРУСах Finwhale® 
имеют эллиптический про-
филь, в результате чего каждый 
шарик имеет 2 точки контакта 
с дорожкой вместо одной, что 
практически на 50% снижает 
контактные нагрузки, повы-
шая долговечность шарнира.

В комплекте поставки ШРУ-
Сов Finwhale® содержится всё 
необходимое для их монта-
жа: тюбик со специальной 
смазкой на основе сульфата 

молибдена MoS
2
, резиновый 

пыльник, хомуты, гайка, сто-
порные кольца. По просьбам 
многих покупателей Finwhale® 
использует конструкцию хо-
мутов, для фиксации которых 
не нужен специальный ин-
струмент.

Расчетный ресурс ШРУСа 
Finwhale® составляет не менее 
100 000 км пробега, Однако, 

рекомендуется осуществлять 
замену ШРУСов на Вашем ав-
томобиле, согласно сервисным 
инструкциям завода – изгото-
вителя автомобиля.

ШРУСы 
Finwhale® 

ШРУСы торговой марки Finwhale® на протяжении многих лет выпускаются для пе-
реднеприводных и полноприводных легковых автомобилей отечественного про-
изводства, они служат для равномерной передачи крутящего момента на передние 
управляемые колеса автомобилей. Эта товарная категория бренда Finwhale®, за 
время своего существования, зарекомендовала себя среди автовладельцев как на-
дежная и высококачественная продукция, доступная по цене. 
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CHERY�

Запчасти Chery. 
Great Wall, FAW, Hafei, Foton, 
BYD, Xinkai, Brilliance. 
Тел.: 8 (495) 518-2455 
Тел.: 8 (495) 514-5125 
Тел.: 8 (495) 514-5140

HYUNDAI�
Автозапчасти для легковых 
и грузовых автомобилей. 
1-й Кабельный пр-д 
Тел.: 8 (495) 673-8197 
Тел.: 8 (495) 673-4008

OPEL�
Все для OPEL 
м. Сокольники, ул. Жебрунова, 4 
Тел.: 8 (495) 782-2691 
Тел.: 8 (495) 741-2606 
www.vdopel.ru

NISSAN�
Nissan – 23 км МКАД 
Тел.: 8 (495) 979-3991 
Nissan – Коньково 
Тел.: 8 (495) 778-1230 
Тел.: 8 (495) 979-2851 
www.nissan-rus.ru

АВТОЛАМПЫ�

РЕМОНТ ДВИГАТЕЛЕЙ�
Ремонт топливной аппаратуры дизельных двигателей. 

ТНВД, COMMON RAIL. Насос форсунки. 
Тел.: 8 (495) 642-5625. Сайт: www.iva-diesel.ru
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