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Компания «Драйв Лайтинг», специализирующаяся на оптовой продаже автомобильных ламп, была основана
в марте 2008 года в Москве.

С 2008 года - официально зарегистрированный дистрибутор всемирно известной компании General Electric
на территории РФ.
Автомобильные лампы General Electric устанавливаются на сборочных линиях таких концернов, как: Daimler,
BMW, Chrysler, GM, Ford, VAG и др. На сегодняшний день компания «Драйв Лайтинг» является лидером по поставкам 
автомобильной лампы ОЕМ General Electric для заводов-производителей светотехнической продукции для
АвтоВАЗа и КАМАЗа.
Особое внимание также уделяется и вторичному рынку, благодаря чему сейчас лампа General Electric широко 
представлена в абсолютном большинстве регионов РФ.

С 2012 года компания является официально зарегистрированным дистрибутором торговых марок Philips и Narva.
Со времени образования Philips в начале XX века отдел автомобильного освещения постоянно разрабатывает
новые технологии и решения в области освещения. Каждый из продуктов Philips и Narva имеет различные
преимущества — от увеличенного срока службы до улучшенной производительности по сравнению с
обычными лампами или показателями энергопотребления.

Наша миссия: предоставление потребителям РФ качественной продукции мировых лидеров 
в области автомобильного света.
Наши поставщики: заводы GENERAL ELECTRIC (основное производство в Венгрии),
заводы PHILIPS и NARVA (Германия, Польша, Италия и др. страны), KOITO (Япония).
Наши партнеры:
• оптовые компании,
• розничные магазины и сети,
• сети АЗС,
• автосалоны и автосервисные предприятия,
• заводы, выпускающие автомобильную светотехническую продукцию,
• автомобильные заводы,
• автоколонны, автопарки, троллейбусные парки,
• предприятия по продаже и обслуживанию мототехники.

ПРИГЛАШАЕМ К СОТРУДНИЧЕСТВУ ВСЕХ, КТО СТРЕМИТСЯ РАЗВИВАТЬ
СВОЙ БИЗНЕС ТОЛЬКО С ЛУЧШИМИ МИРОВЫМИ ПРОИЗВОДИТЕЛЯМИ АВТОСВЕТА!

AUTOMOTIVE LIGHTING

ООО «Драйв Лайтинг» 127550, Россия, Москва, ул. Б. Академическая, д. 44
тел.: (495) 363-02-35, (499)976-04-39

info@lampaavto.ru
www.lampaavto.ru
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Широкий аcсортимент.
Возможность выбора между
оригинальными запчастями и аналогами.
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Компания Allison, про-
изводитель автоматических 
трансмиссий для автобусов, 
отмечает рост доли транс-
порта с АКПП в автобусных 
парках. Скажем, анализируя 
изменение состава одного из 
крупнейших парков Северо-
Западного округа России — 
ОАО «Третий парк», работа-
ющего в Санкт-Петербурге 
и Ленинградской области, 
она заметила, что при по-
купке новой техники пред-
почтение отдается как раз 
машинам с АКПП. Всего 
у перевозчика более 1600 
автобусов, из них 300 — с 
«автоматом». В 2011 году в 
эксплуатацию поступило 
80 автобусов Golden Dragon 
6125 с АКП Allison, и еще 100 
автобусов МАЗ 103 с автома-
тическими трансмиссиями 

Allison было приобретено в 
2012 году. На основе поло-
жительного опыта эксплуа-
тации этих автобусов в 2013 
году компания приобрела 
еще 120 новых МАЗ 103 с 
АКП Allison T325R.

Такая тенденция не может 
не радовать — ведь в город-
ском режиме, с пробками и 
частыми остановками, ос-
новная нагрузка ложится 
как раз на коробку передач. 
А если она ручная, то неиз-
бежен ускоренный выход из 
строя сцепления, что при-
водит к более частой замене 
этой детали, то есть налицо 
потеря денег и увеличенные 
простои. Отражается же все 
это на пассажирах, вынуж-
денных оплачивать повы-
шенные расходы автобусных 
парков.

Согласно законодательству, все грузовики массой свыше 3,5 
тонн и пассажирские автобусы должны были быть оснащены 
тахографами еще до 23 января 2012 года. Но, поскольку не было 
ясно, что конкретно устанавливать, многие и не торопились. И 
правильно. Поскольку сейчас вышел приказ, регламентирую-
щий установку приборов и определяющий наказание за их от-
сутствие. В силу приказ вступит с 1 апреля сего года. Тем, чьи 
уже установленные тахографы не соответствуют требованиям, 
придется приборы заменить. Вот такие последствия точного ис-
полнения закона в срок!

Приказами Минтранса установлено, что тахографы должны 
использовать средства криптографической защиты информа-
ции. Это обязательно для всех категорий транспорта, перечис-
ленных в приказе. Однако оснащение машин будет происхо-

дить в несколько этапов. В первую очередь с 1 апреля 2014 года 
тахографами с криптографией должны быть оснащены грузо-
вые автомобили, перевозящие опасные грузы. Затем с 1 июля 
2014 года - автобусы и грузовики с максимальной массой более 
15 тонн. Для грузовиков с максимальной разрешенной массой 
от 12 тонн, не использующихся для перевозки опасных грузов, 
тахографы с блоком криптографии станут обязательными с 1 
сентября 2014 года, а для грузовых автомобилей с массой от 3,5 
до 12 тонн - с 1 апреля 2015 года. На машинах, оснащенных та-
хографами еще на производстве, если они выпущены до 1 апре-
ля 2014 года, а также на автомобилях, на которых тахографы 
установили до 24 февраля этого года, заменить аппаратуру на ту, 
у которой есть блок криптографической защиты, необходимо 
до 1 января 2018 года.

Немецкая компания Kоgel, производящая полупри-
цепы для грузового транспорта, отмечает свое 80-ле-
тие. Она намерена отпраздновать свой юбилей в виде 
распределенных по всему году мероприятий и акций 
для клиентов, сотрудников, поставщиков и всех тех, 
кому интересна компания. Сотрудники Kоgel обеща-
ют новинки и сюрпризы.

В истории Kоgel было немало инноваций, которые 
устанавливали новые стандарты или вводили новые 
принципы в отрасли. К ним относятся, в частности, 
первый рефрижераторный полуприцеп с полностью 
пластмассовой конструкцией (1961), первая сменная 
грузовая платформа с опорными стойками (1965), 
первый несущий самосвальный кузов из алюминия 
(1966) или запатентованный полуприцеп-самосвал 
с центральной осью (1974), первые седельные полу-
прицепы облегченной конструкции (1982), первая ка-
тафоретическая установка для оптимальной защиты 
рам полуприцепов от коррозии (2001), удлиненный 
на 1,3 метра Euro Trailer (2005), CNG-Trailer (2012) и 
многое другое.

С «автоматом» по городу Главное — не спешить

Жизнь только начинается
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Автозапчасти Аксессуары Зеркала Инструменты

Оптика Пневмооборудование Ремни и тросы Электрооборудование

Оптовая продажа   Регулярные поставки   Широкий ассортимент   Приемлемые цены   Бесплатная доставка по Москве и Московской области

р

(495) 228-71-30, (495) 467-67-91
(495) 466-51-71, (495) 469-16-52
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БУДЬ СПОКОЕН, ВОДИ УВЕРЕННО!

г. Санкт-Петербург, ул. Седова, д. 5, офис 333
www.kevlon.ru 8 (812) 412 82 03, 8 (921) 903 15 47

ПРОКОЛЫ – постоянная угроза, часто дорогостоящая.

Все виды транспорта. Все виды шин.

Используя герметик KEVLON, вы экономите время и деньги.

Система антипрокола KEVLON. Устранение проколов 9-20 мм
в зависимости от серии герметика

Герметик KEVLON
это ваш лучший

страховой полис
от проколов
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С 2014 года корпорация 
«Богдан» сменила поставщика 
основных агрегатов для своего 
8-метрового автобуса А201 на 
шасси Hyundai. Новый «Богдан 
А221» изготовлен c использо-

ванием элементной базы Ashok 
Leyland, но спереди практиче-
ски не изменился. Колесная 
база осталась неизменной – 
4,2 м, а длина увеличилась на 
22 см (8,1 м против 7,88 м). Вес 

автобуса тоже вырос и значи-
тельно, на целую тонну, и те-
перь его масса составляет 6250 
кг. Обновленная модель осна-
щается дизельным двигателем 
Ashok Leyland объемом 5,7 л с 
мощностью 160 л.с. и крутя-
щим моментом в 550 Н·м. На-
помним, что у предшествен-
ника стоял менее мощный 
дизель Hyundai объемом 3,9 л. 
Шасси Ashok Leyland позволи-
ло совсем по-другому скомпо-
новать салон. Если в прежней 
версии салон был рассчитан на 
48 пассажиров (24 места для си-
дения), то в новом А221 разме-
стятся уже 62 человека, но при 
этом количество сидячих мест 
сократилось до 18, плюс еще 
дополнительно имеется 5 от-

кидных сидений. Кроме того, 
заднюю площадку удалось сде-
лать без ступеней и с более ши-
роким дверным проемом, что 
в версии на агрегатах Hyundai 
было невозможно из-за другой 
конфигурации заднего моста. 
«Богдан А221» стал чуть дешев-
ле и обойдется в версии Euro-3 
в 410 тыс. гривен, против А201 
за 420 тыс. грн (450 тыс. грн в 
исполнении Euro-4). На 30% 
возросшая пассажировмести-
мость, более удобная посадка и 
высадка пассажиров позволят 
быстрее окупать машину в экс-
плуатации.

Вот только, удастся ли рос-
сийским водителям опробовать 
эту модификацию, – большой 
вопрос.

Челябинский тракторный завод ищет 
альтернативу поставкам запчастей с Укра-
ины.

В конструкции челябинских бульдозе-
ров используются гидронасосы производ-
ства украинской компании «Гидросила». 
В конце февраля от руководства украин-
ской компании пришли заверения, что, 
несмотря на сложную политическую и 
экономическую ситуацию, они гаран-
тируют поставки своим уральским пар-
тнерам в течение двух месяцев. Именно 
на такой срок на складах предприятия в 
России есть необходимый запас продук-
ции. Однако менеджмент Челябинского 
тракторного завода уже начал поиски аль-

тернативных поставщиков необходимых 
агрегатов на территории России.

Руководство завода подчеркнуло, что 
стоимость комплектующих у нового по-
ставщика будет, скорее всего, выше. Но 
в конечном счете от разрыва отношений 
больше пострадают украинские партне-
ры, для которых челябинский тракторный 
гигант был стратегическим партнером.

В самой «Гидросиле» заверили, что пока 
никаких проблем с производством и по-
ставками у предприятия нет, и работа идет 
в плановом режиме. Тем не менее, в бли-
жайшее время завод намерен увеличить 
количество продукции на складах в Рос-
сии, «на всякий случай».

В Набережных Челнах состоялось открытие 
нового производственного корпуса совместного 
предприятия КАМАЗа и немецкого концерна ZF 
Friedrihshafen AG – «ЦФ КАМА».

На новых производственных площадях КАМА 
разместит собственное термическое производство, 
сможет расширить номенклатуру моделей коробок 
передач и их деталей. До 2016 года общие инвести-
ции в совместное предприятие, начиная с момента 
его основания, составят около 90 миллионов евро, а 
его производственные мощности возрастут в 2,5 раза.

Обманчивая внешность

Старый друг лучше...

Расширение
«Российский произво-

дитель грузовиков КА-
МАЗ с начала 2014 года 
не поставляет автомоби-
ли на Украину и прио-
становил сертификацию 
ряда автомобилей для 
украинского рынка», – 
сообщили в пресс-
службе компании.

Поставки грузовиков 
были прекращены из-за 
сложной обстановки в 
стране, а как следствие 
— девальвации гривны 
и удорожания стоимости автомобиля для конечных покупателей. В конечном 
итоге это может привести к падению продаж. При этом сам КАМАЗ не сильно 
пострадает от потери рынка Украины: по итогам 2013 года общие продажи со-
ставили 43,8 тысячи грузовиков. На экспорт было отправлено 5,7 тысячи еди-
ниц, в том числе в Украину — 700 штук. Таким образом, доля продаж предпри-
ятия в Украине не превышает 1,5% общего объема.

Наказали?



Автомобильные лампы
ООО «Драйв Лайтинг» 127550, Россия, Москва, ул. Б. Академическая, д. 44

тел.: (495) 363-02-35, (499)976-04-39
info@lampaavto.ru
www.lampaavto.ru на
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В ближайшие годы успех обеспечен тому, кто будет использовать современные техноло-
гии, создавать свои товарные группы и бренды и повышать качество сервиса клиента

Вы знаете этого человека. Его имя известно. Он давно в 
бизнесе и понимает, о чем говорит. Но он захотел остать-
ся инкогнито. Не все участники нашего рынка столь толе-
рантны, чтобы махать перед ними красной тряпкой.

Рынок автозапчастей к гру-
зовым автомобилям вплотную 
приблизился к насыщению. 
Фактически в этом году он 
превратился в тесную полянку, 
на которой толкутся несколь-
ко десятков поставщиков. При 
этом большинство участников 
рынка чувствуют себя несколь-
ко «голодными» и всячески 
пытаются этот голод утолить. 
Это касается всех – и россий-
ских, и зарубежных компаний. 

Выйти без потерь – 
невозможно

Все что-то предпринимают, 
чтобы ухватить более лакомый 

кусок. Методы конкурентной 
борьбы – от самых примитив-
ных до высокотехнологичных. 
Многие попытки, впрочем, за-
канчиваются обратным резуль-
татом. Например, зарубежные 
поставщики нахватали себе по 
несколько десятков россий-
ских дилеров. В результате по-
следние стали «уплотнять» друг 
друга даже в пределах одного 
региона. Заигрались с ценам 
так, что оказались на грани 
рентабельности, и уже подумы-
вают, куда бы лучше перемет-
нуться, пока не начали рабо-
тать в минус. Дело усложняется 
тем неприятным фактом, что 
выйти из данного бизнеса без 

потерь практически нереаль-
но. Цена входа поднялась до 
полумиллиона евро (причем 
это точечный вход только в 
одну нишу), а полноценный 
входной билет стоит уже 3 – 4 
миллиона. Вернуть эти деньги 
в любой момент, реализовав 
складские запасы, просто не-
возможно.

«Кот кота – ниже 
живота»

Усилилась конкуренция в 
регионах. Крупные поставщи-
ки начали открывать там свои 
склады и представительства, 
а окрепшие регионалы в свою 

очередь стремятся в центр. Этот 
процесс не обходится без пи-
кантных историй. Некоторые 
акулы бизнеса – поставщики 
с большой сетью – взяли на 
вооружение интересную схе-
му. Сначала входят в доверие к 
местными оптовиками, но через 
год-два, изучив местный рынок 
и набрав нужную базу, пере-
манивают у них всех клиентов. 
Правда, случается и обратное. В 
филиал федеральной сети при-
ходит менеджер региональной 
компании. Демонстрирует вся-
ческое желание трудиться на но-
вом месте, но через год-полтора, 
узнав все «ходы-выходы», бы-
стро и эффективно банкротит 

ГРУЗОВЫЕ ЗАПЧАСТИ. 
КОНКУРЕНТНАЯ БОРЬБА 
НАКАЛЯЕТ РЫНОК

Дмитрий Леонтьев
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филиал и возвращается обратно 
в материнскую фирму уже с но-
вым багажом и новыми крупны-
ми клиентами. На этом пути в 
принципе легко обжечься. Так, 
например, многие мелкие ком-
пании, устав платить в России 
за многие позиции втридорога, 
пытаются сами, в частности че-
рез прибалтийских товарищей, 
выходить на немцев и везти за-
тем сюда в три раза дешевле. Не 
так давно была очередная по-
пытка, но, когда грузовик при-
шел в Россию, после растамож-
ки и логистики цена оказалась 
выше, чем у официального ди-
лера. Сделка лишилась смысла, 
учитывая комплекс мероприя-
тий, совершённых компанией 
самостоятельно, и затраченное 
время на налаживание цепочки 
взаимодействий. Отбирать корм 
у крупных сетевиков в лоб ни-
как не получается.

Прибыль 
не менее 100%

Высокотехнологичные спо-
собы конкурентной борьбы 

– это формирование связки 
потребитель – поставщик, 
например путем сращива-
ния сервисных сетей (ТО и 
ремонт грузовой техники) и 
оптовика. Одни добиваются 
этого уникальными предло-
жениями, в которые входят: 
персональный менеджер, па-
кет скидок и преференций. 
Другие – с помощью удобного 
программного обеспечения. 
Уйти от примитивной ценовой 
конкуренции можно и другим 
путем – начав формировать 
собственные товарные потоки, 
основанные на собственных 
брендах. Эта тенденция сегод-
ня на пике. Причем не только 
у крупных оптовиков, но даже 
у небольших, не имеющих соб-
ственной филиальной сети. 

Самый эффективный способ 
для мелкой и средней компа-
нии участвовать в нынешней 
конкуренции – это вычислить 
товарную группу, ценообра-
зование которой не поддается 
давлению извне. Для данной 
категории лучше всего подхо-

дят редкие позиции с уже усто-
явшейся высокой ценой. При 
удачном маркетинге прибыль 
составляет не менее 100%. Это 
лучший вариант для неболь-
ших мобильных компаний, ко-
торые не могут поставить свое 
существование в зависимость 
от нестабильной конъюнктуры 
рынка.

Не попади в сеть
Огромной проблемой до 

сих пор остается плохая про-
зрачность и предсказуемость 
рынка. Например, некая ино-
странная компания продает 
в России ПГУ (пневмогидро-
усилитель) по 5 рублей всем 
желающим. Между тем, один 
завод по сборке грузовиков 
получает от них эту деталь по 
2,50. Все бы хорошо, но за-
тем эти «льготные» ПГУ вдруг 
всплывают на рынке по 3,20. В 
итоге баланс нарушается и чей-
то бизнес страдает. Негативную 
роль играют и крупные клиен-
ты, особенно если это торговые 
сети супермаркетов. По сути, 

их политика может уничтожить 
контрагента. Не столько из-за 
предельно низких цен, которые 
они выторговывают, сталкивая 
лбами поставщиков, сколько 
из-за огромных, чрезвычайно 
жестких и «хитрых» штрафных 
санкций, прописанных в до-
говоре. Многие на этом обо-
жглись. Причем штраф вы-
ставляется в тот момент, когда 
сеть еще порядком должна 
оптовику, и, следовательно, у 
последнего практически нет 
рычагов повлиять на ситуацию. 
Либо оптовик признает штраф, 
либо теряет еще больше.  

P.S. Чтобы иметь хорошую 
прибыль, сегодня крупная ком-
пания должна серьезно улуч-
шать компетенцию персонала, 
поскольку начинается эпоха 
конкуренции в сфере качества 
сервиса для клиента. А оптовик 
должен поменьше каждый год 
придумывать новую товарную 
группу, которая бы страховала 
его от ценовой конкуренции с 
крупными «акулами».
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Лидирующие позиции BPW 
занимает благодаря своим 
инновациям. Подтверждени-
ем этому является подвеска 
для магистральных прицепов 
последнего поколения BPW 
ECO Air Compact (EAC). На 
фоне предложения конкурен-
тов подвеска EAC выделяется 
своей модульной конструк-
цией. Предложенное решение 
позволяет уменьшить общее 

число компонентов на 50%. 
Рычаг подвески состоит из 
двух литых частей, между тор-
цами которых зажата четырёх-
угольная балка моста. Такая 
конструкция обеспечивает 
оптимальное распределение 
нагрузок в месте соединения, 
длительный срок службы и вы-
сокую ремонтопригодность. 
Четырехугольные балки осей 
BPW сваривают из двух про-

филей П-образного сечения 
по уникальной технологии. 
Профили имеют переменную 
толщину полок – от 10 мм на 
стенках до 20 мм на углах. Это 
решение называется Q.U.A.D. 
Оно обеспечивает снижение 
веса оси благодаря оптимиза-
ции распределения нагрузок 
при изгибе (который при на-
грузке неизбежен) и кручении 
балки. BPW – единственный 

производитель осевых агре-
гатов в мире, который при их 
изготовлении учитывает воз-
можный развал колес, что по-
зволяет изначально снизить 
износ шин в процессе эксплу-
атации. 

В подвеске для магистраль-
ных прицепов EAC использу-
ется новый асимметричный 
сайлентблок, оптимизиро-
ванный для улучшения ходо-
вых свойств прицепа: сниже-
ния передаваемой дорожной 
вибрации и износа шин, вы-
званного изменениями геоме-
трии подвески при движении, 
главным образом боковыми 
силами.

Для подъёмной оси EAC 
используется новый двухсто-
ронний механизм подъема. 
Пневмоцилиндры механизма 
подъема оси монтируются на 
кронштейнах рычагов. На кон-
це штоков пневмоцилиндров 
установлены вращающиеся 

Немецкая компания BPW Bergische Achsen KG известна на российском рынке в 
первую очередь своими ходовыми системами для прицепной техники сегмента 
«премиум».

ВЫГОДА 
В КАЖДОЙ ДЕТАЛИ



|  Автозапчасти и Цены  |  РЕКЛАМА 11
ролики. Они воздействуют на 
стойки, упорная поверхность 
которых имеет специальный 
профиль. Двухсторонний ме-
ханизм подъема оси облегчает 
конструкцию на 12 кг и сокра-
щает время монтажа в два раза.

Подвеска EAC предназначе-
на для ходовых систем с осевой 
нагрузкой до 9 тонн. Осевой 
агрегат EAC может использо-
ваться как с дисковыми, так и 
с барабанными тормозами, с 
одинарной ошиновкой, с диа-
метром колёс 19,5 и 22,5 дюй-
мов.

Продукция BPW – это не 
только прицепные оси. Ком-
пания предлагает также опор-
ные устройства для полупри-
цепов. Опорные устройства 
BPW имеют оригинальную 
конструкцию – сплошную кре-
пежную пластину, делающую 
опору более универсальной и 
стойкой к воздействию боко-
вых нагрузок. Отличает опоры 
BPW от продукции конкурен-
тов катафорезная окраска KTL. 
Технология KTL, в отличие от 
привычной порошковой окра-
ски, позволяет надежно защи-
щать не только внешние, но 
и внутренние поверхности от 
коррозии.

Алюминиевые колёсные 
диски ECO Wheel, которые 
производит ВРW, совершен-
но справедливо считать в ко-
нечном счете выгодными для 
перевозчика в плане затрат на 
эксплуатацию. Такие колесные 
диски изготавливают методом 
последовательной штамповки 
из куска алюминиевого сплава 
в виде «шайбы». Многократная 
штамповка приводит к увели-
чению прочности материала, 

как это происходит при ковке, 
поэтому такие колёса называ-
ют иногда кованными.

По сравнению со стальными 
дисками, алюминиевые ECO 
Wheel дают до 50% экономии в 
весе (практически вне зависи-
мости от размера), отличаются 
превосходной теплопроводно-
стью (в 3 раза больше стали), 
что увеличивает ресурс тормо-
зов, а также, что немаловажно, 
имеют более высокую проч-
ность. Примечательно, что 
экономия в весе осуществля-
ется за счет неподрессоренных 
масс и может достигать более 
300 кг. 

Компания BPW также пред-
ставляет на рынке продукты из 
полимеров, которые изготав-
ливаются на принадлежащем 
компании заводе HBN-Teknik 
A/S в Дании. Там выпускают 
крылья, стаканы пневморес-
сор, ресиверы и другие продук-
ты из полимеров. Крылья изго-
тавливаются из полипропилена 
– материала более выносливо-

го к минусовым температурам 
и стойкого к нагреву, чем поли-
этилен. Многие всемирно из-
вестные производители, такие 
как Mercedes-Benz, Iveco, DAF, 
MAN, VW, устанавливают эту 
продукцию на свои автомаши-
ны.

Самой последней инноваци-
ей BPW, которая также приме-
няется на заводе HBN-Teknik 
A/S, является технология про-
изводства деталей из армиро-
ванного стекловолокном пла-
стика GFK (Glasfaserverstarktem 
Kunststoff). Подобная иннова-
ция используется для произ-
водства ресиверов и «стаканов» 
пневморессор. Продукты из 
GFK значительно легче пред-
шествующих моделей и им не 
страшна коррозия, а значит, 
нет угрозы клапанам распреде-
лительных устройств. К приме-
ру, применение двух ресиверов 
объемом по 60 л из полимера, 
вместо стандартно устанавли-
ваемых на полуприцеп сталь-
ных, снижает массу на 60%. 
Шестидесятилитровый реси-
вер из GFK, диаметром 276 мм 
и длиной 1077 мм, весит 6,8 кг. 
Полимерные стаканы пнев-
морессор позволяют еще на  
17 кг снизить массу стандарт-
ного трехосного полуприцепа.

Уменьшение массы транс-
портного средства всегда спо-
собствовало увеличению по-
лезной нагрузки. Однако после 
вступления в действие требова-
ний Euro-6 масса тягачей уве-
личилась в среднем на 200 кг за 
счет установки на них средств 
нейтрализации отработанных 
газов. 

Компания BPW Bergische 
Achsen KG, применяя инновации 
в процессе производства, пред-
лагает эффективные решения, 
которые позволяют уменьшить 
общую массу компонентов 
полуприцепа (или прицепа), 
за счет чего увеличить массу 
перевозимого груза. В целом 
это позволяет компании BPW 
заботиться о повышении 
конечной прибыли клиента, 
сокращая его промежуточные 
затраты. 

Москва (RU)

141402, Московская область, 
г. Химки, Ленинградское 
шоссе, 25 А. 
Тел./Факс: +7 (495) 771-61-77 
+7 (495) 771-61-78 
info@bpw-ost.ru

Челябинск (RU) 
454085, ул. Танкистов, д. 177 А 
Тел./Факс: +7 (351) 772-80-50 
+7 (351) 772-38-10 
cheljabinsk@bpw-ost.ru

Санкт-Петербург (RU) 
192236, ул. Белы Куна, д. 30, 
лит. А, оф. 1201 
Тел./Факс: +7 (812) 309-00-97 
n.kalevich@bpw-ost.ru

Минск (BY) 
220024, Минский район, 
п/у Колядичи, ул. Бабушкина, 
д. 90, офис 405 
Тел./Факс: +375 (17) 291-07-85 
info@bpw-ost.by

Алматы (KZ) 
050004, ул. Кунаева, д. 18, 
офис 3 
Тел.: +7 (777) 017-20-37

info@bpw-ost.kz

Киев (UA) 
03680, ул. Семьи Сосниных, 
д. 3, офис 312 
Тел./Факс: +380 (044) 537-27-95 
+380 (044) 502-41-50 
pavel.suskin@bpw-ost.kiev.ua
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Шина для прицепов Continental EcoPlus HT3 – это ведущая модель 
совершенно нового семейства шин для прицепов и полуприцепов, про-
изводство которого началось в январе 2014 г. Особое внимание тут уде-
лено топливной экономичности. Для этого сопротивление качению, по 
сравнению с предшественником, снижено на 25%. То есть, если взять 
усредненный прицеп с шестью колесами, экономия топлива, опять же в 
сравнении с шинами предшествующего поколения, составит примерно 
1,9 л на 100 км, что при годовом пробеге в сотни тысяч километров даст 
ощутимую выгоду владельцу.

Разработчики позаботились и об увеличении срока службы шины. Тех-
нология AirKeep, которая предотвращает снижение давления в шине, из-
носостойкий протектор, улучшенная конструкция брекерного пояса и 
возможность восстановления рисунка протектора методом нарезки дают 
возможность дольше использовать покрышки, что в конечном итоге так-
же приводит к экономии денег.

РАЗОРИТЬСЯ 
НЕ ПОЛУЧИТСЯ

Коммерческие шины все сокращают и сокращают стоимость эксплуатации транс-
порта. Экономят топливо (это заявление присутствует практически у всех новинок), 
поддерживают возможность восстановления протектора. В общем производители 
коммерческих шин заботятся о кошельках владельцев автопарков, что не может не 
радовать. В целом известных производителей новинок не так много, так что на этом 
фоне резко выделилась компания Continental: по нескольку новых моделей практи-
чески во всех сегментах коммерческих шин.

Continental EcoPlus HT3

Андрей Карасев
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Осенью прошлого года Goodyear объ-
явил о запуске линейки шин KMAX, кото-
рая в первую очередь призвана увеличить 
срок замены покрышек. Шины KMAX 
характеризуются увеличенным пробегом, 
при этом не уступая конкурентам по таким 
важным показателям, как расход топлива 
и управляемость. Эта линейка сменит уже 
известные шины Goodyear Long Haul и 
Regional Haul.

В серию входят модели KMAX S для 
рулевой оси, KMAX D для ведущей оси и 
прицепные шины KMAX T. По сравнению 
с предшественниками – Goodyear RHS II 
и RHD II+ – KMAX имеют преимущество 
по пробегу до 35%, что позволяет автопар-
кам использовать их дольше, получая при 
этом отличные показатели независимо от 
сезона, среди которых лучшая управляе-
мость и полное соответствие стандартам 
для зимних шин (для шин ведущей оси).

Шины прошли испытания в реальных 
условиях, после которых транспортни-
ки отдельно отметили увеличение срока 
службы шин по сравнению с конкурен-
тами, отличную управляемость и сце-
пление на различных типах дорожных 
покрытий, в различных погодных и кли-
матических условиях. Особо отмечено, 
что Goodyear KMAX обладает и отлич-
ным поведением на заснеженном по-
крытии, что позволяет использовать их 
круглогодично.

Как и другие грузовые шины Goodyear, 
покрышки семейства KMAX подлежат 
восстановлению протектора. Версии 
TreadMax шин KMAX D и T запускаются 
одновременно с новыми шинами, которые 
они полностью копируют. Они создаются 
на основе каркасов, разработанных с при-
менением новейших технологий Goodyear, 
с использованием тех же рисунков протек-

тора и материалов, что и новые шины, по-
этому их характеристики практически не 
отличаются.

Goodyear KMAX

Эта новинка предназначена для городских автобусов 
и легко выдерживает сложности ежедневной работы 
городского транспорта. Инженеры уверены: конструк-
ция, адаптированная под сложные условия эксплуата-
ции, гарантирует великолепные ездовые качества и вы-
сокий уровень сцепления без ущерба для комфорта и 
безопасности. Прочный каркас со стальными нитями 
корда, четырехслойными брекерами треугольной ком-
поновки и усиленными боковинами образует жесткую 
оболочку, которой не страшны контакты с бордюрным 
камнем на автобусных остановках. Даже на очень мо-
крых дорогах новая резиновая смесь и рисунок про-
тектора обеспечивают оптимальную курсовую устой-
чивость и очень низкий уровень шума на протяжении 
всего срока службы шины.

Conti UrbanScandinavia HA3

Еще одна новая линейка от Goodyear 
призвана экономить топливо при больших 

пробегах. Для того чтобы добиться этого, 
не ущемляя других характеристик, разра-
ботчики применили технологию IntelliMax 
Groove (в шинах FUELMAX S): за счет 
«скрытого» рисунка протектора, впрессо-
ванного в шину, снижается сопротивление 
качению. По сравнению с предшествую-
щей серией шин, Goodyear LHS II и LHD 
II, покрышки FUELMAX сопротивляют-
ся качению на 10% меньше, а результаты 
практических испытаний показали, что 
шины Goodyear FUELMAX помогают сэко-
номить на топливе более 1000 евро в год 
при пробегах порядка 150 000 км на каж-
дом автомобиле. Вроде немного, но при 
большом автопарке экономия получается 
существенной.

Серия включает в себя шины FUELMAX 
S для рулевой оси, FUELMAX D для веду-

щей оси и прицепные шины FUELMAX 
T. Кроме облегченного «хода» они имеют 
преимущество по пробегу до 15% по срав-
нению с предшественниками, при этом 
являются универсальными, то есть подхо-
дят как для дальних, так и для региональ-
ных перевозок, и имеют отличные показа-
тели управляемости. Так что не просто так 
на этикетке шин FUELMAX стоят отметки 
«A» или «B», а также 3 горных пика-сне-
жинки (3PMSF) и маркировка M+S.

Шины Goodyear FUELMAX также под-
лежат восстановлению, что дополняет 
им привлекательности среди экономных 
владельцев грузовых автопарков. Версии 
TreadMax шин FUELMAX D и T запускают-
ся одновременно с новыми шинами, кото-
рые они полностью копируют, и их характе-
ристики ничем не уступают новым шинам.

Goodyear FUELMAX
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Эта модель – логическое развитие шины 
MICHELIN X-CRANE, специально раз-
работанной для вездеходных автокранов. 
Вездеходные автокраны оснащаются дву-
мя кабинами, ведущими и управляемыми 
мостами, количество которых может до-
ходить до десяти, а также обладают грузо-
подъемностью до 1200 т и максимальной 
скоростью 80 км/ч при движении по до-

рогам общего пользования. При этом им 
может потребоваться преодолеть большие 
расстояния по дорогам и бездорожью, ма-
неврировать в ограниченных простран-
ствах и транспортировать тяжелые грузы. 
Изначально для таких непростых условий 
эксплуатации была разработана шина 
MICHELIN X-CRANE.

Ее преемник – шина MICHELIN 
X-CRANE+ с индексом скорости F (80 
км/ч), по заявлению производителя, 
унаследовала все преимущества предше-
ственника, в частности образцовый для 
сегмента тормозной путь. Асимметричный 
рисунок протектора позволяет одинако-
во эффективно использовать шину как 
на дорогах общего пользования, так и на 
рабочих площадках: небольшие блоки в 
центральной части протектора повышают 
точность рулевого управления на твердом 
покрытии, а большие блоки по наружным 
краям обеспечивают необходимую тягу 
на рыхлом грунте. Понятно, что новинка 
получилась лучше предшественника. Она 
отличается, например, увеличенным сро-
ком службы, повышенной безопасностью 
и комфортом.

Благодаря улучшенной геометрии зоны 
прилегания шины к ободу облегчен мон-
таж и демонтаж покрышки, что ведет к 
уменьшению времени на эти операции, то 
есть уменьшает простои техники. Новый 
состав резиновой смеси, из которой дела-
ется протектор, снижает износ на 20% по 
сравнению с предшественником и делает 
его более равномерным, что в конечном 
счете снижает вибрацию и делает пере-
движение по твердым покрытиям более 
комфортным. Особое строение каркаса 
обеспечивает снижение нагрева плечевых 
зон шины, что также благоприятно ска-
зывается на ходимости, а более прочный 
стальной корд повышает безопасность и 
стойкость к повреждениям.

MICHELIN X-CRANE+ позволяет про-
извести восстановление протектора мето-
дом нарезки, что делает шину привлека-
тельной и в экономическом плане

Шина MICHELIN X-CRANE + 
предлагается в следующих размерах:

• 385/95 R25
• 445/95 R25
• 525/80 R25

MICHELIN X-CRANE +

Эта новая шина для прицепов с повышенным индексом 

допустимой нагрузки разработана специально для регио-

нальных грузовых перевозок и рассчитана для установки 

на полуприцепы. Continental HTR 2 XL типоразмера 385/65 

R 22.5 предназначена для односкатной ошиновки, вместо 

двускатной, покрышками типоразмера 275/70 R 22.5. По 

заявлению производителя, эта шина обладает повышенной 

несущей способностью (еще бы – одна заменяет две) и от-

личается продолжительным сроком эксплуатации вкупе с 

пониженным сопротивлением качению. Иначе говоря, мы 

получаем снижение расхода топлива и увеличенные интер-

валы между покупкой новых покрышек. 

Новая линейка включает в себя специальные шины для всех 
видов транспорта, использующихся в портовой логистике, 
включая портальные и контейнерные погрузчики, порталь-
ные краны, терминальные тягачи и прицепы, а также боль-
шегрузные вилочные погрузчики. Почти все шины новой ли-
нейки изготовлены с использованием технологии V.ply. Она 
используется для создания особо прочных шин с боковиной, 
которая может в три раза превосходить по толщине боковины 
обычных радиальных шин. В результате техника менее склон-
на к опрокидыванию и другим возможным инцидентам, что 
особенно актуально при перевозке грузов, уложенных в высо-
кие штабеля, например с помощью портальных погрузчиков. 
В то же время снижается вероятность «слипания» у техники со 
сдвоенными шинами.

Continental HTR 2 XL 385/65 R 22.5

Continental Harbor
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НЕЗАМЕТНЫЙ 
ШИНОМОНТАЖ

Многообразен мир средств, позволяющих 
ремонтировать свой автомобиль. В отличие 
от ставших уже традиционными методов 
ремонта колес, герметик KEVLON дает 
возможность совершать дальние расстояния 
без боязни оказаться в пути с проколотым 
колесом и вдали от пунктов шиномонтажа. 

Превентивный герметик шин KEVLON 
легко заполняет отверстия до 9-20 мм в 
диаметре, в зависимости от типа герме-
тика. Прокол, образовавшийся во время 
движения автомобиля, заклеивается 
практически мгновенно, так что падение 
давления в шине будет минимально и не 
приведет к возникновению экстренной 
ситуации. 

Постоянная герметизация обеспечива-
ется благодаря заполнению отверстия во-
локнами и другими твердыми веществами, 
входящими в состав герметика. Герметик 
KEVLON закачивается в шину через 
ниппель и постоянно остается внутри. Во 
время движения автомобиля, благодаря 
своей текучести, раствор растекается по 

внутренней поверхности шины, а при 
проколе центробежная сила вращающего-
ся колеса и внутреннее давление воздуха 
проталкивают герметик KEVLON в место 
повреждения, где он застывает, надежно 
изолируя отверстие. 

За счет использования гликолевой ос-
новы шинный герметик KEVLON превос-
ходно работает при низких температурах 
(до -40°С), не высыхает внутри колеса, а 
при демонтаже покрышки легко смывает-
ся водой. 

Кроме того, KEVLON, находясь внутри 
колеса, после его первоначального рас-
пределения не стекает во время стоянки и 
не застывает на внутренней поверхности 
покрышки, что обеспечивает, с одной 
стороны, его постоянную готовность к 
ликвидации проколов, а с другой – не 
меняет балансировку колеса. 

Герметик KEVLON пожаро- и экологи-
чески безопасен, он состоит из раствора 
на основе этиленгликоля и натуральных 
волокон, искусственных волокон, связы-

вающих веществ, осушителей, ингибито-
ров коррозии и других твердых веществ.

Успешно зарекомендовал себя на ка-
рьерной, строительной технике, а также 
на магистральном автотранспорте. 

Срок хранения герметика более 5 лет, 
при соблюдении условий, указанных про-
изводителем.

г. Санкт-Петербург, 
ул. Седова, д. 5, офис 333 

www.kevlon.ru 
8 (812) 412 82 03, 8 (921) 903 15 47

Общество с ограниченной ответственностью

ООО «Торговый Дом «ГРУЗОВИК»
запчасти для грузовиков

ЗАПЧАСТИ КАМАЗ – МАЗ
«ЮЖНЫЙ ПОРТ»

ООООО

ЗАПЧАСТ

В НАЛИЧИИ И ПОД ЗАКАЗ
БЕСПЛАТНАЯ ДОСТАВКА
В РЕЖИМЕ
СКОРОЙ ПОМОЩИ

ПРОДАЖА
И ОТПУСК ТОВАРА
В ОДНОМ МЕСТЕ

ШИРОКИЙ
АССОРТИМЕНТ

тел./факс: +7 (495) 958-92-26
958-92-66, 958-97-09

www.ooo-gruzovik.ru    e-mail: mail@ooo-gruzovik.ru

115088, г. Москва, 2-й Южнопортовый проезд,
дом 14/22, строение 3

Прислать заполненную анкету Вы можете
по факсу: +7 (495) 677-68-52

или по E-mail: imm@carexpo.ru
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При разработке новых цельнолитых шин для вилочных погрузчиков 

Continental CS20 особое внимание было уделено снижению потребления 

энергии в процессе работы.

Также не забыт комфорт и устойчивость при маневрировании и переме-

щении грузов. Закрытая плечевая зона позволяет минимизировать вибра-

ции и добиться ощутимой плавности хода погрузчика. Сплошные брекеры 

помогают справляться с большими боковыми нагрузками, повышают кур-

совую устойчивость при транспортировке тяжелых грузов, частой смене на-

правления движения и на поворотах.

Скольжение погрузчика — бич водителей этого транспорта. Заботливые 

инженеры разработали рисунок протектора, обеспечивающий, по их увере-

ниям, отличное сцепление и самоочистку.

Continental CS20 выпускается также и в варианте Clean — не оставляющем 

пятен на полу, для при применения в помещениях, требующих чистоты (пи-

щевая промышленность, химическая, фармацевтика и т.п.).

Шины SC20 Energy+ разработаны 

для эксплуатации внутри помещений 

и рассчитаны на установку на электро-

кары. Низкое сопротивление качению 

позволяет тратить меньше энергии, 

реже подзаряжать аккумуляторы, 

снизить простои техники и увеличить 

срок службы батарей. Кроме этого, 

легкость хода снижает тепловыделе-

ние во время движения, что в свою 

очередь приводит к повышенной из-

носостойкости шины даже при пере-

возке тяжелых грузов.

Еще одни шины для погрузчиков, 
Continental SC20 Mileage+, отличают-
ся долгим сроком службы. Инноваци-
онная резиновая смесь, как считают 
разработчики, дает протектору если уж 
не вечную жизнь, то, по крайней мере, 
очень долгую. Протектор обладает вы-
сокой устойчивостью к проколам и 
порезам. То есть, говорят нам маркето-
логи Continental, SC20 Mileage+ – это 
надолго.

Данная шина также выпускается и 
в варианте Clean – не оставляющем 
пятен на полу, для при применения в 
помещениях, требующих чистоты (пи-
щевая промышленность, химическая, 
фармацевтика и т.п.).

Continental CS20

CS20 Energy+

CS20 Mileage+

Семейство Continental CS20
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м. «Авиамоторная», 1-й Кабельный проезд

Тел.: (495) 783-29-56
www.zenitauto.ru
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БРОНХИ 
ДЛЯ АВТОМОБИЛЯ
Чистый воздух способствует долголетию, причем не только человека. Пыль, посту-
пающая из атмосферы в работающий автомобильный двигатель, обладает абразив-
ными свойствами и вызывает износ деталей цилиндро-поршневой группы. Только 
тщательная фильтрация воздуха, который поступает в воздушную систему ДВС, пре-
дотвращает снижение его ресурса и откладывает неизбежность капитального ремон-
та. Дело за малым – качественные фильтрующие элементы и своевременная замена.

Павел Краев
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Из всех разновидностей 

фильтрующих элементов в си-
стемах очистки воздуха (инер-
ционных, инерционно-масля-
ных, бумажных, пониженного 
сопротивления) в дизельных 
двигателях грузовых автомоби-
лей используются сменные бу-
мажные элементы – картрид-
жи, которые размещаются в 
жестком корпусе воздухофиль-
тра. По конструкции они могут 
быть цилиндрические, панель-
ные или бескаркасные.

Пески Аризонщины
Фильтрующие элементы из-

готавливаются из специальной 
фильтровальной пористой бу-
маги, структура волокон ко-
торой позволяет задерживать 
частицы пыли (1–10 микрон), 
но пропускать воздух. Чтобы 
воздуха было достаточно, пло-
щадь элемента увеличивают: 
бумажная лента укладывает-
ся гармошкой и уплотняется. 
Скажем, фильтрующий эле-
мент к Mercedes 1838 содержит 
около 15 кв. м бумаги.

Эксплуатационные свойства 
воздушных фильтров можно 
оценить по характеристикам. 
Нам, потребителям, при по-
купке следует обращать вни-
мание на то, какой у продукта 
коэффициент пропускания 
пыли (количество пропущен-
ной пыли, в %) или коэффици-
ент очистки воздуха (количе-
ство задержанной пыли, в %), 
насколько велика пропускная 
способность – сколько воздуха 
пропускает через себя чистый 
элемент, присутствует ли на 
упаковке фильтра лейбл стан-

дарта ISO (9001-2000, 16949-
2002) либо вообще какого-то 
стандарта.

Кстати, при испытаниях 
воздушных фильтров на соот-
ветствие ISO производители 
должны использовать песок 
пустыни Аризона – таковы 
правила. Песка, понятно, 
жителям США не жалко, осо-
бенно, когда за него платят, 
но у нас, например, тратить 
деньги на то, чего и у себя 
хватает, не готовы. Поэтому 
Россия, как обычно, пошла 
своим путем: используя оте-
чественный ГОСТ, где сказа-
но, что для испытаний нужно 
применять отечественный 
литейный кварцевый песок, 
пропущенный через вибро-
мельницу.

Умерла, так умерла
В некоторых моделях ав-

тобусов (MERCEDES BENZ 
0303), грузовых автомобилей 
(SCANIA G92, P92; VOLVO 
F12) используется два воз-
душных фильтра, вставленных 
один внутрь другого. Тот, что 
внутри, является «предохрани-
телем» и работает как запасной 
парашют, в случае выхода из 
строя (в основном из-за разры-
ва) основного. Предосторож-
ность не лишняя: всасывающей 
мощности дизеля в 300–400 
лошадиных сил вполне хватает, 
чтобы разорвать изношенный 
промасленный фильтрующий 
слой бумаги. На внутреннем 
фильтре можно дотянуть до 
сервиса, но не более, посколь-
ку его эффективность очистки 
составляет примерно 70%.

Да и вообще, любой воздуш-
ный фильтр имеет ограничен-
ный срок службы, в большин-
стве случаев соответствующий 
межсервисным интервалам. 
Соблюдать их необходимо, по-
тому что с течением времени 
фильтр забивается и в итоге 
теряет свои фильтрующие спо-
собности, что вызывает сни-
жение мощности двигателя, 
увеличивает расход топлива, а 
самое страшное – может при-
вести к разрыву фильтрующе-
го элемента, что однозначно 
вызовет резкий рост износа 
цилиндро-поршневой группы 
двигателя. В нашем случае вре-
дит пыль – настоящий абра-
зив, до 20 кг которого за про-
бег в 100 000 км может всосать 
через разорванный фильтр 
дизель грузовика объемом 16 
литров. Между тем по резуль-
татам испытаний компании 
Cummins Inc. для вывода ди-
зеля из строя достаточно всего 
одного грамма пыли в расчете 
на лошадиную силу. Так что 
тянуть с заменой фильтрую-
щих элементов, доводя до «раз-
рыва», снижения мощности 
и других прелестей, которые 
могут сделать «незабываемым 
и увлекательным» очередной 
длительный рейс, право, не 
стоит.

Также стоит учитывать, что 
межсервисный интервал – 
это период замены фильтра, 
работающего в стандартных 
европейских условиях, где 
грузовики ездят по твердо-
му покрытию, где мало пыли. 
Если же брать дороги России, 
то нагрузка на очиститель воз-

духа значительно возрастает. 
Поэтому менять фильтр лучше 
почаще.

Распространена практика 
«донашивать» полузабитый 
фильтрующий элемент, пери-
одически продувая его сжатым 
воздухом. Идея не самая луч-
шая. Одно дело, если прой-
ден солидный участок пыль-
ной дороги или бездорожья 
(украинские степи, пустыня 
Кара-Кум), заменить его пока 
нечем, а ехать надо. Тогда про-
дуть можно. Только под давле-
нием не более двух атмосфер и 
не снаружи, а изнутри. После 
продувки обязательно прове-
рить отсутствие повреждений 
(мелкие отверстия, трещины). 
Для этого достаточно включить 
внутри фильтра электрический 
фонарик – в местах дефектов 
будут видны лучи света. Но 
при первой возможности надо 
поставить новый фильтрую-
щий элемент. Если же сложные 
условия эксплуатации посто-
янны, или вы чувствуете, что 
воздуха движку не хватает, не 
надо пытаться реанимировать 
фильтр. Дешевле будет умень-
шить интервалы замены.

Наилучший вариант – спе-
циальный датчик загрязнен-
ности воздушного фильтра, 
например Filter Minder от 
компании Fleetguard, который 
покажет, что настало время об-
новить очиститель. Если такой 
датчик не поставлен, то остает-
ся опираться только на реко-
мендованные производителем 
сроки замены, делать поправку 
на условия эксплуатации и сле-
дить за поведением двигателя.
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Счет на десятые
Стоимость сменных филь-

трующих элементов коле-
блется от одной до трех тысяч 
рублей. При этом на фильтры 
к одному автомобилю, но от 
разных производителей, цена 
может различаться на тысячу 
и больше. Например, фильтр 
воздушный на DAF XF95. 
Если хотите приобрести про-
дукт, произведенный фирмой 
DIESEL TECHNIC, в розни-
це потратите 2995 р., то есть 
практически три тысячи. А 
польский аналог, от компании 
FILTRON, обойдется всего 
в 1680 р. Примерно посере-
дине располагается продукт 
российского бренда CITRON 
(между прочим, бывший за-
вод радиодеталей в Красно-
дарском крае, с 2007 года на-
чавший вдруг производить 
высококачественные автомо-
бильные воздушные фильтры 
и успешно конкурировать 
с производителями вроде 
Baldwin Filters, известной в 
мире с 1936 года).

Так, может, разница в ка-
честве? Конечно, сомневать-
ся в продукции известных 
мировых брендов, таких как 
Diesel Technic, Baldwin Filters, 
Donaldson, MANN FILTER, не 
приходится. Но и подвергать 
критике качество более деше-
вых фильтров от отечествен-
ных, китайских, турецких и 
других легальных производи-
телей без железных аргумен-
тов также нет резона. Ведь не 
во всех регионах нашей Не-
объятной и Бескрайней мож-
но вдруг и сразу купить тот же 
Donaldson, так что в корпуса 
воздухофильтров грузового 
транспорта ставятся и успешно 
«ходят» фильтрующие элемен-

ты фирмы WAX из китайской 
провинции Гуадун, компании 
«Кан да Тянь Чэн» г. Урумчи, 
нашего CITRON...

Но все же разница между до-
рогим и дешевым должна быть, 
и она есть. Если ориентиро-
ваться на бережную эксплуа-
тацию грузового транспорта, 
не злоупотребляя без причи-
ны ресурсом ДВС, то ее надо 
знать. Главная характеристика 
фильтрующих элементов – это 
эффективность фильтрации, и 
вот почему. В настоящее вре-
мя качественные воздушные 
фильтры для грузовиков имеют 
эффективность фильтрации от 
99,0 до 99,9%. Что дают десятые 
доли процента, можно увидеть 
из таблицы:

То есть фильтры с эффек-
тивностью фильтрации 99,0% 
пропускают в двигатель в два 
раза больше пыли по сравне-
нию с теми, чья эффективность 
фильтрации 99,5%, и в десять 
раз больше, чем фильтры с по-
казателем 99,9%. При этом в 

продажу наверняка поступа-
ют товары с эффективностью 
фильтрации и ниже 99,0%, по-
скольку даже в европейских 
странах, к примеру в Польше, 
установленный стандарт этого 
показателя «не менее 96%». Вот 
тут и понадобится информация 

Эффективность фильтрации 
фильтрующих элементов, %

Количество пыли, попавшее 
в двигатель, г/час

99 2,0

99,5 1,0

99,6 0,8

99,7 0,6

99,8 0,4

99,9 0,2

ЗАПЧАСТИ
МАЗ  КАМАЗ

www.inomaroknet.ru        E-mail: mail@inomaroknet.ru

М.О., г. Королев,
ул. Северная, д. 4
Тел./факс: (495) 516-87-73
Тел.: (926) 751-11-68

М.О., внешняя сторона 31-й км МКАД,
ТБК «АВТО-31», пав. А1-7
Тел.: (495) 772-83-34, 8 905 771-29-80
Факс: (495) 781-83-78

Магазин №2Магазин №1

32 км МКАД
ТЦ «Truck-32»
Тел.: (925) 530-10-02

Магазин №3

на
 п

ра
ва

х 
ре

кл
ам

ы





ЗАПЧАСТИ� |��www.autozaprus.ru��|�22
о наличии сертификации ISO 
или соответствии ГОСТ.

Заслуживает внимания еще 
один маркетинговый прием, 
который на деле является «раз-
водом». Бывает, что продавец 
/менеджер/ частный пред-
приниматель, реализующий 
расходники, предлагает по 
«демократичной цене» купить 
воздушный фильтр от другой 
марки автомобиля, но… «сто 
пудов – подойдет и на вашу». 
Скажем, фильтры на грузовики 
Mercedes-Benz, MAN, IVECO 
имеют схожие габариты и вро-
де бы могут быть взаимозаме-
няемыми. Правда, есть одна 
тонкость: вес фильтров разный 
(3,5 кг – Mercedes-Benz, 2,6 
кг – MAN, 3,2 кг – IVECO). 
За счет чего? Правильно, раз-
ное количество фильтрующего 
элемента. Отсюда и разница в 
цене. Стоит ли, с целью эконо-
мии, приобретать на Mercedes 
фильтр от MAN, если он, га-
рантировано, прослужит мень-
ше? Возможно, и стоит. Если 
автомобиль готовится на про-
дажу. Тогда новый хозяин авто, 
может, и вспомнит о Вас тихим 
недобрым словом.

Что такое хорошо
Итак, для бережной эксплуа-

тации автомобиля, рассчитан-
ной на максимальный пробег 

между капитальными ремонта-
ми ДВС, целесообразно:
• использовать сменные воз-

душные фильтры, рассчитан-
ные именно на вашу модель 
автомобиля;

• выбирать фильтр с учетом 
производителя и фильтрую-
щих характеристик (изделие 

известного бренда и с ко-
эффициентом фильтрации 
99,9% уже не редкость);

• периодически произво-
дить замену фильтрующего 
элемента (при нормальных 
условиях – при плановом 
сервисном обслуживании, 
вместе с заменой масла и 
масляного фильтра, при тя-
желых – чаще, по мере необ-
ходимости).

Чего делать не нужно
• Мочить бумажный фильтру-

ющий элемент маслом. Каче-
ство очистки не улучшится.
Специальное масло исполь-

зуется в «спортивных» филь-
трах для смачивания фильтрую-
щих элементов, изготовленных 
из поролона и прессованных 
хлопковых волокон. Пропитка 
маслом бумажных фильтрую-
щих элементов приводит к за-
биванию пор и многократному 
возрастанию сопротивления 
воздушному потоку. Результа-
том будет обогащение топлив-
ной смеси, рост расхода горю-

чего и повышение токсичности 
выхлопных газов.

• Мыть бумажный фильтр для 
повторного использования.
Фильтрующий элемент – 

расходник одноразовый и не 
предусматривает восстановле-
ния. Если пыль с поверхности 
бумаги смыть еще можно (хотя 
эффективнее продуть), то во 
внутренних порах пыль и грязь 
останется в любом случае.

• Убирать «лишнюю» начинку 
фильтра для увеличения мощ-
ности двигателя. 
Мощность возрастет, но очи-

стительные свойства снизят-
ся. А пропорционально этому 
значительно снизится и ресурс 
двигателя.

К сожалению, бережное 
отношение к коммерческо-
му автотранспорту в России 
встречается далеко не сплошь 
и рядом. Именно поэтому на 
прилавках магазинов имеются 
и пользуются спросом фильтры 
совершенно иного качества. 
Автомобиль от этого сразу не 
ломается, разве что пробегает 
меньше. А если повезет, то его 
успевают продать. Причем по-
купатель получает не только 
автомобиль б/у, но и дорого-
стоящий капитальный ремонт 
двигателя ранее срока, пред-
усмотренного производителем.
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Транспортная компания –  
рядовой трудяга-предприни-
матель грузоперевозчик, вла-
дея суммой денег в несколько 
миллионов российских ру-
блей на покупку седельного 
тягача, самым тщательным 
образом обдумывает, как вы-
годнее получить это приоб-
ретение. Это понятно: кор-
милицу покупают. При этом 
надо еще учесть стоимость 
последующего гарантийного, 

послегарантийного обслужи-
вания, ремонта. Не забудем 
на всякий случай и цену по-
следующей продажи отслу-
жившего грузовика.

Если выбор остановился на 
схожих по цене и характери-
стикам DAF CF85.350, Scania 
P112GA4x2NA 340 Griffin, Volvo 
FM12, то поможем детальнее 
прояснить, какое из этих удо-
вольствий дешевле и прият-
нее.

Кто есть кто

DAF CF85 – чистокровный 
европеец. Дитя голландской 
DAF Trucks N.V. Собран в сте-
нах родной компании на заводе 
в г. Эйндховен.

Scania Griffin – уже не ев-
ропеец. Выпуск в Европе чет-
вертой серии тягачей, к кото-
рой принадлежит «Гриффин», 
прекращен, но продолжается 
в Бразилии, где много диких 

обезьян. Оттуда и экспортиру-
ются морем. 
Volvo FM12– «швед» с россий-
ской регистрацией. С 2009 года 
собирается на отечественном 
заводе «Калуга-Юг». Перенос 
производства автомобилей, как 
вид экспансии на «непаханый» 
российский рынок в настоящее 
время, используют многие ев-
ропейские компании. Швед-
ский концерн Volvo Group в их 
числе.

Знаменитые концерны европейского автопрома прочно и надолго обосновались на 
отечественном рынке. Каждый их них имеет представительства, развитую дилер-
скую сеть и технические центры. Выпуск многих марок автомобилей, в том числе 
Volvo, в недавнем прошлом стартовал и в России. Это сделало европейский автомо-
биль еще более доступным для автоперевозчика и позволило максимально облег-
чить реализацию его права на выбор.

ТЯНУЧКИ
ИЗ ЕВРОПЫ

Павел Краев



|  Автозапчасти и Цены  |  ПРАВО НА ВЫБОР 25
Технические характеристики и комплектация

Марка тягача DAF CF85/340 Scania P112GA4x2NA 340 Volvo FM12 4x2

Страна производства Голландия Бразилия Россия

Двигатель

Марка DAF XE250C1, Euro3 Scania DC11 03 340, Euro 3 Volvo D12D 340, Euro 3

Число цилиндров 6 в ряд 6 в ряд 6 в ряд

Рабочий объем, л 12,58 11 12

Макс. мощность, л.с./об./мин 340/1900 340/1900 340/1900

Макс.крутящий момент, Нм/об./мин 1600/1000–1500 1600/1100–1300 1700/950–1400

Трансмиссия

Коробка передач ZF16S151 GR900 VT2014

Число передач 16 9 9

Передаточное число гл. передачи 3,07 3,4 3,08

Блокировка дифференциала есть есть есть

Ходовая часть

Тормоза перед/зад дисковые барабанные барабанные

Подвеска

спереди рессорная у всех

сзади пневматическая, с регулировкой у всех

Высота седла, мм 1150 1170 1155

Максимальная нагрузка на оси, т

переднюю 7,5 7,1 7,1

заднюю 13 13 13

Топливный бак стальной стальной алюминиевый

емкость, л 560 450 600

Электрооборудование

Мощность генератора, А 80 65 80

Емкость АКБ, Ач 2х175 2х175 2х225

Кабина низкая низкая низкая

Подвеска механическая пневматическая механическая

Число спальных полок 2 1 1

Таким образом, имеем три 
модели бюджетного класса, в 
базовой комплектации сход-
ные по техническим харак-
теристикам и комплектации. 
Каждый автомобиль осна-
щен дизельным двигателем 
Euro3 мощностью 340 л.с., 
механической КПП, низкой 
кабиной с минимальным и 
достаточным набором ти-
повых опций и удобств. На 
официальных сайтах компа-
ний-производителей есть бо-
лее подробная информация. 
Вопрос, какому из автомоби-
лей грузоперевозчики отдают 
предпочтение, как обычно, 
лежит в плоскости нюансов и 
финансов.

Покупка 

Для покупки автомобиля 
трудных путей с сомнитель-
ной выгодой лучше не искать. 
Надежнее обратиться к офи-
циальным дилерам. Все три 
лидера европейского автопро-
ма имеют в России дилерские 
центры. Разница лишь в их 
количестве. По состоянию на 
2013 год у Volvo Group и Scania 
CV AB таких центров более 50, 
у DAF Trucks N.V– всего 13. 
Информацию о расположении 
ближайшего дилерского цен-
тра, условиях приобретения, 
кредитных программах, скид-
ках и прочих «завлекалках» ис-
черпывающим образом пред-

Марка тягача Цена нового
Цена 2007–2008 гг. 

(пробег 500–600 тыс. км)

DAF CF85.350 3 956 000 р. 1 800 000 – 1 900 000 р.

Scania Griffin 3 490 000 р. 1 350 000 – 1 500 000 р.

Volvo FM12 3 552 000 р. 1 250 000 – 1 500 000 р.



ПРАВО НА ВЫБОР |  www.autozaprus.ru  | 26
Параметры и стоимость ТО за пробег 300 000 км 

(цены ориентировочные, без учета НДС и с учетом курса евро)

Марка тягача DAF CF85 Scania Griffin Volvo FM12

Пробег до первого ТО, км 8000 20000 9000

Количество обязательных заездов на ТО за 300 000 км 5 13 7

Периодичность замены масла в двигателе, км 75 000 45 000 45 000

Количество замен масла в двигателе 5 6 6

Стоимость нормо-часа, евро (р.) 22 (1100) 22 (1100) 22 (1100)

Общее время, затраченное на ТО, нормо-часы 23 37 40

Общая стоимость расходных материалов и запчастей, евро (р.) 2073 (99 504) 2439 (99 504) 2624 (125 952)

Общая стоимость проведения ТО, евро (р.) 2579 (124 000) 3254 (156 192) 3504 (168 192)

Количество авторизованных СТО на территории РФ 13 более 50 более 50

ставляют официальные сайты 
дилеров и компаний-произ-
водителей. Правда, на таких 
сайтах цена не освещается, 
вероятно, для того, чтобы по-
тенциальный клиент звонил 
по указанным телефонам, по-
скольку шансов вербально убе-
дить клиента совершить покуп-
ку значительно больше. Размер 
первоначальных инвестиций 
приведем в таблице. При этом 
цена может меняться с измене-
нием курса евро.

Как видно, для покупки не-
обходимо и достаточно обла-
дать суммой в 3,5 – 4 милли-
она рублей. В случае крайней 
необходимости можно вос-
пользоваться лизингом и кре-
дитными программами, об 
условиях которых можно уз-

нать на тех же официальных 
сайтах. На сайтах отыщется 
и калькулятор расчета креди-
та или покупки в лизинг. Но, 
это в любом случае переплата, 
растянутая во времени, и не 
каждый предприниматель-ин-
дивидуал повесит себе такое 
ярмо на шею – проще купить 
автомобиль с пробегом. Пя-
тилетний автомобиль в тех 
же дилерских центрах (если 
верить данным с сайтов) про-
дается за полтора-два милли-
она российских рублей. Volvo 
и Scania при этом находятся 
примерно в одинаковом цено-
вом диапазоне – от 1 350 000 до 
1 500 000 р., а DAF дороже – до 
1 900 000 р. При достаточной 
расторопности на распродаже 
или по акции можно купить 

грузовики с пробегом на 50-
100 000 р. дешевле. 

Техническое 
обслуживание

Любой грузовик живет сво-
ей жизнью и бывает на СТО 
не всегда по плану. Расходы 
на техническое обслуживание 
и ремонт конкретного авто-
мобиля отличаются и зависят 
от условий эксплуатации. Да и 
дорожные сюрпризы никто не 
отменял. Но расходы на пла-
новое ТО, которые полезно 
учитывать при выборе техни-
ки, имеют вполне конкретные 
величины.

Периодичность техническо-
го обслуживания автомоби-
лей в сервисных центрах, как 

правило, рассчитывается про-
граммным способом, с учетом 
конкретной модели и условий 
эксплуатации. При этом, для 
Scania Griffin количество по-
сещений станции ТО больше 
практически вдвое, поскольку 
в период между заменой мотор-
ного масла должна быть прове-
дена смазка шасси. Для DAF 
CF количество ТО наимень-
шее, что связано с более длин-
ным периодом между заме-
нами моторного масла – раз в  
75 000 км. Остальные операции 
и периодичность ТО привяза-
ны именно к замене масла. По-
этому стоимость обслуживания 
DAF наименьшая и составляет 
124 000 р., что на 44000 р. де-
шевле, чем у наиболее дорогой 
по стоимости ТО Volvo FM12. 
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Пьедестал

Таким образом, затраты на 
покупку автомашины и два-
три последующих года ее экс-
плуатации грузоперевозчику 
обойдутся:
DAF CF85.350 – 4 080 000 р.;
Scania Griffin – 3 646 000 р.;
Volvo FM12 – 3 720 000 р. 

DAF СF
С большим отрывом по сум-

марной стоимости затрат за-
нимает вершину пьедестала, 
Scania Griffin – на его нижней 
ступени, а Volvo FM находится 
посередине, при этом ближе к 
дешевому Scania. Если бы эти 
цифры полностью отражали 
экономическую составляю-
щую проекта, то на этом мож-
но было и закончить обзор. Но 
стоит сказать о перспективе и 
существующих отличиях между 
тремя марками, которые также 
могут повлиять на выбор.

DAF CF85 имеет цену самую 
высокую продажную и самую 
низкую – по техническому 

обслуживанию. При этом ав-
томобиль рассчитан на самый 
большой ресурс – 1,5 млн. км 
до капитального ремонта, со-
ответственно, и самую дли-
тельную эксплуатацию. 

Кроме того, эта модель DAF:
• обрудована 16-ступенчатой 

коробкой передач (у осталь-
ных 9-ступенчатые). А это – 
экономия топлива;

• имеет два спальных места в 
кабине, а не одно. Это также 
большой плюс для дально-
бойщиков.

Scania Griffin
Самая дешевая, но будет 

заезжать на СТО чаще, а это 
увеличивает простой. Из по-
ложительных моментов следует 
отметить следующие:
• наилучшая шумоизоляция. По 

некоторым отзывам, «как в 
легковом автомобиле»;

• оборудована четырехто-
чечной пневмоподвеской 
кабины, что обеспечивает 
лучшую управляемость на 
неровной дороге. Это позво-

ляет «Гриффину», не сбавляя 
хода, преодолевать неров-
ности, на которых Volvo по-
тряхивает, а DAF откровенно 
трясет.

Volvo FM
Наиболее дорогостоящая в 

техническом обслуживании. В 
остальном автомобиль полно-
стью адаптирован к условиям 
эксплуатации:

• полностью русифицирован-
ная панель управления;

• противобуксовочная систе-
ма, которую из этой тройки 
имеет только Volvo;

• патентованный моторный 
тормоз VEB (Volvo Engine 
Brake) на порядок результа-
тивней, чем у DAF и Scania, 
оборудованных обычными 
заслонками в выхлопной 
системе; это незаменимое 
устройство при эксплуата-
ции в горных условиях;

• шикарный комплект инстру-
ментов, который также вхо-
дит в комплектацию.

Дополнительным плюсом 
при выборе седельного тягача 
является наличие автосервиса, 
который у Volvo безупречный 
и развитый даже в отдаленных 
регионах. Этим DAF порадо-
вать пока не может, хоть и стре-
мится. В какую сумму может 
обойтись обслуживание машин 
этой марки при значительной 
удаленности от сервисного 
центра?

C другой стороны, можно 
успешно эксплуатировать гру-
зовик любой марки, в том чис-
ле и с хорошим пробегом, имея 
под боком технический центр 
европейского грузового транс-
порта с шикарной авторазбор-
кой. 

Вместе с тем, выбор любого 
из этих тягачей достойный и 
может удовлетворить запросы 
многих отечественных грузо-
перевозчиков, постепенно от-
выкающих от «совдеповских» 
МАЗов и КАМАЗов.
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КРАЗ 
ООО «Инвест-Престиж» 
Запчасти и ремонт 
КрАЗ, МАЗ, УРАЛ. 
Продажа готовых агрегатов. 
МО, г. Видное 
Тел.: 8 (962) 990-0064 
Тел.: 8 (916) 188-2300 
www.razdatka-most.ru

ООО «Спаннер» 
Поставка запасных частей, 
комплектующих и агрегатов 
к автомобилям КрАЗ, МАЗ, 
ЗИЛ, УРАЛ 
Тел.: 8 (495) 972-0894 
Тел.: 8 (495) 710-0627 
ул. Южнопортовая, д. 32 
www.spanner.ru

МАЗ 
ООО «Спаннер» 
Поставка запасных частей, 
комплектующих и агрегатов 
к автомобилям МАЗ, КрАЗ, 
ЗИЛ, УРАЛ 
Тел.: 8 (495) 972-0894 
Тел.: 8 (495) 710-0627 
ул. Южнопортовая, д. 32 
www.spanner.ru

Автотехцентр «Зенит Авто» 
Полный спектр услуг по 
обслуживанию и ремонту 
автомобилей МАЗ «Зубренок». 
г. Королев, мкр. Первомайский, 
ул. Советская, д. 39 
Тел.: 8 (495) 510-8665, 515-7475 
www. zenitauto.ru 

Запчасти по низким ценам заводов-изготовителей
в Москве, Смоленске, Набережных Челнах, Ростове-на-Дону
Запчасти по низким ценам заводов-изготовителей
в Москве, Смоленске, Набережных Челнах, Ростове-на-Дону

Карданные валы и крестовины,
амортизаторы и тормозные камеры

Амортизаторы, домкраты 2,5 т, 5 т, 15 т, 25 т,
реактивные штанги, пальцы и сухари,
шкворни и втулки

Гидроцилиндры, ремкомплекты,
седельные устройства

Гидроусилители рулевого управления,
насосы ГУР, цилиндры ГУР, насосы
механизма опрокидывания  кабины (МОК)

Мы в Интернете:
www.kardbel.ru

+7 (495) 225-27-40
+7 (495) 660-15-58

+7 (495) 225-27-28 

ОАО «Белкард»
(ОАО «ГЗАА»)

РУП «БААЗ»

ОАО «Гидромаш»

РУП «Багу»

Запчасти
    для любой техники

г. Москва, (м. Щелковская), ул. Байкальская, д. 6
тел.: +7 (495) 466-26-31, 8 961 012-41-20
e-mail: abc077@mail.ru  www.abc99.ru

г. Москва, (м. Щелковская), ул. Байкальская, д. 6
тел.: +7 (495) 466-26-31, 8 961 012-41-20
e-mail: abc077@mail.ru  www.abc99.ru

Porter
County

Daily
Eurocargo

Stralis
Trakker

HD 65|72|78
HD 120

КОМПАНИЯ

официальный дилер Mahle и Hitachi
TURBO TRADE

Продажа, ремонт, экспертиза и диагностика
любых турбокомпрессоров.
Продажа и установка на легковые автомобили
двигателей и коробок передач.
Продажа запасных частей на легковые автомобили.

+7 (916) 421-97-91
+7 (495) 926-27-39www.turbotrade.ru

115201, г. Москва,
Котляковская, д. 4

Skype:
turbo-trade2, skype_te2

E-Mail:
office-tt@yandex.ru

ООО «Турбо Трейд» расширяет направления своей деятельности!
Открыт сервис для: квалифицированной установки (смены) турбокомпрессоров на автомобиле;
диагностики турбокомпрессоров не снимая с автомобиля; замены двигателя со скидкой при его покупке
в нашей компании; турботюнинга автомобилей Шевроле Нива, Нива-214, УАЗ-Патриот.
Расширен ассортимент турбокомпрессоров для сельскохозяйственной техники.

Организация представительств в регионах РФ!

АВТОМОБИЛЬНЫЙ ПОРТАЛ

carexpo.ru
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 ëåãêîâûå àâòîìîáèëè,
 êîììåð÷åñêèé è 

ãðóçîâîé òðàíñïîðò

àâòîêîìïîíåíòû 
è êîìïëåêòóþùèå

îáîðóäîâàíèå è àêñåññóàðû

óñëóãè àâòîñåðâèñà è 
ñîïóòñòâóþùàÿ ïðîäóêöèÿ

Ðåàëèçóéòå ïðîäóêöèþ ñî ñòåíäà íà 
åäèíñòâåííîé ñïåöèàëèçèðîâàííîé 
àâòîìîáèëüíîé âûñòàâêå äîíñêîãî ðåãèîíà
Ïðîäåìîíñòðèðóéòå íîâèíêè ïðîäóêöèè è 
óñëóãè ïåðåä âàøåé öåëåâîé àóäèòîðèè

г. Ростов-на-Дону, пр. М. Нагибина 30, тел. (863) 268-77-68.

ÏÎÌÎÆÅÌ 
ÍÀÁÐÀÒÜ ÎÁÎÐÎÒÛ!

ÂÛÑÒÀÂÊÀ

Ðàñøèðüòå êëèåíòñêóþ áàçó çà ñ÷åò 
10 000 ïîñåòèòåëåé âûñòàâêè

Ïðèâëåêèòå âíèìàíèå ê áðåíäó è îïåðåäèòå 
êîíêóðåíòîâ â áîðüáå çà ïîêóïàòåëÿ
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Тяжелые грузовики… Для 

них важна надежность, мощь, 
безопасность, а главное – эф-
фективность. Эффективность 
коммерческого транспорта – 
основная составляющая ваше-
го интереса, при его выборе. 
Помимо цены автомобиля вы 
должны также обратить вни-
мание на доступность запас-
ных частей для него. И именно 
для этого у вас должен быть 
надежный поставщик запас-
ных частей, чтобы не тратить 
ни одной лишней минуты на 
простой коммерческой техни-
ки, приносящей вам прибыль. 
Будь Вы частный предпри-
ниматель или владелец круп-
ной коммерческой компании, 
если Ваш выбор остановился 
на грузовиках Shaanxi (марка: 
SHACMAN), CNHTC (марка: 
HOWO), FAW, DONG FENG, 
то для Вас, и именно для Вас, 
компания «АДК», зарекомен-
довавшая себя как крупный 
оптовый поставщик запасных 
частей для легковых (CHERY, 
Great Wall, Lifan, Geely и др.) 
и грузовых (FOTON) автомо-
билей, открывает новую стра-
ницу своей истории и пред-
лагает Вам запасные части для 
автомобилей Shaanxi (марка: 
SHACMAN), CNHTC (марка: 
HOWO), FAW, DONG FENG.

Компания Shaanxi 
Automobile Holding Group Co., 
Ltd  была основана в 1968 году. 
Штаб-квартира расположена 
в городе Сиань, провинция 
Шанкси. Компания насчиты-
вает 35000 сотрудников, общая 
капитализация на рынке более 
30 миллиардов юаней. Компа-
ния Shaanxi Automobile Holding 
Group Co., Ltd занимает 23-ю 
позицию в списке «500 круп-
нейших автопроизводителей» 
Китая. За более чем 40-летнюю 
историю компании было вы-
пущено 600 000 автомобилей 
коммерческого назначения.

Компания CNHTC (China 
National Heavy Duty Truck 
Group Co., Ltd.) расположе-
на в городе Цзинань, провин-
ция Шаньдун. Она была соз-
дана на основе компании Jinan 
Automobile Works (JAW), учреж-
денной в 1935 году. Компания 
занимает первое место в Китае 
по количеству проданных тяга-

чей, двигателям высокой мощ-
ности и грузовикам большой 
грузоподъемности. Компа-
нии CNHTC принадлежат та-
кие марки, как HOWO, STEYR 
King, Golden Prince, HAOJUN, 
HAOYUN, Huanghe Commander, 
Huanghe General и др., модель-
ный ряд которых включает в 
себя более 1380 модификаций.

Компания FAW — First 
Automobile Works (Автомобиль-
ный завод № 1), — старейшая 
китайская государственная ав-
томобилестроительная компа-
ния, образованная в 1953 году, 
расположена в городе Чанчунь, 

провинция Цзилинь. В 2006 
году корпорация FAW заня-
ла 470-е место в рейтинге 500 
крупнейших мировых компа-
ний Fortune 500, а также 1-е ме-
сто в рейтинге 500 крупнейших 
промышленных предприятий 
Китая 2008 года. 

Компания DONG FENG (в 
переводе с китайского «Вос-
точный ветер» или «Ветер с 
востока») основана в 1969 году. 
В 1992 году, постоянно раз-
виваясь, компания DONG 
FENG получила статус транс-
национальной высокотехно-
логичной корпорации и была 

переименована в Dong Feng 
Motor Corporation (DFMC). 
В рамках корпорации создает-
ся два подразделения: DFAC 
(малотоннажные грузовики, 
внедорожники и т.д.) и DFL 
(крупнотоннажная техника), 
основанное после слияния 
компании DONG FENG и 
японского автогиганта Nissan.

С 2013 года компания «АДК» 
предлагает вам весь спектр за-
пасных частей для коммерческих 
автомобилей компании Shaanxi 
(марка: SHACMAN), CNHTC 
(марка: HOWO), FAW, DONG 
FENG. Грузовые автомобили ма-

рок Shaanxi (марка: SHACMAN), 
CNHTC (марка: HOWO), FAW, 
DONG FENG – надежное реше-
ние для российского рынка. Уве-
ренно ведут себя на дороге, не-
прихотливы в обслуживании и, 
что самое главное, – все необхо-
димые детали вы можете приоб-
рести в удобных для вас точках. 
Компания «АДК» (www.ad-k.ru) 
 – оптовый, проверенный време-
нем поставщик запасных частей. 

Сегодня компания «АДК» 
(www.ad-k.ru) готова пред-
ложить вам широкий ассор-
тимент запасных частей для 
коммерческих автомобилей, 

выпускаемых Shaanxi (марка: 
SHACMAN), CNHTC (марка: 
HOWO), FAW, DONG FENG, 
FOTON, а также для легковых 
автомобилей марок CHERY, 
Great Wall, Lifan, Geely. Толь-
ко оригинальные запчасти, 
напрямую поставляемые из 
Китая, обеспечивают высокое 
качество и, учитывая прямые 
поставки без посредников, – 
лучшие цены на рынке России. 
Запчасти можно приобрести 
как оптом (центральный офис 
«АДК» находится в г. Москва), 
так и в розничных магазинах 
развивающейся дилерской 

сети компании «Автохофт» 
(www.autohoft.com), располо-
женных во многих крупных го-
родах России.

Приглашаем вас посетить 
сайт компании www.ad-k.ru. На 
нем вы найдете более подроб-
ную информацию о компании, 
контакты менеджеров, удоб-
ный интернет-магазин. Также 
вы можете уточнить все инте-
ресующие вас подробности по 
телефонам: 
+7 (495) 613-6433 
(грузовые запчасти) 
+7 (495) 661-1755/6 
(легковые запчасти).
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Структура распространения журнала «Автозапчасти и Цены»
в Московском регионе
ООО «Авто-электро ДИАЛ» 
г. Москва, ул Трофимова, д. 33, тел.: +7 (495) 679-89-89
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Южный порт» авторынок 
г. Москва, ул. Трофимова, д. 33, влад 36, пав.33, тел.: +7 (495) 958-91-30
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Автомобили» автомагазин 
г. Москва, Южнопортовая, д. 22, тел.: +7 (495) 958-96-71
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

Кунцевский авторынок 
ТК «АвтоМОЛЛ»
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

ООО «Автомедон» большая сеть оптовых региональных фирм и автомагазинов 
М.О., Красногорский р-н, д. Гольево, ул Центральная, д. 3, тел.: +7 (495) 987-13-53
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

ООО «ПАСКЕР ЛТД» автозапчасти для отечественных и иностранных автомобилей ОПТом. 
г. Москва, Черницынский проезд, д. 3, тел.: +7 (495) 961-33-88
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«АвтоПаскер» сеть автомагазинов: 
г. Москва, б-р Маршала Рокоссовского, д. 40, тел.: 8 (499) 169-20-70, 169-83-00 
г. Москва, ул. Сталеваров, д. 26/1, тел.: 8 (495) 303-86-11, 303-85-75 
г. Электросталь, ул. Красная, д. 30, тел.: 8 (496) 570-31-03, 8 (926) 602-23-56 
г. Электросталь, пр-т Южный, д. 5, корп. 1, тел.: 8 (49657) 3-34-67 
Павлово-Посадский р-н, д. Кузнецы, д. 76А, Горьковское ш., 68 км, 
тел.: 8(49643) 74-174, 8(901) 509-31-99 
г. Павловский-Посад, ул. Герцена, д. 11, тел.: 8 (49643) 2-00-54 
г. Павловский-Посад, ул. Большая Покровская, д. 58, рынок «Южный», 
тел.: 8 (49643) 2-15-94 
г. Орехово-Зуево, ул. Урицкого, д. 92, стр. 1, ТЦ «Баррикада», 
тел.: 8 (4964) 22-29-22 
г. Орехово-Зуево, ул. Красина, д. 5, тел.: 8 (4964) 25-55-45 
г. Ликино-Дулево, ул. Калинина, д. 4/1, тел.: 8 (4964) 18-51-35 
г. Егорьевск, пр-т Ленина, д. 2, тел.: 8 (49640) 3-38-57 
г. Егорьевск, 4-й мкр-н, д. 1, тел.: 8 (49640) 2-07-01 
г. Воскресенск, ул. Цесиса, д.19, ТЦ «Олимп», тел.: 8 (49644) 1-58-01 
г. Воскресенск, ул. Советская, д. 2-п (напротив Воскресенского УВД), 
тел.: 8 (49644) 9-60-08 
г. Шатура, ул. Войкова, д. 1, тел.: 8 (49645) 3-00-58 
г. Истра, ул. Московская, д. 41 А, тел.: 8 (495) 994-41-61 
г. Серпухов, ул. Ворошилова, д. 163, тел.: 8 (4967) 76-22-28 
г. Серпухов, ул. Ворошилова, д. 58 НОВЫЙ МАГАЗИН! 
бывший м-н «Каморка», тел.: 8 (4967) 76-47-53 
г. Коломна, пр-т Кирова, д. 15, тел.: 8 (496) 616-01-31 
г. Коломна, Окский пр-т, д. 1, тел.: 8 (496)618-75-87 
г. Петушки, ул. 3-го Интернационала, д. 24, тел.: 8 (49243) 2-59-99 
Владимирская обл., г. Гусь-Хрустальный, ул. Старых Большевиков, 11 
тел.: 8 (49241) 3-20-30 
г. Владимир, ул. Куйбышева, д. 24“А”, ТК «Тандем», тел.: 8 (4922) 37-37-93 
г. Владимир, ул. Верхняя Дуброва, д. 21, тел.: 8 (4922) 54-05-08 
г. Александров, ул. Институтская, 1 НОВЫЙ МАГАЗИН!, тел.: 8 (49244) 9-36-70 
г. Орел, ул. Комсомольская, д. 356, тел.: 8 (4862) 73-37-85 
г. Орел, Московское ш., 142а НОВЫЙ МАГАЗИН! 
г. Воронеж, Ленинский пр-т, д. 174/8, тел.: 8 (4732) 39-44-44, 39-44-76 
г. Воронеж, ул. Кольцовская, д. 24б, тел.: 8 (4732) 616-309 
г. Рязань, проезд Речников, д. 2, тел.: 8 (4912) 27-27-47, 27-33-70 
г. Рязань, ул. Новоселов, д. 16а, тел.: 8 (4912) 32-75-79 
г. Нижний Новгород, ул. Ванеева, д. 231, тел.: 8 (831) 435-90-97 
Нижегородская область, г. Кстово, пл. Ленина, д. 5а, тел. (83145) 9-58-31, 220-00-41 
Нижегородская область, г. Дзержинск, ул. Чапаева, д.71/1, тел.: 8 (8313) 28-05-15 
Республика Чувашия, г. Чебоксары, ул. Гагарина, д. 26, НОВЫЙ МАГАЗИН! 
тел.: 8 (8352) 63-53-54
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Техком. «Автомаг» сеть автомагазинов 
г. Москва, Варшавское ш., д. 170“Г“, тел.: +7 (495) 388-55-36
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Техком. «Грант» сеть автомагазинов 
г. Люберцы, Новорязанское ш., д. 3, тел.: +7 (495) 913-14-29
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Техком. «Тайм» сеть автомагазинов 
г. Москва, Реутовская, д. 19“А”, тел.: +7 (495) 370-05-15

«Кореана» сеть автомагазинов 
г. Москва, Походный пр-д, д. 24, тел.: 8 (925) 081-57-24 
г. Москва, Алтуфьевское ш, д. 79В, тел.: 8 (926) 913-55-06 
г. Москва, Зеленоград, ВКЗ, Сосновая Аллея, д. 7, блок А, тел.: 8 (925) 081-57-30 
г. Клин, ул. Чайковкого, д. 79А, стр. 2, тел.: 8 (925) 081-57-27 
г. Дмитров, ул. Профессиональная, д. 72А, тел.: 8 (925) 081-57-22 
г. Наро-Фоминск, ул.Московская, д. 11Б, тел.: 8 (926) 913-55-08 
г. Сергиев Посад, пр-т Красной Армии, д. 1А, тел.: 8 (926) 913-55-28 
г. Ногинск, ул. 3-го Интернационала, д. 169, ТК «Наш дом», тел.: 8 (926) 913-55-14
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«КЕМП» сеть автомагазинов 
Центральный офис, тел.: +7 (495) 926-22-22 
г. Москва, ул. Мневники, д. 16, тел.: +7 (499) 192-53-33 
г. Москва, ул. Южнопортовая, д. 22, маг. «Автомобили», тел.: +7 (495) 926-81-80 
г. Москва, Нагатинская наб., д. 8, тел.: +7 (495) 647-78-99 
г. Москва. ул. Озерная, д. 42, ТЦ «Мичуринский», тел.: +7 (495) 741-56-11 
г. Щелково, Пролетарский пр-т, д. 10, ТД «Щелково», тел.: +7 (495) 981-11-22 
Подольский р-н, село Покров, д. 150, стр. 2, тел.: +7 (495) 926-22-22 
г. Дубна, пр-т Боголюбова, д. 18, тел.: +7 (495) 981-90-95 
г. Ступино, ул. Службина, д. 18, тел.: +7 (496-64) 2-42-73 
г. Наро-Фоминск, ул. Московская, д. 10, тел.: +7 (916) 240-77-45 
г. Чехов, Симферопольское ш., вл. 9, стр. 1, тел.: +7 (495) 287-30-27 
г. Бронницы, ул. Льва Толстого, д. 9, тел.: +7 (496-46) 6-81-28 
г. Воскресенск, ул. Горького, д. 33, тел.: +7 (496-44) 9-50-41
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«АВТО-49» сеть автомагазинов 
г. Москва, тел.: 8-800-250-49-49 
г. Москва, Строгинский б-р, д. 9, тел.: 8 (495) 750-70-71 
г. Москва, Химкинский б-р, 13, тел.: 8 (495) 497-34-68 
М.О., Ленинградское шоссе, 49 км, тел.: 8 (496) 266-54-53 
г. Москва, Дмитровское шоссе, д. 110, тел.: 8 (495) 485-22-54 
г. Москва, Коровинское шоссе, д. 24/1, тел.: 8 (495) 486-05-55 
г. Москва, Измайловский б-р, д. 10/32, тел.: 8 (495) 465-57-51 
г. Москва, ул. Большая Академическая, д.77/1, тел.: 8 (495) 482-51-03 
г. Москва, Ярославское шоссе, д. 109,стр. 1, тел.: 8 (499) 183-03-74 
г. Москва, пр-т Буденного, д. 20/1, тел.: 8 (495) 365-09-55 
г. Москва, ул. Люблинская, д.157, тел.: 8 (495) 345-23-10 
г. Москва, ул. Полбина, д. 6, тел.: 8 (495) 354-35-54 
г. Москва, ул. Мусы Джалиля, д. 6/2, тел.: 8 (495) 343-75-02 
г. Москва, Алтуфьевское шоссе, д. 16, тел.: 8 (499) 903-79-73 
г. Москва, ул. Енисейская, 5/2, тел.: 8 (495) 669-05-30 
г. Химки, ул. Молодежная, д. 12/9, тел.: 8 (495) 571-05-47 
г. Одинцово, Можайское шоссе, д. 47, тел.: 8 (495) 590-78-68 
г. Зеленоград, ул. Солнечная Аллея,корп. 813А, тел.: 8 (499) 731-28-03 
г. Солнечногорск, ул. Красная, д. 170, тел.: 8 (495) 994-39-21 
г. Клин, Ленинградское шоссе, д. 8, тел.: 8 (49624) 555-48 
г. Клин, Бородинский пр-д, 31/2, тел.: 8 (49624) 233-70 
г. Лобня, ул. Катюшки, д. 43, тел.: 8 (498) 684-30-96 
г. Дмитров, ул. Профессиональная, д. 129, тел.: 8 (49622) 462-49 
г. Мытищи, ул. Хлебозаводская, д. 4, тел.: 8 (495) 588-33-40 
г. Мытищи, ул. Юбилейная, д. 3/1, тел.: 8 (495) 582-00-14 
г. Сергиев Посад, Московское шоссе, д. 22Б, тел.: 8 (49654)  919-90 
с. Тарасовка, ул. Б.Тарасовская, д. 111/5, тел.: 8 (495) 995-61-59 
г. Королев, ул. Горького, д. 14Г, тел.: 8 (495) 505-94-14 
с. Быково, ул.Театральная, д. 10, тел.: 8 (495) 781-42-81 
г. Люберцы, ул. Митрофанова, д.2, тел.: 8 (495) 788-89-79 
г. Ногинск, пл. Ленина (за Глуховским рынком), тел.: 8 (49651) 515-43 
г. Орехово-Зуево, ул. Галочкина, д. 2, тел.: 8 (496) 224-44-44 
г. Коломна, ул. Яна Грунта, д. 18, тел.: 8 (49661) 211-34 
г. Павловский Посад, ул. Кузьмина, д. 34, тел.: 8 (49643) 512-91 
г. Реутов, Носовихинское шоссе, д. 14А, тел.: 8 (495) 791-10-10 
г. Серпухов, ул. Ворошилова, д. 167, тел.: 8 (4967) 75-36-26
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«БИ-БИ» сеть автомагазинов: 
г. Москва, ул. Ак. Скрябина, 14/2, тел.: 8 (499) 784-93-89 
г. Чехов, ул. Полиграфистов, д. 1Б, тел.: 8 (496) 725-95-50 
д. Елино, Ленинградсое шоссе, 34-й км, тел.: 8 (495) 536-90-64 
г. Наро-Фоминск, Туннельный пр-д, 7А, тел.: 8 (49634) 3-54-64 
г. Обнинск, пр-т Маркса, д.  47, тел.: 8 (48439) 4-08-06 
г. Балашиха, пр-т Ленина, д.18, тел.: 8 (495) 521-99-32 
г. Тверь, пр-т Победы, д. 14, тел.: 8 (4822) 43-07-08 
г. Тверь, пр-т Калинина, д. 64, тел.: 8 (4822) 42-49-79)



в Северо-Западном регионе

г. Санкт-Петербург
Адмиралтейский район: 
ИП Языкова Е. В., Наб. Обводного кан. д. 150, тел.: (812) 252-17-97 
Автозапчасти, пр. Старопетергофский, д. 13, тел.: +7 (812) 251-42-48 
«Лидер-Авто», Наб. Обводного кан., д. 90, тел.: +7 (812) 388-44-02 
«Аккума-Плюс», Наб. Обводного кан., д. 146, тел.: +7 (812) 252-52-01 
ЧП Ефремов, Рижский пр, д. 50, тел.: +7 (812) 251-58-00

Василеостровский район: 
«Ремонтник», ул. Уральская, д. 21, тел.: +7 (812) 350-45-29 
ООО «ВИВАТ-АВТО», ул. Уральская, д. 16, тел.: +7 (812) 319-38-40 
ИП Шефтель Е. И., ул. Наличная, д. 51, тел.: +7 (812) 350-06-59

Выборгский район: 
ИП Мартынюк, ул. Литовская, д. 8, 
Авторынок «Северный маршал»:  
ИП Крылов, Северный пр., д. 7, пав. 4, место 4, тел. +7 (921) 186-50-70; 
Северный пр., 7, сек. 66. 
ИП Аверин Н. Н., Северный пр., д. 7, авторынок, секция 99 
Трейдинг-Стар, Комиссара Смирнова, д. 6 
ИП Жукова, Сертолово, ул. Заречная, 8 
ИП Игнатенков, Сертолово, рынок Регина 
«Mobil-экспресс», Лесной пр, д. 78, тел.: +7 (812) 320-18-72 
Автомагазин ООО «ДДК», Выборгское ш, д. 22, тел.: +7 (812) 293-11-89 
Автоцентр «Маршал», «Прайд-МС», 
Северный пр., д. 5, место 34, тел.: +7 (905) 227-08-77 
Северный пр., д. 5, место 46, тел.: +7 (921) 923-79-12 
Северный пр., д. 7, место 69, тел.: +7 (905) 228-65-25 

Автомагазин «К-19», ИП Андреев И. В., ул. Кустодиева, д.19, тел.: +7 (911) 088-34-50 
СТО «AUTO-SPA», Александра Матросова, д. 1

Калининский район: 
ИП Литвинский, Северный проспект, д. 5, сек. 35 
ИП Берулова, ул. Ушинского, д. 12, пав. 3, сек. 11 
ИП Быстров, ул. Ушинского, д. 12 
ПетроАвтоСервис, Лужская ул, д. 3 
ИП Берулова, ул. Ушинского, д. 12, пав. 3, сек. 11, +7 (905) 250-80-56 
ИП Амракумов Р. А., ул. Литовская, д. 5, тел.: +7 (812)  716-62-18 
Авторынок «На Ушинского», ИП Мирошников А. А., ул. Ушинского, д. 12, 
пав. 1, сек. 19; пав. 3, сек. 13; пав. 4, сек. 13; пав. 5, сек. 10, тел.: +7 (812) 945-45-79

Кировский район: 
ООО «Максикар», дорога на Турухтанные острова, д. 12, тел.: +7 (812) 983-15-90 
ИП Ефремова, ул. Зайцева, д. 41 
Автоцентр, Краснопутиловская, д. 121, тел.: +7 (911) 932-82-42 
АвтоКама, Огородный пер., д. 21, тел.: +7 (812) 640-31-51 
Автомагазин «1000 авто мелочей для Лады и НИВЫ», ООО «Ренессанс-95» 
ул. Калинина, д. 5, к. 1, тел.: +7 (812) 252-08-76, 786-10-66 
«Авто-Ленд», Народного Ополчения, д. 201, тел. +7 (812) 759-79-02, 750-36-24 
Автоцентр «Маршал», «АвтоЛэнд», Маршала Жукова, пр., 21, пав. № 6, 
тел.: +7 (905) 201-76-76 
Автомагазин ЧП «Ефремов», Возрождения, д. 21, тел.: +7 (812) 784-86-89 
Автозапчасти «УСЛУГА», ул. Корнеева, д. 12, тел.: +7 (812) 785-23-73

Красногвардейский район: 
ИП Выгодянский, Ириновский пр., д. 1, пав. 1 сек. 112, тел.: +7 (812) 995-33-22 
ИП Крылов, Ириновский пр., д. 1, пав. 1, сек. 102, тел.: +7 (901-301-70-24 
Рынок Автозапчастей, ИП «Байков», модуль Г-3, блок 1, комн. 15, пр. Энергетиков, д. 59А 
«БиС», ул. Якорная, д. 3, тел.: +7 (812) 227-71-38, тел.: +7 (812) 227-71-34 
«Автозапчасти для отеч. Авто», шоссе Революции, д. 18, тел.: +7 (812) 225-03-03

ООО «Волгаресурс» распространение по ЮФО 
(400 магазинов – адреса на сайте www.autozaprus.ru)
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«Ликви Моли» – Специализированные фирменные магазины 
Севастопольский просп., 15 
тел.: +7 (499) 123-41-00 
ТК «Автомастер», 2-й км Киевского шоссе, сектор «В», павильон 22 
тел.: +7 (967) 004-55-99 
Гостиничный проезд, д. 9А 
тел.: +7 (495) 514-73-59
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Русь трейд» сеть автомагазинов 
м. «Чертановская», Балаклавский просп, д. 2, корп. 3, 
тел.: + 7 (495) 316-30-01(мнгк), (495) 316-30-83 
м. «Каховская», ул. Каховка, д. 11, тел.: + 7 (499) 317-51-01 (мнгк.) 
м. «Коньково», ул. Профсоюзная, 118В, тел.: + 7 (495) 336-80-38 (мнгк.) 
м. «Проспект Вернадского», ул. Лобачевского, д. 48, тел.: + 7 (499) 940-43-50 (мнгк.) 
м. «Митино», ул. Митинская, д. 32, тел.: + 7 (495) 753-07-03 (мнгк.) 
м. «Нагорная», ул. Нагорная, д. 33, корп. 1, стр. 1, тел.: + 7 (499) 940-43-51 (мнгк.) 
мкр. Солнцево, ул. Скульптора Мухиной, дом 8, тел. + 7 (495) 733-09-66 (мнгк.) 
мкр. Северное Бутово, ул. Старокачаловская, д. 3, корп. 2, тел.: + 7 (495) 714-94-49 (мнгк.) 
Южное Бутово, ул. Веневская, д. 10, тел.: + 7 (495) 716-02-00 (мнгк.) 
мкр. Солнцево, ул. Богданова, д. 2, тел.: + 7 (499) 940-43-52  
г. Щербинка, Старое Симферопольское шоссе, д.10А, тел.: + 7 (495) 276-17-17
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

ТД «Контур» сеть автомагазинов 
г. Балашиха, ш. Энтузиастов, д. 32, тел.: +7 (495) 524-20-13 
28 км Горьковского ш., ул. Владимирская, д. 139, тел.: +7 (495) 521-71-71 
г. Балашиха, ул. Звездная, д. 8, тел.: +7 (498) 662-37-85
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«ГАЗ-Детали Машин» автомагазин 
г. Москва, ул. Трофимова, д. 35/20, тел.: +7 (495) 679-05-46
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Планета железяка» автомагазин 
г. Москва, 86 км МКАД, д. 1, тел.: +7 (495) 955-79-99
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«Газ Люкс» оптовая компания 
М.О., г. Дзержинский, Денисьевский пр, тел.: +7 (495) 984-56-92
«Авто 31» 
Автомагазин 31 км МКАД

ООО «Эргон» автомагазин 
г. Королев, ул. Первомайская, д. 7“Б”, тел.: +7 (495) 516-63-27
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

«ГОК» Группа компаний сеть автомагазинов 
г. Москва, 23 км МКАД, тел: +7 (495) 769-53-13 
г. Москва, 32 км МКАД, тел: +7 (901) 556-93-71 
г. Москва, 47 км МКАД, тел: +7 (495) 937-96-10 
г. Москва, 80 км МКАД, тел: +7 (495) 780-74-04
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Компания «ТракСервис» сеть автомагазинов 
ТК «Авто-31», 31 км МКАД (внешняя сторона), пав. А2-2, А2-4, А2-7, Б1-11, Б1-13, Б1-9, В1-1, 
тел.: +7 (495) 781-83-05/67/93/94/95/96/97 
ТК «ТРАК 32», 32 км МКАД (внешняя сторона), тел.: +7 (495) 649-649-9 
Рынок «Дальнобойщик», 32 км МКАД (внешняя сторона), 
тел.: +7 (495) 797-19-96 
ТК «ФИЛИН», 23 км МКАД (внешняя сторона), пав. № 1, 2, 3, 
тел.: +7 (495) 739-75-33 
Рынок «ТЭНЕК», 80 км МКАД (внутренняя сторона), пав. 1, 2, 
тел.: + 7 (495) 287-39-12, 739-74-95 
Магазин «ТракСервис», г. Балашиха, 3 км от МКАД по Горьковскому ш. (л. ст.), 
тел.: +7 (495) 740-60-15 
Магазин «ТракСервис», г. Балашиха, 3 км от МКАД по Горьковскому ш. (пр. ст.), 
тел.: +7 (495) 739-76-56 
Магазин «ТракСервис», М.О., Одинцовский р-н, д. Кобяково, ул. Центральная, д. 27а, 
тел.: + 7 (967) 193-27-87 
ТК «Грузовые запчасти», М.О., Домодедовский р-н, 12 км от МКАД трасса М4 «ДОН», 
тел.: +7 (963) 760-43-73 
ТК «Подмосковье», М.О., Ногинский р-н, 52 км Москва – Нижний Новгород, 
тел.: +7 (495) 649-649-9 
ТСК «Ленинградка», М.О. г. Химки, 29 км Ленинградского шоссе, 
тел.: +7 (495) 649-649-9
����������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

Компания «ГРУЗОВИК» 
г. Москва, 2-й Южнопортовый проезд, д. 14/22, стр. 3, тел./факс: +7 (495) 958-92-26



Красносельский район: 
ИП Роднов, Маршала Жукова, д. 21, место 6; Народного Ополчения, д. 201 
Автомобилист, Народного Ополчения, д. 28, тел.: +7 (812) 756-72-00 
Авторынок ИП Мирошников А. А., пр. Народного Ополчения, д. 28, секция 1, 
тел.: +7 (812) 945-45-79 
ИП Шамоханова, пр. Народного Ополчения, д. 28, место 6 
«АвтоДруг», пос. Горелово, Красносельское ш., д. 4А, тел.: +7 (812) 746-14-90 
«Масла, Смазки», Кузнецова пр., д. 30/9 
Автофорум, Кузнецова 30-А

Московский район: 
«Масла-Смазки», Варшавская, д. 118, тел.: +7 (812) 723-02-32 
Автомагазин «Автотовары (масла, химия)», ИП Трунова, ул. Кубинская, д. 76, к. 4, 
тел.: +7 (812) 375-37-75

Невский район: 
ИП Беспятых, Хрустальная, д. 31, тел.: 8 (921) 361-30-61 
«ДиАвто», Седова, д. 5, тел.: +7 (812) 412-82-39 
СТО «Stop», ул. Крупской, д. 43, тел.: +7 (812) 920-55-08 
ИП Крылов, Ириновский пр., д. 1, сек. 166 
«Автозапчасти», Аистов ЧП, просп. Обуховской Обор., д. 48, тел.: +7 (812) 567-99-46 
«Автозапчасти», Дидек ЧП, Ворошилова, д. 3/1, тел.: +7 (812) 440-87-06 
Автозапчасти «УСЛУГА», пр. Обуховской Обороны, д. 259, тел.: +7 (812) 367-21-31 
ООО «ЦББ», Бабушкина, д. 21, тел.: +7 (911) 240-02-02 
ООО «Автолайн», ул. Салова, д. 53, тел.: +7 (911) 155-10-00

Петроградский район: 
ООО «Автосфера», ул. Ленина, д. 20, тел.: +7 (812) 230-67-68

Приморский район: 
СТО «СТАР-Д», ул. Савушкина, д. 89, тел.: +7 (812) 43-000-34 
Авторынок «Богатырский», ИП Крылов, «Старая деревня», пр. Богатырский, д. 14, к. 2 
секция 35, 41 
ИП Щербаков, Комендантский проспект, д. 42А 
ИП Марсова, Богатырский пр., д. 14, к. 2, литер Б, тел.: +7 (921) 339-76-74 
Автотовары, ООО «ПромЭкоНор», ул. Планерная, д. 15, секция 13-а, тел.: +7 (911) 946-02-76 
АТО № 4, ул. Школьная, д. 9 
«Жуков-2», ул. Парашютная, д. 24 
ИП Телегин, Богатырский пр., д. 14 
АТО «Плюс», Богатырский пр., д. 12 
Алмакаев, ул. Савушкина, д. 89/ 
Майк Авто, ул. Оптиков, д. 8 
ИП Александров, Богатырский пр., д. 10 
ИП Андреева, Торфяная дорога, д. 17, тел.: +7 (906) 227-65-91 
Автомагазин «Автотовары», ИП Жуков, ул. Мебельная, д. 2А, тел.: +7 (812) 987-05-13 
«Винтик-Шпунтик», «Нива 4х4», ИП Баранов Э. А., пр. Богатырский, д. 10, 
тел.: +7 (812) 397-47-82 
Автозапчасти «Автотехобслуживание – Плюс», Богатырский пр., д. 12, 
тел.: +7 (812) 395-37-46 
СТО SKLAD-AUTO.RU, Богатырский пр., д. 12/4, тел.: +7 (812) 985-01-41, 448-08-55

Фрунзенский район: 
ИП Некрасова, ул. Фучика, д. 23, место 153, 196 
ИП Голованов, ул. Фучика, д. 23, А/Ц Бест, тел.: +7 (909) 591-37-20 
ИП Колбенков, Софийская, д. 56, тел.: +7 (812) 980-33-11 
Авторынок, секция 52, ИП Янченков П. П., ул. Фучика, д. 17, тел.: +7 (812) 740-10-64 
«Масла и Автохимия», ЧП «Кузьмин», ул. Фучика, д. 19 
Автоцентр «Максимум», сек. № 45, тел. +7 (901) 306-42-73 
Магазин «Масла. Смазки», ИП «Романов И. Н.», ул. Салова, д. 40, 
тел.: +7 (812) 490-59-26

Центральный район: 
ИП Кахаров, Перевозная, д. 5, тел.: +7 (812) 714-82-93 
Автомагазин «Автозапчасти», ИП Артемов, Саперный пер., д. 15, 
тел.: +7 (812) 272-53-12

Всеволожский район: 
Сертолово, Супротек «Сертолово», тел.: +7 (921) 396-22-24 
ИП Жукова, Сертолово, ул. Заречная, д. 8 
ИП Игнатенков, Сертолово, рынок Регина

Гатчинский район: 
ГАТЧИНА, «КЛ-Сервис», Киргетова, д. 6, тел.: +7 (812)  971-12-34

Колпинский район 
ИП Малыгин, Колпино, ул. Раумская, д. 1 
КОЛПИНО, ИП Князев, ул. Раумская, д. 1, тел. +7 (812) 460-65-06

«БИ-БИ» сеть автомагазинов: 
ул. Доблести, 28, тел.: +7 (812) 364-11-65 
ул. Тельмана, 56/41, тел.: +7 (812) 586-04-39 
пр. М. Говорова, 16, тел.: +7 (812) 783-53-38 
ул. Есенина, 32, тел.: +7 (812) 517-25-30 
пр. Испытателей, 10А, тел.: +7 (812) 395-47-51 
пр. Металлистов, 85, тел.: +7 (812) 544-00-36 
пр. Просвещения, 75А, тел.: +7 (812) 290-24-36 
г. Петродворец, Санкт-Петербургский пр-т, 60, тел.: +7 (812) 420-25-58 
пр-т Славы, 17, тел.: +7 (812) 773-35-56 
Индустриальный пр-т, д. 11, тел.: +7 (812) 524-19-43 
Шлиссельбургский пр-т, 17, тел.: +7 (812) 707-48-13

«5 Колесо» сеть автомагазинов: 
Центральный район, Синопская ул., д. 30, тел. +7 (812) 274-59-97 
Красногвардейский район, шоссе Революции, 58А, тел.: +7 (812) 226-48-10 
Калининский район, Политехническая,15А, тел.: +7 (812) 972-44-71 
Невский район, Октябрьская наб., 48, тел.: +7 (812) 931-08-50 
Невский район, Дальневосточный., д. 1, тел.: +7 (812) 448-33-16, 448-33-17 
Кировский район, Народного Ополчения, д. 19, тел.: +7 (812) 376-25-35 
Выборгский район, Выборгская наб., д. 51, тел.: +7 (812) 337-23-98 
Фрунзенский район, Пражская, д. 5, тел.: +7 (812) 705-11-11 
Приморский район, ул. Планерная, 15, тел.: +7 (812) 959-24-50 

Ленинградская область 
Сестрорецк, Торгово-сервисный шинный центр «ТРАФФИК», ООО «ТРАФФИК», 
ул. Инструментальщиков, д. 11А, тел.: +7 (812) 715-90-91 
Выборг, Магазин «Харакири», ИП «Кудряшова М. В.», Московский пр., д. 20, 
тел.: +7 (921) 395-22-84, 334-97-12 
ИП Жукова, Сертолово, ул. Заречная, д. 8 
ИП Игнатенков, Сертолово, рынок Регина 
Лодейное Поле, ООО «ПромСнабОйл», ул. Карла Маркса, д. 52, 
тел.: +7 (921) 646-70-46 
Приозерск, ИП Руднов, ул. Леншоссе, д. 33, Универмаг 2 этаж, тел.: 8 (921) 316-97-02 
г. Сосново, ИП Ковалев, ул. Ленинградская, д. 140, тел. 8 (951) 669-86-99 
Тосненский район, пос. Ушаки, ул. Кирова, д. 109

по городам РФ

Представительства:
г. Брянск, Орел, Смоленск, Калуга – Компания АВТЭКС 
г. Брянск, ул. Брянского Фронта, д. 4 
тел.: +7 (980) 318-44-93, E-mail: fsa@carexpo.ru
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Города Южного Федерального округа: 
тел.: +7 (863) 221-58-66, E-mail: tak@carexpo.ru
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Компания ООО «СВ-авто» (производитель автоаксессуаров AVS) 
Магазин «Автомагия», г. Пятигорск, ул. Ермолова, 12а, тел.: +7 (8793) 31-97-33 
Магазин «Автомир», г. Георгиевск, ул. Калинина, д. 139, тел.: +7 (87951) 6-51-54 
Магазин «Автозапчасти», г. Минеральные Воды, ул. Железноводская, д. 15, 
тел.: +7 (903) 443-83-71
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А также: Москва и М.О., Нижний Новгород, Архангельск, Калининград, Мурманск, 
Петрозаводск, Санкт-Петербург, Барнаул, Екатеринбург, Иркутск, Кемерово, 
Красноярск, Магнитогорск, Новосибирск, Омск, Тюмень, Челябинск, Альметьевск, 
Ижевск, Казань, Киров, Набережные Челны, Нижнекамск, Оренбург, Пенза, 
Пермь, Самара, Тольятти, Саратов, Сыктывкар, Ульяновск, Чебоксары, Уфа, 
Белгород, Брянск, Владимир, Вологда, Воронеж, Иваново, Калуга, Кострома, 
Курск, Липецк, Орел, Рязань, Смоленск, Тамбов, Тверь, Тула, Ярославль, 
Астрахань, Волгоград, Краснодар, Ростов-на-Дону, Саратов, Ставрополь, Сургут, 
Пенза, Комсомольск-на-Амуре, Магадан, Надым, Нарьян-Мар, Нефтеюганск, 
Нижневартовск, Салехард, Сургут, Ухта, Чита, Томск
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